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СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ
(краткий лекционный материал)
Тематика лекций:

Экономическая теория как наука.

Экономическая система общества.

Собственность, ее место и роль в экономике.

Производство: основные цели, факторы и результаты.

Рынок, его функции и структура.

Рыночный механизм регулирования.

Сущность и особенности переходной экономики.

Экономическая теория как наука.

1.1. Возникновение и развитие экономической теории. Основные экономические школы.

Термин «экономика» происходит от древнегреческого слова «ойкономиа» («ойкос» – дом, хозяйство и «номос» – правило, закон), что в буквальном переводе означает «правила ведения домашнего хозяйства». В античный период понятие «экономика» обычно рассматривалось достаточно узко и использовалось лишь для обозначения искусства ведения домашнего хозяйства (отечественный аналог этого толкования – «домоводство», «домострой»). В понятие «экономика» входила обработка земли, выращивание и сбор урожая, уход за скотом, хранение и экономное использование имеющихся средств, управление рабами, правила внутреннего распорядка и т.д. Для обозначения других видов хозяйственной деятельности, не связанных с ведением домашнего хозяйства и производством необходимых для жизни продуктов, могли использоваться другие термины (например, «хрематистика» – искусство делать деньги, т.е. искусство вести коммерческую деятельность). Как считают исследователи, термин «экономика» был впервые использован древнегреческим поэтом и философом Геспидом (VI в. до н.э.), а ввел его в широкое употребление древнегреческий ученый и политический деятель Ксенофонт (430-355 гг. до н.э.).

В современных условиях термин «экономика» рассматривается гораздо шире и имеет два основных смысловых значения:

· во-первых, экономика – это хозяйственная деятельность, хозяйствование, производство в широком смысле, то есть совокупность деятельности всех субъектов хозяйствования, совокупность всех субъектов хозяйствования, всех средств, ресурсов, используемых людьми в целях обеспечения своей жизнедеятельности и удовлетворения своих потребностей. Синонимами этого понятия являются термины «народное хозяйство», «реальная экономика», «общественное воспроизводство», а за рубежом, особенно в англоязычных странах – «economy» («экономи»). Экономику как хозяйственную деятельность по своим масштабам принято подразделять на несколько уровней: мировую экономику (мировое хозяйство), национальную экономику (народное хозяйство, государственная экономика), экономику отдельных отраслей, экономику предприятий, домашних хозяйств и т.д.

· во-вторых, экономика – это наука, совокупность знаний о хозяйстве и связанной с ним деятельности людей (хозяйственной деятельности), об использовании разнообразных, как правило, ограниченных ресурсов в целях обеспечения жизненных потребностей людей и общества в целом, об отношениях, возникающими между людьми и группами людей в процессе хозяйствования. Синонимами этого понятия являются термины «экономическая теория», «экономическая наука», «политическая экономия». За рубежом этому понятию соответствует термин «economics» («экономикс»).

В экономической теории выделяются отдельные уровни или части, различающиеся охватом, масштабом изучаемых объектов и отношений, вследствие чего различаются цели и задачи исследований, методы исследований, применяемые показатели и т.д. Принято выделять:

· мировую экономику (мегаэкономику), которая изучает экономические процессы и отношения в масштабах всей нашей планеты;

· макроэкономику, которая изучает экономические процессы и отношения в рамках государства;

· микроэкономику, которая изучает экономические процессы и отношения на уровне отдельных хозяйственных субъектов: домашних хозяйств, предприятий, организаций и учреждений.

Мегаэкономика, макро- и микроэкономика тесно связаны между собой, взаимодействуют друг с другом, взаимодополняют друг друга и призваны отражать явления, происходящие в окружающем нас мире с различных точек зрения.

В зависимости от области приложения, использования результатов исследований принято различать:

· позитивную экономическую теорию, которая изучает и пытается научно объяснить суть происходящих экономических явлений, не давая при этом готовых рецептов хозяйственной деятельности;

· нормативную экономическую теорию, которая не только объясняет происходящие экономические процессы, но и дает обоснование того, как следует действовать, что необходимо предпринять для достижения желаемых результатов.

Экономика как область человеческих знаний начала формироваться еще в глубокой древности. У истоков экономической теории стояли древнегреческие ученые Платон (427-347 гг. до н.э.), Аристотель (384-322 гг. до н.э.), древнекитайские ученые Конфуций (551-479 гг. до н.э.). Сюнь-Цзы (313-238 гг. до н.э.), древнеримские ученые Катон (234-149 гг. до н.э.), Варрон (116-27 гг. до н.э.), а также многие другие ученые древней Индии, Месопотамии, Ближнего Востока, Египта и Европы. Однако становление экономики как подлинной науки произошло гораздо позднее, в XVI - XVII вв. н.э., когда сформировалась первая научная школа (научное направление) – «меркантилизм» (от итальянского merkante – торговля). Яркими представителями меркантилизма, как экономического учения, были английские ученые В. Стаффорд (1554-1612), Т. Мен (1571-1641), французский ученый А. де Монкретьен (1575-1622), итальянские ученые Г. Скаруффи (1519-1584), А. Джевонези (1712-1769), шотландский ученый и государственный деятель Д. Лоу (1677-1729). Приверженцами меркантилизма как государственной политики, были такие известные государственные деятели, как кардинал Ришелье (премьер-министр Франции) и российский император Петр I. Свои научные исследования меркантилисты ограничивали сферой обращения: торговлей и денежным обращением. В середине XVIII в. сформировалось другое экономическое направление – школа «физиократов» (от древнегреческих слов «физиос» – земля, природа и «кратос» – сила, власть, что в совокупности означает «власть природы» или «сила земли»). Основателем учения физиократов считается французский ученый Ф. Кенэ (1694-1774), а наиболее видными представителями являются В. де Мирабо (1715-1789), Д. де Неймур (1731-1817), Ж. Тюрго (1727-1781). Физиократы, в отличие от меркантилистов, сосредоточили свое внимание на исследовании сферы сельскохозяйственного производства и взаимоотношений при этом различных хозяйственных субъектов.

Во второй половине XVIII в. в Англии, вступившей в эпоху бурного экономического развития, сложилась классическая экономическая школа, легшая в основу всей современной экономической науки. Первым представителем классической школы считается У. Петти (1623-1687), но подлинного расцвета классическая экономическая школа достигла к концу XVIII - началу XIX в., что связано с деятельностью таких выдающихся ученых, как А. Смит (1723-1790), Д. Рикардо (1772-1823), Т. Мальтус (1766-1834), Д.С. Милль (1806-1873), Ж.Б. Сэй (1767-1832). В работах экономистов классической школы органически соединились  основные аспекты хозяйственной деятельности: промышленное производство, сельскохозяйственное производство и обращение товаров и денег. Именно представителями классической школы было сформулировано большинство экономических законов.

В то же время классическая школа не могла дать ответ на многие актуальные вопросы жизнедеятельности общества, особенно касающиеся справедливого перераспределения национального дохода, социального обеспечения и улучшения условий труда. Не видя, каким образом можно усовершенствовать сложившиеся экономические отношения, которые представлялись несправедливыми, многие ученые подвергли резкой критике существующий строй и предложили пути построения нового, на их взгляд более справедливого общества. Наиболее известными из подобных левых течений стали утопический социализм и марксизм. Особенностью подобных течение стало тесное переплетение экономики и политики, когда на основе экономических положений делались далеко идущие политические выводы. Расцвет идей леворадикального крыла экономической мысли пришелся на конец XIX – начало XX вв., хотя зародились они в эпоху позднего Возрождения (XV–XVII вв.). Наиболее яркими представителями этих течений были К.А. де Сен-Симон (1760-1825), Ш. Фурье (1772-1837), Р. Оуэн (1771-1858), К. Маркс (1818-1883), Ф. Энгельс (1820-1895), В. Ленин (1870-1924).

Другой реакцией на недостатки классической школы стало возникновение нового течения в экономической науке – «маржинализма» (от французского marginal – предельный). Представители маржинальной школы исходили из того, что стоимость товаров устанавливается не на стадии их производства, а лишь в процессе обмена. Т.о. ценность товара определяется не количеством труда и не общими издержками производства, а в зависимости от особенностей субъективного психологического восприятия полезности товара покупателем. Виднейшими представителями маржинализма были: К. Менгер (1840-1921), О. Бем-Баверк (1851-1914), Ф. фон Визер (1851-1926), У. Джевонс (1835-1882), Л. Вальрас (1834-1910), Д. Кларк (1847-1938), В. Парето (1848-1923).

В конце XIX в., критически и рационально используя все предшествующие идеи, сформировалось направление в экономической науке, получившее название «неоклассической» (новой классической), которое воплотило в себе все лучшее, чем обладала к тому времени экономическая мысль. Основателем этого течения считается А. Маршалл (1842-1924), а наиболее видными представителями – Д. Робинсон (1903-1983), Э. Чемберлин (1899-1967), Ф. фон Хайек (1899-1992), Й. Шумпетер (1883-1950).

Социально-экономические потрясения начала ХХ в. потребовали серьезного переосмысления теории и практики экономики. Это нашло свое отражение в экономической теории, оказавшей огромное влияние на развитие экономики ХХ в. – «кейнсианстве», получившей свое название по фамилии основателя данного направления, выдающегося английского экономиста Д.М. Кейнса (1883-1946). Согласно теории Кейнса, главная задача государства состоит в сохранении так называемого макроэкономического равновесия через воздействие на совокупный спрос. Если в стране начинается инфляция, это означает, что совокупный спрос становится излишним и он должен быть сокращен усилиями государства. Ужесточая налоговый режим, проводя политику «дорогих денег», правительство должно снизить платежеспособный спрос, вследствие чего инфляция прекратится. Наоборот, если главная проблема в стране – это проблема безработицы, правительство должно ослабить налоговый режим, сделать кредиты легкодоступными для предпринимателей (политика «дешевых денег»). Это приводит к росту совокупного спроса, созданию новых рабочих мест и снижению безработицы. Кейнсианство стало теоретической основой ставшей традиционной на Западе системы государственного антициклического регулирования.

После второй мировой войны кейнсианство заняло господствующие позиции в области экономической теории и практики. Однако последовательное применение кейнсианской доктрины сопровождалось рядом негативных явлений в экономике. Государственное регулирование требовало повышенных расходов средств бюджета, что вело к постоянному дефициту государственного бюджета (превышению расходов над доходами), росту государственного долга, хронической инфляции. Хозяйственная деятельность постепенно бюрократизировалась, что вело к снижению экономических стимулов развития и замедляло темпы экономического роста. К концу 60-х гг. базовые постулаты кейнсианской школы стали подвергаться все большей критике. Среди альтернативных экономических течений, которые появились в качестве оппонентов кейнсианства, наибольшую известность приобрел «монетаризм» (чикагская экономическая школа). Монетаризм – это экономическая теория, исходящая из представлений о решающем влиянии денежной массы на цены, инфляцию и на весь ход экономических процессов. Поэтому монетаристы, не отрицая необходимости государственного регулирования, сводят управление экономикой прежде всего к контролю государства над денежной массой, эмиссией денег.

Элементы монетаризма просматриваются еще в экономических учениях древности и в явном виде присутствуют у меркантилистов. В определенной степени монетаризм присущ и классической школе, в частности, Д. Рикардо. Элементы монетаризма встречаются в кейнсианской теории. Но в современном, достаточно законченном виде концепция монетаризма была сформирована в работах лауреата Нобелевской премии по экономике за 1976 г. американского ученого-экономиста Милтона Фридмена. Расцвет идей монетаризма пришелся на 80-90-е гг. ХХ в., когда принципы монетаризма успешно применялись и продолжают применяться в большинстве стран мира, не исключая и бывшие социалистические страны.

Все крупнейшие экономические кризисы, включая «великую депрессию» 20-30-х гг. ХХ в., объясняются монетаристами последствиями непродуманной денежной политики, а не нестабильностью рыночной экономики. По мнению Фридмена, влияние денег на экономическую активность – это не внешний (экзогенный) фактор хозяйствования, а, скорее, наоборот – внутренний (эндогенный) фактор. Монетаристы считают, что спрос на деньги является важнейшим побудительным мотивом в экономике. Как полагает М. Фридмен, государственное вмешательство в рыночную систему может дать лишь кратковременный положительный результат. Любая экономическая система настолько сложна и непредсказуема, что в долгосрочной перспективе еще неизвестно, будут ли общие последствия государственных мер положительными или отрицательными. Приверженцы монетаризма считают, что государство должно как можно меньше и осторожнее вмешиваться в рыночные отношения. Довольно своеобразно монетаристы относятся и к социальной политике государства. Они часто высказываются против социальных мер правительства, направленных на поддержку низкооплачиваемых слоев населения, полагая их неэффективными социальными действиями, пустой тратой денег. По мнению Фридмена, большие расходы на социальные нужды не улучшают, а ухудшают положение не только малообеспеченных категорий граждан, но и всей экономики в целом. В противовес бюрократизированной социальной политике Фридмен и его последователи всегда подчеркивают необходимость обеспечения свободы в рыночной экономике. Именно свобода хозяйствования  создает условия для устойчивого экономического роста, увеличения занятости и повышения доходов населения.

1.2. Предмет и методы экономической теории.

Предмет экономической теории – это то, что изучает экономическая теория. Предметом экономической теории являются экономические отношения, складывающиеся в общественном развитии, их взаимодействие с производительными силами и экономический механизм хозяйствования, учитывающий интересы всех членов общества. Экономическая теория как учебная дисциплина изучает экономические категории, экономические законы и механизм хозяйствования, регулирующие отношения в производстве, распределении, обмене и потреблении, а также на различных уровнях функционирования экономической системы – в звеньях микро-, макро- и мировой экономики.

Методы экономической теории – это пути, подходы, формы и способы познания. Общенаучными методами познания и методами экономической теории являются метод научной абстракции, диалектический метод, методы дедукции и индукции, анализ и синтез, системный подход, метод единства исторического и логического и др.

Исходным методом является обобщение сущности экономических явлений и процессов в абстрактных по форме выражениях, но реальных по связи с практикой категориях и законах, принципах и методах, выражающих глубинные причинно-следственные связи и закономерности экономического развития. Важная ступень познания – это движение от общего к частному, от абстрактного к конкретному.

Экономические явления рассматриваются диалектически, т.е. в их развитии (возникновении, зарождении, зрелости, отмирании), в борьбе противоположностей, разрешении противоречий, с выделением количественных и качественных сторон. Важным методом познания был и остается метод наблюдения с последующим описанием непосредственно видимых фактов и явлений. Наука о методах познания (методология) не стоит на месте она постоянно развивается. Экономическая наука путем логического мышления, путем анализа и синтеза проникает в суть явлений, выделяет наиболее характерные и сущностные признаки, формулирует законы  закономерности. Ученые-экономисты пользуются методами индукции (вывод теории из фактов и наблюдений) и дедукции (формирование гипотез и подтверждение их фактами).

Экономические явления исследуются системно, т.е. по составу и структуре, в определенной субординации, с выделением причины и следствия, корреляционной зависимости. Диалектика и системность предполагают использование исторического и логического подходов к экономическим явлениям и процессам. Кроме того, ученые-экономисты применяют статистические, экономико-математические, программные, экспериментальные и другие частные методы с учетом специфики экономической теории, способов достижения экономических целей, конкретных целей и задач исследования.

1.3. Сущность основных категорий экономической теории.

Суть экономики как человеческой жизнедеятельности заключается в разнообразной хозяйственной деятельности. Хозяйственную деятельность можно определить как целенаправленную деятельность людей, направленную на производство необходимых средств для существования, на обеспечение жизни. Необходимость осуществления хозяйственной деятельности можно объяснить при помощи теории мотивации (мотивация, мотив – это побудительная причина какого-либо действия). Согласно теории мотивации, любой индивидуум (человек) руководствуется в своей деятельности наличием различных потребностей. Образно говоря, жизнь человека – это постоянное удовлетворение тех или иных потребностей и изыскание средств для этого. Под потребностями обычно понимают субъективные человеческие ощущения дефицита (недостатка) в чем-либо (пище, тепле, защите, внимании, общении, здоровье и т.д.), связанные со стремлением устранить или хотя бы частично восполнить этот дефицит.

Потребности бывают разные. Например, в зависимости от того, кому присущи данные потребности, различают:

· индивидуальные (личные) потребности – они присущи какому-то конкретному человеку;

· общественные или социальные (групповые) потребности – они присущи одновременно группе людей (например, трудовому коллективу) или всему обществу (всем гражданам) в целом.

С точки зрения возможностей удовлетворения тех или иных потребностей, различают:

· достижимые потребности – когда имеются возможности по их удовлетворению;

· недостижимые потребности – когда возможности по их удовлетворению отсутствуют.

Существуют и другие варианты классификации потребностей. Широкую известность получила классификация потребностей, предложенная в 50-х гг. ХХ в. американским ученым А. Маслоу (1908-1970) – так называемая «пирамида потребностей Маслоу».

А. Маслоу представил иерархию (последовательность) человеческих потребностей в виде пирамиды, состоящей из пяти уровней или ступеней (страт). Маслоу сделал предположение о том, что в простейшем случае потребности удовлетворяются одна за другой, т.е. как только удовлетворена одна потребность, она выступает мотивацией для удовлетворения следующей потребности и т.д. При этом преимуществом обладают базовые (физиологические) потребности, что означает: при удовлетворении любой группы потребностей, если возникает какая-то базовая потребность (например, в пище), человек будет стремиться удовлетворить в первую очередь именно ее. Исчезновение удовлетворенных потребностей и появление других в виде мотивации является неосознанным процессом.
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Рис. 1.1. Классификация потребностей по А. Маслоу.

Все, что служит удовлетворению потребностей, является жизненными благами. Некоторые виды жизненных благ (воздух для дыхания, солнечный свет, некоторые виды природных ресурсов) пока еще имеются в достаточном количестве, свободно доступны всем и их не надо дополнительно изготовлять, чтобы удовлетворить потребность в них. Такие жизненные блага получили название нехозяйственных (неэкономических) благ. Однако большинство жизненных благ встречается в природе в ограниченном количестве, ощущается их недостаток (продукты питания, хлопок, лен, древесина) или вообще не встречаются в природе (автомобили, телевизоры, станки, оборудование), поэтому их необходимо производить для удовлетворения различных потребностей. Такие жизненные блага получили название хозяйственных (экономических) благ. Таким образом, хозяйственная деятельность заключается в производстве хозяйственных благ для удовлетворения растущих человеческих потребностей. Следует обратить внимание на тот факт, что человеческие потребности практически безграничны, а количество хозяйственных благ и необходимых средств для их производства ограниченно. Поэтому любая хозяйственная деятельность протекает в условиях все возрастающей недостаточности возможностей (ограниченности ресурсов) для производства хозяйственных благ. Кроме разделения (классификации) жизненных благ по принципу необходимости их создания на нехозяйственные (неэкономические) и хозяйственные (экономические) блага, существуют и другие варианты их классификации. Так, например, с точки зрения содержания различают:

· материальные блага, имеющие материально-вещественную форму или природу (содержание);

· нематериальные блага, которые не имеют материально-вещественного содержания. В свою очередь нематериальные блага подразделяются на:

· внутренние, присущие самому человеку, которые он развивает и использует по собственной воле (характер, здоровье, зрение, слух, знания, умения, опыт);

· внешние, даваемые человеку извне, из окружающей среды (общение, внешняя информация, признание заслуг, почет, уважение, положение в обществе).

Выделяют также и особые (специфические) формы жизненных благ:

· товары – это разновидность хозяйственных (экономических) благ, специально созданных для обмена (продажи). Особым свойством товаров является то, что они могут храниться. Момент производства и момент потребления товаров не совпадает по времени. Товары вначале производятся, а лишь затем потребляются. Различают самые разнообразные виды товаров:

а). по срокам хранения:

· товары с небольшим сроком хранения (скоропортящиеся товары);

· товары со средним сроком хранения;

· товары с длительным сроком хранения.

б). по способам использования:

· товары одноразового использования;

· товары многоразового использования.

в). по целям использования:

· потребительские товары – предназначены для целей конечного потребления;

· производственные (инвестиционные) товары – предназначены для производства других товаров.

· услуги – это определенные осознанные действия людей, имеющие полезный эффект для других людей и удовлетворяющие их потребности. В отличии от товаров услуги не могут храниться и потребляются в момент их производства. Услуги также очень разнообразны, в их составе различают:

а). по предназначению:

· услуги личного характера;

· услуги общественного характера.

б). по сфере использования:

· бытовые услуги;

· производственные услуги (работы).

Хозяйственная деятельность – это комплексная деятельность, представляющая собой совокупность различных действий, объединенных единой целью – созданием необходимых хозяйственных (экономических) благ. Основу хозяйственной деятельности составляет сочетание трех видов деятельности:

· производственной деятельности;

· управленческой деятельности;

· обеспечивающей деятельности.

Центральное место занимает, конечно, производственная деятельность. Производственная деятельность (производство) рассматривается как любая целенаправленная деятельность по использованию различных ресурсов (включая и ресурсы самого человека) для получения (создания) широкого спектра материальных и нематериальных хозяйственных благ. Хозяйственная деятельность представляет собой циклическую (повторяющуюся) деятельность. В каждом цикле хозяйственной деятельности принято выделять четыре основных этапа:

· собственно производство;

· распределение – это процесс разделения созданных хозяйственных (экономических) благ в определенной пропорции между хозяйственными субъектами;

· обмен – это процесс движения хозяйственных благ между хозяйственными субъектами;

· потребление – это целевое использование полученных благ для удовлетворения тех или потребностей.

В экономической теории эти этапы хозяйственной деятельности обычно называются стадиями воспроизводственного процесса.

Особую роль в хозяйственной деятельности играют ресурсы. Ресурсы (имеющиеся или потенциальные) всегда являются необходимыми источниками производства. Что включает в себя понятие «ресурсы производства» (или «производственные ресурсы»)? Ресурсы производства – это совокупность тех природных, социальных и духовных сил, которые могут быть использованы в процессе создания товаров, услуг и иных хозяйственных благ. Традиционно ресурсы производства подразделяются на четыре основных группы:

· природные ресурсы – естественные силы и вещества, потенциально пригодные для использования в процессе производства, среди которых могут быть исчерпаемые и неисчерпаемые, возобновляемые и невозобновляемые;

· материально-технические ресурсы – все созданные человеком орудия труда, которые сами являются результатом производства;

· трудовые ресурсы – население в трудоспособном возрасте, которое в качестве «ресурса» оценивают по социально-демографическому, профессионально-квалификационному и культурно-образовательному уровню;

· финансовые ресурсы – денежные средства, которые общество в состоянии выделить на организацию производства.

Природные ресурсы выступают обычно в процессе производства в качестве предметов труда. Предмет труда – это все то, что подвергается обработке, воздействию в процессе труда (сырье, исходные материалы). Материально-технические ресурсы в процессе производства играют роль средств труда. Средства труда – это все то, с помощью чего человек воздействует на предметы труда (орудия труда, станки, оборудование, инструменты). Совокупность предметов труда и средств труда составляют средства производства.

Любое производство требует определенных исходных условий, при которых оно может осуществляться. Те необходимые условия, без которых производственная деятельность, производство, просто не может существовать, принято называть факторами производства. В качестве основных факторов производства выделяются:

· земля – в широком смысле выступает как среда обитания (планета Земля), как совокупность всех природных ресурсов;

· труд – целенаправленная, осознанная деятельность людей, основанная на их умственных и физических способностях, направленная на создание материальных и духовных благ;

· капитал – представляет собой совокупность средств (ресурсов), обеспечивающих бесперебойный процесс производства (здания, сооружения, станки, оборудование, иные материальные и нематериальные средства, включая и денежные средства).

Некоторые ученые считают, что в качестве факторов производства необходимо рассматривать также предпринимательство, информацию и время; в настоящее время все чаще подчеркивают особую роль науки, интеллекта в развитии производства.

В хозяйственной деятельности принимают участие большое количество как физических, так и юридических лиц. Всех участников хозяйственной деятельности принято называть субъектами хозяйствования или хозяйственными (хозяйствующими) субъектами. Хозяйственный субъект – понятие обобщающее, в число хозяйственных субъектов могут входить люди, предприятия, различные виды транспортных организаций, банки, магазины, государственные органы и т.д. В силу многообразия хозяйственных субъектов их принято подразделять на определенные группы. Обычно выделяют следующие группы хозяйственных субъектов:

· домашние хозяйства – это совокупность людей, связанных семейными узами с принадлежащим им имуществом. Домашние хозяйства могут быть совсем маленькими (один человек без имущества) или очень большими (много людей, владеющих значительной собственностью, к примеру, семейство Рокфеллеров). Именно домашним хозяйствам принадлежат основные факторы производства. На долю домашних хозяйств приходится потребление большей части производимых хозяйственных благ;

· предприятия – это совокупность субъектов, производящих различные материальные и нематериальные блага для их последующей реализации с целью получения дохода. К числу предприятий принято относить не только заводы и фабрики, банки и строительные компании, но и больницы, библиотеки, учебные заведения, объекты культурного назначения, действующие на коммерческой основе (т.е. продающие свою продукцию или услуги);

· государственные учреждения – это органы государственной власти различных видов и уровней (исполнительные органы, законодательные органы, судебные органы, прокуратура, армия, милиция и т.д.), выполняющие функции экономического регулирования (от издания законов до прямого управления хозяйственными субъектами). Кроме того, государственные учреждения, наряду с домашними хозяйствами, являются основными потребителями производимых благ;

· общественные организации – это союзы и общества граждан, действующие на некоммерческой основе, но, тем не менее, ведущие хозяйственную деятельность (религиозные организации, политические партии, спортивные общества, творческие союзы, клубы по интересам);

· иностранные хозяйственные субъекты – это совокупность различных субъектов хозяйствования, не являющихся резидентами данного государства (не находящиеся под юрисдикцией данного государства).

Экономическая система общества.

2.1. Понятие и структура экономической системы.

Термин "система" означает упорядоченную совокупность элементов, обладающую организованностью, относительной замкнутостью и способностью выполнять ряд функций, которые не могут выполнять отдельные ее элементы. Для характеристики любой системы обычно выделяют:

· элементы системы;

· уровни и виды организационных связей,

· структуру системы;

· функции системы.

Элементы системы – это те отдельные части, из которых и состоит система. Организационные связи – это те отношения, те силы, которые связывают разрозненные части системы в единое целое. Структура системы – это совокупность элементов системы и взаимосвязей между ними, это внутренний состав системы. Функции системы – это те важнейшие задачи, которые призвана решать система.

Экономика представляет собой сложную, многоуровневую, развивающуюся систему. Экономическая система общества состоит из малых экономических подсистем – домохозяйств, отдельных предприятий, групп взаимосвязанных предприятий (производственных объединений), отраслей, и т.д. Разные этапы развития экономической системы характеризуются специфическими чертами. С развитием системы связи не остаются неизменными. Поэтому структура и специфические черты экономической системы являются продуктом исторического развития общества. При этом, чем сложнее система общества, тем сильнее проявляется необходимость ее регулирования. В то же время, чем более высоко организована экономическая система, тем выше потребность в автономности и относительной свободе ее основных частей.

Какая-то экономическая система может являться частью другой, более крупной системы. Например, предприятие как система входит в более крупную систему – отрасль экономики, отрасли экономики составляют более крупную систему – национальную экономику. Экономические системы отдельных государств постепенно интегрируются в единую систему мировой экономики. Изучение экономической системы общества предполагает: выделение ее основных элементов, уровней и установление отношений между ними; анализ происхождения и развития (генезиса) экономических систем; сравнение разных подходов к анализу экономических систем; выделение основных признаков, на основании которых можно определить типы экономических систем.

Признаки выделения типов экономических систем. Известно множество признаков деления экономических систем на элементы и выделения типов экономических систем. Этими признаками могут быть:

· формы собственности (системы, основанные на частной или государственной собственности);

· способы распределения ресурсов и созданного продукта (системы, основанные на централизованном или децентрализованном распределении);

· распределения людей по сферам производства и видам производственной деятельности (системы, основанные на принудительном и добровольном распределении);

· формы координации действий экономических субъектов (системы, основанные на рыночном или административном координировании);

· стадии экономического роста;

· роль и экономическая власть техноструктуры и др.

Существует объективная трудность в выделении границ экономических систем. Эти границы размыты, так как есть множество промежуточных звеньев, которые отделяют экономическую деятельность людей от неэкономической. Например, сфера образования, науки, политики, права частично относится к экономической системе, а частично является автономной, независимой от нее. Поэтому некоторые ученые предлагают представить экономическую систему в виде ромашки, лепестки которой (виды деятельности, сопряженные с экономической сферой деятельности) частично попадают в центр, отражая тем самым связь с экономической системой и одновременно (частично) находятся за его пределами, отражая независимость от нее (верхняя часть лепестка).

Если за критерий разграничения экономических систем взять такой признак, как тип производства (хозяйствования) и характер производственных целей, то можно выделить две разновидности экономических систем:

· экономические системы, основанные на натуральном производстве (натуральном хозяйстве);

· экономические системы, основанные на товарном производстве (товарном хозяйстве).

Натуральное производство (хозяйство) - исторически первая форма производства (хозяйства). Оно возникло в глубокой древности, в период становления первобытнообщинного строя, когда началась хозяйственная деятельность человека и появились первые отрасли хозяйствования – земледелие и скотоводство. Особенность и основное отличие натурального производства заключается в том, что вся (или почти вся) производимая продукция предназначена для нужд внутреннего потребления (все, что производится, все и потребляется внутри замкнутого и обособленного хозяйства). Натуральное хозяйство существовало у первобытных народов, не знавших общественного разделения труда, обмена и частной собственности. В то же время, натуральное хозяйство нельзя связывать исключительно с первобытнообщинным строем. Натуральное производство господствовало в деспотических государствах Древнего Востока, играло значительную роль в античных рабовладельческих государствах, хотя здесь оно сочеталось с довольно развитым товарным производством.

С развалом Римской империи (V в. н.э.) натуральное хозяйство стало преобладающим в большинстве существовавших государств на всем протяжении средних веков. Только отдельные купеческие города-государства (Венеция, Генуя, Флоренция) сохранили развитое товарное хозяйство.

Натуральное хозяйство составляло производственную основу феодальной экономики. Натуральную форму здесь имели все аспекты хозяйственной деятельности: от натуральных трудовых повинностей до натурально собираемых податей. Натуральный характер носило хозяйство как самого феодала, так и феодально зависимого крестьянина (крепостного). Крестьянская семья занималась земледелием, скотоводством и примитивным ремесленничеством. Крестьянское хозяйство служило источником средств производства, рабочей силы и средств потребления для текущих нужд феодального поместья и обеспечивало пополнение его запасов. Феодальное хозяйство опиралось на хозяйство мелких самодостаточных и замкнутых крестьянских общин, которые сами производили почти всю продукцию для удовлетворения своих собственных потребностей и потребностей феодала. Обмен товаров был незначителен и также носил, по преимуществу, натуральный характер. Отличительной чертой натурального хозяйства является отсутствие либо слаборазвитость денежных отношений. Это определяется тем, что при натуральном обмене (т.е. прямом обмене одного товара на другой товар) потребность в деньгах очень низкая.

Господство натурального хозяйства в докапиталистическую эпоху не исключало наличия определенных элементов товарно-денежного хозяйства. По мере развития экономики натуральное производство вытеснялось товарным производством, основанным на разделении труда, денежном обращении и быстром техническом прогрессе, однако его пережитки сохранились и на последующих этапах развития общества.

Элементы натурального хозяйства имеют место в современном мире, особенно в развивающихся и экономически слаборазвитых странах. В этих странах натуральным и полунатуральным хозяйством занято от трети до половины населения. По прогнозам специалистов, натуральное хозяйство еще долгое время будет занимать значительное место в экономике многих народов Африки, Южной и Латинской Америки, Ближней, Центральной, Южной и Юго-Восточной Азии.

Главный недостаток натурального хозяйства заключается в том, что оно не позволяет добиться роста экономики, высокой производительности труда и обеспечивает лишь минимальные блага для удовлетворения потребностей.

Товарное производство (хозяйство) определяют как такой тип организации общественного воспроизводства, при котором отношения между субъектами хозяйствования проявляются через рынок, посредством купли-продажи продуктов производства. Основными признаками товарного производства являются:

· ярко выраженное общественное разделение труда;

· экономическая обособленность субъектов хозяйствования;

· господство частной собственности;

· производство продукции с целью продажи, а не для собственного потребления;

· купля-продажа продукции, а не их натуральный обмен;

· развитие устойчивых денежных отношений.

Товарное производство также зародилось в глубокой древности и является объективной закономерностью социально-экономического развития общества. Основным условием возникновения и существования товарного производства является общественное разделение труда. Общественное разделение труда – это обособление (специализация) различных видов трудовой деятельности в рамках общественной системы. Общественное разделение труда способствовало повышению производительности труда и создало материальные предпосылки для регулярного обмена товарами. С развитием экономики общественное разделение труда не замедляется, а все более усиливается, т.к. появляются новые отрасли, специальности, технологии и т.д. Это приводит к тому, что хозяйства, специализирующиеся на производстве какой-либо одной продукции, испытывают все возрастающую потребность в других видах продукции, которые они не производят. Это обуславливает необходимость интенсивного обмена, что способствует интенсификации самого товарного производства.

В то же время одного общественного разделения труда для возникновения и устойчивого развития товарного производства недостаточно. Общественное разделение труда в примитивной форме существует и в первобытной общине в рамках натурального хозяйства. Однако специализация такого рода не выходила за пределы замкнутой общины и производимая продукция не поступала на продажу, а потреблялась внутри самой общины. Другое дело, когда речь идет о взаимоотношениях между различными общинами или отдельными хозяйствами. С появлением частной собственности и устойчивого излишка производимых благ обособленность отдельных общин и хозяйств усиливается, создавая дополнительные условия для развития товарного производства и расширения товарно-денежных отношений. Таким образом, не менее важной причиной возникновения товарного производства является экономическое обособление производителей.

Экономическое обособление производителей – это такое их состояние, которое позволяет им относительно свободно распоряжаться производимой продукцией, отчуждать ее, владеть ею и использовать по своему усмотрению. Экономическое обособление определяется, в первую очередь, такой категорией как собственность. Следовательно, экономическое обособление неотделимо от собственности на средства производства и производимую продукцию. Поскольку формы собственности многообразны, различна по своей природе и экономическая обособленность. Нет экономической обособленности вообще, а есть исторически определенная форма собственности, в рамках которой и существует конкретный вид экономического обособления.

Товарное производство обладает высокой адаптивностью к разным экономическим системам. В каждой из них оно обслуживает реализацию тех форм собственности, которые им свойственны.

В общественно-экономическом развитии выделяют две стадии (два типа) товарного производства:

· простое товарное производство – это хозяйство крестьян и ремесленников, основанное на частной собственности и на собственном труде;

· капиталистическое товарное производство – базируется на частной собственности предпринимателей и труде наемных рабочих.

Простое и капиталистическое товарное производство имеют общие черты и определенные различия. Их общими чертами являются: частная собственность на средства производства, стихийный характер развития, конкурентная борьба, продукты производства, предназначенные для рынка. Различия между ними состоят в следующем: при простом товарном производстве средства производства принадлежат самим производителям, при капиталистическом товарном производстве они находятся в собственности предпринимателя. Первое основано на личном труде, второе – на труде наемных работников; при первом произведенный продукт полностью принадлежит производителю, при втором – частично производителю и частично – предпринимателю; при первом рабочая сила не является товаром, а при втором – она товар. Существуют и другие различия.

Не менее важным элементом любой хозяйственной системы является хозяйственный механизм. Хозяйственный механизм – это совокупность форм и методов хозяйствования, реальных экономических взаимосвязей между экономическими субъектами. Любой экономической системе свойственен свой, специфический механизм функционирования. Понятие “хозяйственный механизм” включает в себя, в том числе, организационные формы производства и структуру управления производством. Совокупность лиц, занимающихся управленческой деятельностью, называется управленческим персоналом. Совокупность конкретных хозяйственных действий и связей, используемых производственными звеньями и управленческими структурами, также входит в содержание хозяйственного механизма.

Характер и структура хозяйственного механизма зависят от содержания организационно-экономических отношений, которые в свою очередь наполнены содержанием структуры общественного производства. Например, большой удельный вес в экономике сельского и лесного хозяйства, легкой промышленности, кожевенного и обувного производства предопределяет необходимость развитого местного самоуправления, а отраслей обрабатывающей промышленности – общегосударственного управления. В первом случае используется один тип хозяйствования, во втором – другой.

Хозяйственный механизм охватывает не только организационно-экономические отношения, прямо связанные с производством и другими хозяйствующими структурами, но и социально-экономические отношения, т.е. не только первичные, но и вторичные экономические связи и хозяйственные процессы. Хозяйственный процесс обычно организуется так, как того желает владелец производства. В частном секторе используется один принцип управления, а в государственном секторе – другой. Кроме того, ряд хозяйственных действий регламентирован законодательными актами. Так, доходами предприятий нельзя свободно распоряжаться, пока не будут уплачены налоги, не будет произведен расчет за кредиты. Таким образом, хозяйственный механизм охватывает не только чисто экономические, но определенный спектр социально-экономических (и даже общественных) отношений. Обычно выделяют рыночный механизм хозяйствования и командно-административный механизм хозяйствования.

Теории экономических систем. В марксистской экономической теории основными элементами экономической системы являются производительные силы и производственные отношения. Производительные силы и производственные отношения вместе образуют экономический базис общества, от которого зависит политический, идеологический и другие виды надстройки. Экономический базис и надстройка вместе взятые образуют общественно-экономическую формацию (ОЭФ). В эволюции ОЭФ можно выделить пять ступеней – первобытнообщинную, рабовладельческую, феодальную, капиталистическую и коммунистическую.

Смена формаций объясняется следующим образом. Производительные силы – активный элемент системы (общественно-экономической формации). Они постоянно развиваются, но для их развития необходимы соответствующие экономические отношения, формирующие организационную структуру управления и хозяйственный механизм. Экономические отношения являются пассивным, консервативным элементом экономической системы. Поэтому развитие производительных сил опережает существующие формы производственных отношений и последние на определенном этапе начинают тормозить это развитие. Противоречие между производительными силами и производственными отношениями могут достигнуть конфликта, в результате чего происходят социальные революции, т.е. смена ОЭФ. При смене формации радикально изменяются экономические отношения, что расширяет возможности развития производительных сил.

В ХХ в. формационный подход к эволюции экономических систем неоднократно подвергался критике. Так, немецкий экономист В.Ойкен отверг типологизацию общественно-экономических формаций по К.Марксу как неверную и предложил свести все типы экономических систем к трем: а) системе менового хозяйства, или рыночной экономике; б) системе регулируемого рыночного хозяйства; в) системе центрально управляемого хозяйства.

Американский социолог и политический деятель У.Ростоу создал теорию стадий экономического роста, в соответствии с которой экономическую систему любой страны в прошлом или настоящем можно отнести к одной из пяти последовательно сменяющих друг друга стадий экономического роста, в основе смены которых лежит процесс развития техники и производства. Этими стадиями являются: традиционное общество, переходное общество, стадия решающего сдвига, индустриальное общество и стадия массового потребления. Основные формы общества по У.Ростоу – это традиционное и индустриальное. Остальные стадии являются переходными. Каждая стадия определяется взаимодействием технико-экономических, идеологических и психологических факторов. 

Смена стадий происходит в связи с изменениями в ведущей группе отраслей и уровне накопления (той части доходов, которая идет на развитие производства). На первой стадии господствует сельское хозяйство и низкий уровень производительности труда, норма накопления очень низка или отсутствует. Вторая и третья стадии не имеют четкого разграничения. На второй создаются предварительные условия для индустриализации, развивается инфраструктура производства. На третьей начинается быстрое развитие промышленности, происходит промышленный переворот. Однако потребление ограничено из-за нужд индустриализации. Норма накопления очень высока. На третьей и четвертой стадиях очень высоки темпы экономического роста. На четвертой стадии рост производства постепенно обгоняет рост населения, машинное производство получает всеобщее распространение. Ведущее место в экономике начинают занимать отрасли тяжелой промышленности. Достигнув технической зрелости, общество вступает в стадию массового потребления. На этой (пятой) стадии капиталы становятся избыточными, происходят технические революции, повышается благосостояние населения, но темпы экономического роста и норма накопления снижаются. Ведущей группой отраслей выступают производства, выпускающие предметы потребления длительного пользования. Теория У.Ростоу получила распространение в 60-е гг. ХХ в., а в 70-е гг. Ростоу предложил дополнить эту теорию шестой стадией роста, которую он назвал стадией “поиска качества жизни”.

Близкая теория выдвинута в начале 70-х гг. американским социологом Д.Беллом в работе “Приход постиндустриального общества”. Он подчеркивал, что понятия “феодализм”, “капитализм” и “социализм” представляют собой в интерпретации К.Маркса последовательность теоретических моделей, построенных на основе отношений собственности. А поскольку собственность (по мнению Д.Белла) – лишь юридическая фикция, Д.Белл считал такой подход неправильным. Он противопоставил формационному свой подход. Социально-экономические изменения, по Д.Беллу, происходят вместе с изменениями в производстве и использовании научно-технических знаний. Общество движется от доиндустриального к индустриальному и затем – к постиндустриальному.

“Доиндустриальное общество” отличается неразвитыми производительными силами, необходимостью непосредственного обращения к природе как источнику общественных ресурсов существования.

“Индустриальное общество” организовано на основе машинно-промышленного производства. По первым двум стадиям у Д.Белла нет принципиального расхождения с У.Ростоу.

Но Д.Белл выделяет еще одну стадию, которую он называет постиндустриальное общество и которая характеризуется следующими отличительными признаками: 1) центр тяжести перемещается с производства товаров к производству услуг; 2) важнейшую роль в экосистеме играют научные знания и нововведения; 3) главное место в профессиональной структуре принадлежит специалистам.

Понятия “индустриальное общество” и “постиндустриальное общество” прочно вошли в современный лексикон как отражение специфических характеристик экономических систем развитых стран в ХХ в.

Вместе с тем американские ученые Р.Арон и Дж.Гэлбрейт считают “индустриальным обществом” в полном смысле слова только экономику ХХ в. В современной экономической системе они выделяют две подсистемы – рыночную и индустриальную. Первая являлась преобладающей в ХIХ в. и представляла собой совокупность мелких частных предприятий. В ХХ в. эта подсистема занимает второстепенное положение. Главное место принадлежит индустриальной системе – совокупности крупных корпораций. Основными чертами этой подсистемы, а значит, экономической системы ХХ в. являются организация, планирование, контроль над производством и потреблением. В мелком производстве с несложной производственной структурой и управлением экономическая власть принадлежит собственникам капитала. А при господстве крупных корпораций экономическая власть собственников капитала (владельцев акций) часто – лишь формальность. В значительной степени эта власть переходит в руки техноструктуры – управляющих корпорациями, инженеров, экономистов, юристов, ученых и др.

Американский экономист А.Хансен охарактеризовал экономическую систему послевоенного периода как систему, в которой осуществлен переход от индивидуалистической экономики к смешанной частно-государственной с упором на социальное благосостояние. Другой американский экономист П.Самуэльсон тоже характеризует экономику развитых стран как смешанную систему свободного предпринимательства, экономический контроль в которой осуществляется со стороны, как общества, так и частных институтов.

В начале 90-х гг. в рамках журнала “Мировая экономика и мировые отношения” прошла экономическая дискуссия об отношении к формационной теории. Было высказано мнение о том, что формационный подход к эволюции общества содержит черты и характеристики, делающие его непригодным в качестве универсального метода объяснения исторического процесса. Эта схема – лишь отголосок дарвиновской теории эволюционного прогрессивного развития форм жизни от низших к высшим. Культура народа (совокупность традиций, норм поведения, взглядов, идей, эстетических, этических, политических мировоззрений и др.) – это не приложение к базису, не его порождение, а самостоятельный результат деятельности общества, который оказывает сильное воздействие на базис, так как в истории именно изменения в сознании опережали изменения в производственных отношениях, служили базой для этих изменений. Поэтому неверной является абсолютизация любой стороны жизни общества – материальной или духовной. Совокупность всех форм жизнедеятельности общества в их единстве и неразрывности есть цивилизация. Поэтому предлагается заменить формационный подход цивилизационным, т.е. подходом с позиций общечеловеческих интересов и ценностей. Запад сегодня, как отметили участники дискуссии, – это не просто географическое понятие и даже не синоним понятия “капитализм”. Это – выражение того высшего на сегодняшний день экономического, научно-технического и демократического уровня развития, без достижения которого ни одно общество не может считаться современным.

2.2. Виды экономических систем.

Экономическая система может рассматриваться и анализироваться на разных уровнях: на уровне предприятия (на уровне микроэкономики), на уровне макроэкономики или мировой экономики. Для каждого уровня могут быть определены свои характерные черты, обусловленные спецификой функционирования субъекта хозяйствования, производственной системой или подсистемой. Но могут быть и общие черты, характеризующие как экономическую систему в целом, так и ее отдельные звенья. Так, характерной чертой экономики может служить ее открытость или закрытость. Если национальная экономика и ее звенья активно включаются в систему международных экономических связей, такая экономическая система считается открытой. Открытым считается предприятие, участвующая в кооперации труда, осуществляющая научно-техническое, торговое или иное сотрудничество с другими предприятиями, корпорациями и т.д. Если система замкнута на внутренних ресурсах производства и ограничивается внутренним потреблением, она является закрытой системой. Можно сказать, что относительно закрытой по отношению к мировому хозяйству была мировая социалистическая система хозяйства, ибо сотрудничество в ней в основном замыкалось рамками самой системы. Замкнутыми бывают отдельные производства, что особенно характерно для предприятий военно-промышленного комплекса, сферы освоения космического пространства. Отчасти закрытыми являются предприятия, когда это касается использования технических и научных новшеств.

Экономическая система может быть рыночной и командной. Под рыночной экономикой понимается такая система хозяйствования, при которой движение ресурсов, технология производства, распределение, обмен и потребление созданных благ осуществляются при помощи рыночного механизма. При командной экономике хозяйственные процессы планируются и регулируются государственными координирующими органами. В экономике могут сочетаться различные элементы систем, тогда можно говорить о смешанной экономике. Рассмотрим основные виды экономических систем с современных позиций.

"Чистый" капитализм. Во многом чистый капитализм является идеальным типом экономической системы. Он предполагает частную собственность на ресурсы, свободную конкуренцию на рынке товаров и столь же свободное установление цен на продукцию под воздействием спроса и предложения. Laissez faire – так характеризовал подобную ситуацию на рынке А.Смит, что означает в буквальном смысле “пусть идет, как идет” или “пусть идет своим чередом”.

В данной системе на рынке сталкивается множество продавцов и множество покупателей, каждый из которых руководствуется своими корыстными целями и интересами. И результат их деятельности зависит от объема предлагаемых на рынке производственных ресурсов, численности и состава трудовых ресурсов и, естественно, от величины спроса на производимую продукцию.

Экономическая власть на рынке в этих условиях весьма рассеяна, никто из субъектов рынка не может ущемить интересы друг друга: только ограниченность ресурсов, конкуренция производителей и потребителей могут выступать теми реальными факторами, с которыми приходится считаться субъектам рыночных отношений. Представители классического и неоклассического направлений в экономической теории считают, что именно в условиях чистого капитализма или капитализма свободной конкуренции может быть обеспечено наиболее рациональное потребление ресурсов и целесообразное функционирование системы.

Государство в этой системе не должно вмешиваться в экономическую жизнь. Его задача должна быть сведена к тому, чтобы гарантировать право частной собственности, не допускать посягательства на нее, правительство обязано соблюдать строгий правовой порядок в обществе, наконец, следить за количеством находящейся в обращении денежной массы, дабы избегать инфляции, нарушающей механизм рыночного обращения. Примерно такому состоянию соответствовала экономика эпохи домонополистического капитализма.

Однако в начале констатировался тезис, что подобное состояние экономической системы является во многом идеальным. Дело в том, что в период становления капитализма длительное время ощущалось давление пережитков предшествовавшей феодальной системы хозяйства. Речь идет о цеховых ограничениях, гнете ростовщического капитала, отсутствии инфраструктуры рынка, сословных пережитках и т.д., что не позволяло рыночную конкуренцию сделать действительно свободной. В последующем на рынке начали сталкиваться две силы – экономическая мощь государства и система индивидуального предпринимательства, стремящаяся к экономической независимости своих субъектов. Последнее слово осталось за государством, оно все активнее вмешивалось в хозяйственную жизнь.

Тенденции к объединению все ощутимее начали проявляться и среди ранее свободных индивидуальных собственников. С появлением монополии регулирование экономики превратилось в объективную необходимость. Поэтому о "чистом" капитализме, капитализме свободной конкуренции можно (по крайней мере, теперь) рассуждать как об идеальном типе экономической системы.

Командная экономика. В зарубежной экономической литературе к командной экономике относится, как правило, социалистическая (коммунистическая) система хозяйства. Считается, что она является альтернативой свободной рыночной экономике, ибо при "чистом" капитализме хозяйственное развитие регулирует рыночный механизм с его конкуренцией и свободным формированием цен, а при командной экономике объем производства, его структура, размеры потребления и уровень цен устанавливаются централизованно, посредством государственного планирования.

Общегосударственное планирование распределения ресурсов, четкая координация выполнения планов возможны благодаря господству общественной собственности на средства производства и создаваемые блага и услуги. Планы доводятся как до национальной экономики в целом, так и до региональных структур и отдельно взятых предприятий. Процесс составления планов включает два встречных движения: снизу вверх и сверху вниз. Первоначально планы разрабатываются первичными звеньями экономики. В основу закладываются достижения и механизм функционирования производства прошлых лет. Эти планы передаются вышестоящим структурам, где они взаимоувязываются и как единый план министерств или ведомств адресуются государственным плановым органам. Названные планы в свою очередь проходят корректировку и взаимоувязку, после чего утверждаются как единый общегосударственный план социально-экономического развития, обязательный для выполнения всеми структурными звеньями экономики. Движение процесса составления и корректировки плановых заданий снизу вверх обеспечивает демократический принцип планирования, а сверху вниз – централизм в планировании.

Как процесс составления плана, так и его реализация предполагают использование инструментов рыночного механизма. Это касается роли денег в обращении товаров и движении ресурсов, ценообразования на товары и услуги, развития инфраструктуры рынка и т.д. Важным здесь считается то, чтобы рыночный механизм не выступал регулятором установления народнохозяйственных пропорций и определения уровня цен.

Плановая (командная) экономика имеет свои положительные и негативные стороны. С одной стороны, она позволяет четче учесть производственные ресурсы и распределить их по сферам экономики и регионам страны, а с другой – не в состоянии обеспечить их рациональное использование, ибо ни один государственный орган управления не в состоянии четко определить запросы в ресурсах каждого производства. С учетом этого формируются общественные запросы к централизации экономической деятельности или к свободе рыночных отношений. Хотя чрезмерная централизация считается свойством социалистической системы хозяйства, тем не менее ныне развитые и развивающиеся страны время от времени прибегают к жесткому государственному регулированию экономики. Так, к весьма ужесточенному регламенту использования экономического механизма, мир капитализма вынужден был обратиться в период “великой депрессии” 1929-1933 гг., повергшей производство в глубокий экономический кризис. Не избегают отдельные страны жесткой централизации механизма хозяйствования и в период благоприятной хозяйственной конъюнктуры. Наиболее типичны здесь такие страны, как Южная Корея, Индия, Египет и др. А вообще механизм планового регулирования экономики в настоящее время используется по существу всеми цивилизованными государствами.

Традиционная экономика. Этот тип присущ отсталым в экономическом отношении странам. Организация производства, его структура, ритм экономической жизни базируются здесь на освященных историей обычаях и традициях. Наследственные привычки, общественные роли и статусы предопределяют устои экономической жизни и социальной деятельности. Этнические и кастовые преграды препятствуют распространению научного и технического прогресса. С учетом этого разные общества используют неоднозначные институты для решения проблемы редкости ресурсов и максимизации достигаемых результатов. То, что выгодно в одной стране, становится непригодным в другой. Весьма неравномерно распространение редких ресурсов по территории нашей планеты. Страны Ближнего Востока богаты нефтью, что позволяет им аккумулировать огромные общие доходы, в то время как распределение их происходит крайне неравномерно. Формируется чрезмерная бедность одной части населения и богатство на другом полюсе общества. В результате общество, весьма богатое естественными ресурсами, испытывает недостаток в трудовых, природных и других ресурсах. Население трудоспособного возраста может быть в избытке, но в силу нищеты и бесправия оно безграмотно, стоит в стороне от мировой культуры и не в состоянии распоряжаться естественными и созданными людьми экономическими ресурсами. Дело усугубляется тем, что во многих странах весьма распространены коррупция и взяточничество. Произвольно формируется налоговая система. Она является льготной для богатых слоев населения, но разорительной для бедных. Политические решения обычно принимаются в угоду “сильным” державам, а не в интересах национальной экономики. Эти особенности десятилетиями и столетиями довлеют над социально-экономическими преобразованиями многих стран, препятствуя продвижению к цивилизованным экономическим системам.

Смешанные системы. Рассмотренные типы экономических систем в абсолютной и подавляющей форме нигде не проявляются, они выступают, в зависимости от сложившихся условий, преобладающими в тех или иных странах. Так, своеобразной “лабораторией” чистого капитализма считается США, а страной “классического” регулируемого капитализма – Великобритания. “Образцом” командной экономики определялся бывший Советский Союз, а к традиционной экономике относятся страны Африканского континента, Ближнего и Среднего Востока. На самом деле это так и одновременно не так. В большинстве стран мира тесно переплетаются элементы разных экономических систем хозяйствования, что позволило определить в качестве самостоятельного типа экономической системы смешанную экономику.

К смешанной относится экономика, базирующаяся на элементах и структурах, относящихся к разным типам и видам собственности и использующих разнообразные формы хозяйствования. Классический образец смешанной экономики был использован в нашей стране в 20-е гг., где в народном хозяйстве функционировало пять общественно-экономических укладов: социалистический, частнокапиталистический, государственно-капиталистический, мелкотоварный и патриархальный. Социалистический уклад базировался на общественной собственности; частнокапиталистический представлял чистый капитализм или свободное рыночное хозяйство; госкапитализм, как и социалистический уклад, олицетворял командную экономику, только один из них – частную, а другой – общественную; мелкотоварный уклад в основном относился к свободной рыночной экономике, но нес на себе “груз” традиционной; патриархальное хозяйство целиком связано с традиционной экономикой. Связующим звеном в этой сложной и весьма противоречивой системе хозяйства выступал рыночный механизм.

Смешанной экономикой является национальное хозяйство современных цивилизованных стран, ибо оно неоднородно по своей социально-экономической структуре. Так, в США, Великобритании, Франции, Германии и других странах есть государственные предприятия, мощные частные корпоративные объединения, частные фирмы, весьма распространен малый бизнес. Эти сферы экономики находятся под государственным воздействием и регулированием, но взятые в совокупности они образуют смешанное хозяйство. Одновременно неоднородность государственного, негосударственного и домашнего хозяйства позволяет говорить о современной смешанной экономике как о многосекторной. Многосекторность и многопрофильность – это не только наличие многих равноправных секторов и типов хозяйства, но и их взаимодействие между собою. Это взаимодействие в экономике реализуется государством, частными корпорациями и рынком.

Смешанной экономика выступает и в административно-хозяйственном отношении. Национальное хозяйство даже малых государств неоднородно, оно состоит из различных региональных структур, отличающихся не только профилем деятельности. В результате в пределах национальной экономики не избежать комбинирования методов и принципов управления производством. В свою очередь методы и формы государственного регулирования влияют не только на отдельные секторы хозяйства, но и на содержание и размеры самого государственного сектора.

Формирование и развитие смешанной экономики осуществляется за счет возникновения смешанных производственных структур. Речь идет о создании государственно-частных предприятий, о совместных предприятиях, складывающихся на базе национальных и иностранных производств. Они также требуют особого подхода при их включении в общий народнохозяйственный организм. Поэтому будущее экономического развития следует связывать со смешанной экономикой.

Собственность. Ее место и роль в экономике.

3.1. Собственность как экономическая и юридическая категория.

Категория «собственность» исторически вошла в научный оборот еще задолго до того, как окончательно сформировалась экономика как наука. Понятие «собственность» известно еще с древнейших времен, когда начали появляться первые формы собственности – племенная и родовая собственность. В период античности понятие «собственность» обрело свое юридическое оформление и стало базой для развития гражданского и хозяйственного права. По мере дальнейшего социально-экономического развития на передний план все более выходило экономическое содержание собственности. Приоритет экономического значения собственности не случаен, т.к. именно собственность является основанием любой экономической системы. Кроме того, любые изменения в отношениях собственности прямо влияют на развитие экономики, на жизнь и благосостояние людей, затрагивают интересы всех социальных групп общества, всегда заметны на поверхности происходящих процессов и явлений.

Понятие «собственность», как научная категория, имеет двойственную природу. С одной стороны, собственность является экономической категорией, а, с другой стороны, собственность является категорией юридической.

Собственность как экономическая категория представляет собой отношения между людьми или группами людей с одной стороны и любой субстанцией материального мира с другой стороны, заключающиеся в постоянном или временном, частичном или полном отчуждении и присвоении жизненных благ. Таким образом, собственность с экономической точки зрения – это особый род хозяйственных отношений между хозяйственными субъектами по поводу владения, пользования и распоряжения жизненными благами. Эти отношения принято называть отношениями собственности. Надо сказать, что эти отношения существуют не зависимо от воли и сознания отдельных людей, поэтому собственность как экономическая категория является объективной категорией.

Собственность как юридическая категория представляет собой установленные законодательством правила, регламентирующие отношения собственности в реальной жизни. В связи с тем, что любые законы принимаются людьми, они напрямую зависят от воли и сознания людей. Поэтому собственность как юридическая категория является категорией субъективной.

Различия между экономическим и юридическим содержанием категории «собственность» четко понимались уже в глубокой древности. Еще в законах легендарных афинских законодателей Солона и Клисфена (VI в. до н.э.) говорилось, что "законы не создают отношения собственности, а только закрепляют те отношения, которые уже фактически сложились в обществе".

3.2. Сущность отношений собственности.

Отношения собственности включают в себя:

· субъекты собственности (собственников) – активную сторону отношений собственности, которые имеют возможность и право обладания каким-либо жизненным благом. Субъектами собственности могут быть отдельные люди, семьи, группы людей (физические лица), а также предприятия, общественные организации, органы государственной власти (юридические лица).

· объекты собственности (саму собственность) – пассивную сторону в отношениях собственности в виде предметов природы, вещества, энергии, информации, имущества, духовных и интеллектуальных ценностей, целиком или в какой-то степени принадлежащих субъекту собственности.

Кроме того, различают два уровня отношений собственности:

· отношения между субъектом собственности и объектом собственности (субъектно-объектные отношения);

· отношения между различными субъектами собственности (субъектно-субъектные отношения).

Рис. 3.1. Структура отношений собственности.








Субъектно–объектные отношения.

Отношения, возникающие между субъектами собственности и объектами собственности, характеризуют одновременно меру обладания объектом собственности со стороны субъекта собственности с точки зрения его прав на объект, а также вид функции, реализуемой субъектом собственности в процессе практического воплощения отношений собственности, меру и характер использования субъектом своих прав. С точки зрения классической экономической теории в связях между субъектами и объектами собственности следует различать:

· отношения владения;

· отношения пользования;

· отношения распределения;

· отношения ответственности.

Отношения собственности юридически оформляются в виде прав собственности. Что представляют собой указанные отношения собственности?

Отношения владения (права владения) – определяют принадлежность жизненных благ конкретному лицу.

Отношения пользования (права пользования) – определяют возможность использования блага в интересах конкретного лица.

Отношения распоряжения (права распоряжения) – определяют возможность отдавать распоряжения по поводу использования блага.

Отношения ответственности (ответственность) – определяет меру ответственности конкретного лица за использование или, наоборот, за неиспользование блага.

Субъект собственности может вступать с объектом собственности как во все перечисленные виды отношений, так и в какие-то отдельные виды отношений, не затрагивая других. Поэтому следует различать несколько разновидностей субъектов собственности:

· полный собственник (обладает всеми правами собственности);

· субъект-владелец (осуществляет только право владения);

· субъект-пользователь (осуществляет только право пользования);

· субъект-распорядитель (имеет право только распоряжаться собственностью);

· ответственное лицо (несет юридическую ответственность) и т.д.

Дальнейшим развитием классической теории собственности явилась теория прав собственности разработанная школой неоинституционалистов (Р.Коуз, А.Алчиан и другие), которая значительно расширила количество прав собственности:

· право владения;

· право пользования;

· право управления;

· право ответственности;

· право дохода – определяет возможность обладания результатом использования блага;

· право сюзерена – определяет возможность на отчуждение, потребление, изменение или уничтожение блага;

· право безопасности – определяет возможность защиты от изъятия блага или от нанесения вреда благу и собственнику;

· право на передачу прав в наследство;

· право бессрочного обладания благом;

· право на запрет использования блага;

· право на восстановление нарушенных прав и привилегий.

Субъектно – субъектные отношения.

Отношения этого типа можно условно разделить на две группы:

· отношения по поводу создания новой собственности – возникает в тех случаях, когда субъекты собственности заключают соглашение о совместном создании (производстве, строительстве) ранее не существовавших хозяйственных благ;

· отношения по поводу распределения или перераспределения прав на уже существующую собственность – возникают в тех случаях, когда происходит смена собственника на ранее созданные или ранее существовавшие жизненные блага (купля-продажа).

Наиболее часто в реальной действительности встречаются субъектно-субъектные отношения второй группы.

3.3. Формы и виды собственности. Трансформация собственности.

Основным критерием классификации собственности обычно является вид субъекта собственности. Это означает, что собственность принято различать по ее принадлежности тому или иному лицу. С этой точки зрения собственность можно подразделять на две принципиально отличные друг от друга категории:

· государственная собственность;

· частная собственность.

Государственная собственность имеет место в тех случаях, когда субъектом собственности является какой-то орган государственной власти. В то же время органы государственной власти бывают различных уровней. Поэтому в составе государственной собственности принято выделять:

- собственность центральных органов власти – общенациональная, федеральная или республиканская собственность;

- собственность местных органов власти – муниципальная или коммунальная собственность.

Частная собственность имеет место в тех случаях, когда субъектом собственности являются физические лица или негосударственные юридические лица. В составе частной собственности принято выделять:

- личную собственность, когда субъектом собственности является конкретное физическое лицо. Разновидностью личной собственности является семейная собственность, когда собственниками являются физические лица, связанные между собой семейными узами;

- общественную собственность, когда субъектом собственности является не одно, а сразу несколько лиц. Общественная собственность встречается в нескольких вариантах.

С точки зрения конкретного разделения собственности между собственниками различают:

· совместную собственность, когда объект собственности не делится заранее на доли (паи) между собственниками (неделимая собственность);

· долевую (паевую) собственность, когда объект собственности заранее разделяется между собственниками на определенные части (разделенная собственность).

Кроме того, между субъектами собственности могут существовать различные организационно-правовые отношения. Например, собственники могут быть связаны определенными организационно-правовыми отношениями, а могут быть и не связаны ими. С этой точки зрения различают следующие варианты общественной собственности:

· общую собственность, когда владельцы собственности не связаны между собой никакими организационно-правовыми отношениями:

· коллективную собственность, когда владельцы собственности представляют собой сплоченную группу людей, связанную крепкими организационно-правовыми отношениями (например, трудовой коллектив предприятия).

Гораздо реже используется классификация собственности по объектам собственности. С этой точки зрения обычно различают:

· движимое имущество (деньги, предметы обихода, сырье, материалы, запасы и т.д.);

· недвижимое имущество (квартиры, жилые дома, здания, сооружения, станки, оборудование, земля и т.д.).

При смене одного собственника другим происходит изменение всей структуры отношений собственности, а значит изменение (трансформация) самой собственности как экономической категории. Иными словами, трансформация собственности – это замена одной формы собственности другой формой собственности.

Различают два основных вида трансформации собственности:

· огосударствление (этатизация) собственности, когда субъектом собственности становится государство в лице своих органов власти (т.е. частная собственность трансформируется в государственную собственность);

· приватизация (разгосударствление, деэтатизация, денационализация), когда субъектом собственности становится какое-то физическое или негосударственное юридическое лицо (т.е. государственная собственность трансформируется в частную собственность).

Огосударствление может осуществляться следующими способами:

· выкуп объекта собственности у владельца;

· реквизиция – изъятие имущества у собственника по решению государственных органов в интересах общества и государства в случаях стихийных бедствий, аварий, эпидемий и других обстоятельств, носящих чрезвычайный характер. Собственнику выплачивается стоимость реквизированного имущества. После прекращения действий чрезвычайных обстоятельств, сохранившееся имущество может быть возвращено собственнику;

· конфискация – безвозмездное и безвозвратное изъятие имущества у собственника в качестве санкции за совершение преступлений или иных правонарушений. Конфискация может быть административной и судебной;

· национализация – обращение имущества, находящегося в собственности граждан и юридических лиц в собственность государства (по решению государственных органов власти) с компенсацией лицу, имущество которого национализировано, стоимости этого имущества и других убытков, причиняемых его изъятием.

Различат следующие виды приватизации:

а) по наличию возмещения:

· возмездную (платную) приватизацию;

· безвозмездную (бесплатную) приватизацию;

б) по способу возмещения:

· денежную приватизацию;

· чековую приватизацию;

в) по принадлежности объекта приватизации:

· «большую» приватизацию, когда объектом приватизации является собственность центральных органов власти (республиканская собственность);

· «малую» приватизацию, когда объектом приватизации является собственность местных органов власти (коммунальная собственность).

Кроме того, можно выделить особые виды приватизации:

· деприватизацию, когда ранее приватизированная государственная собственность возвращается государству;

· реприватизацию, когда ранее изъятая государством собственность возвращается прежним владельцам или их потомкам.

Сам процесс приватизации может осуществляться различными способами:

· аренда – это передача государственного имущества в длительное временное пользование;

· безвозмездная передача (дарение) – это передача государственной собственности в собственность другим лицам на безвозмездной основе, т.е. бесплатно (обычно трудовому коллективу или негосударственному юридическому лицу);

· мена – это обмен одного объекта собственности на другой объект собственности;

· выкуп – это выкуп объектов государственной собственности трудовыми коллективами;

· конкурсные продажи – это продажа объектов государственной собственности частным лицам с выполнением определенных условий;

· символические продажи – продажи объектов государственной собственности с объемом задолженности, превышающей активы, за символическую цену в 1 МЗП, с условием погашения всех долговых обязательств;

· аукцион – это продажа объектов государственной собственности с открытых торгов;

· акционирование – это преобразование объектов государственной собственности в открытые акционерные общества с дальнейшей продажей акций частным

Производство: основные цели, факторы и результаты.

4.1. Производственные возможности и проблема экономического выбора.

Производство – это целенаправленная созидательная деятельность людей. Поэтому внимание современной экономической теории к человеку, “человеческому фактору” в производстве, резко возросло. Все больше и больше ученых-экономистов приходят к выводу, что земля и капитал больше не являются главными факторами производства. Новейшие и прогрессивные отрасли требуют высокопрофессиональных и очень глубоких знаний. Только человек обладает способностями, знаниями и навыками, необходимыми для развития современного производства.

Роль человека в производстве предопределяется тем, что именно он создает и оживляет средства производства и тем самым определяет способы их использования. Уже поэтому человек как олицетворение труда является не просто фактором, а главной производительной силой общества.

Человек также является конечной целью общественного производства. Это объясняется тем, что общественный продукт, пройдя через распределение и обмен, завершает свой путь в потреблении. Без потребления любое производство бессмысленно. Удовлетворение человеческих потребностей – всеобщее назначение производства.

Между производством и потреблением, как граничными (крайними) стадиями воспроизводственного процесса, существует тесная связь. Производство формирует потребности. Потребности, в свою очередь, ориентируют производство на создание новых ценностей и благ для удовлетворения определенных потребностей человека. Наличие потребностей и желание их удовлетворить являются главным стимулом развития производства, его технического прогресса. Как же согласовать между собой производство и потребление? Существует непреложная истина: “Потреблять можно только то, что произведено”. Потреблять больше того, что произведено или запасено, невозможно. Чтобы больше потреблять, необходимо больше производить.

Из сказанного следует, что производство – это исходный пункт, в котором создается продукт (хозяйственные блага). Будучи созданными в процессе производства, эти блага завершают свое движение в потреблении.

В зависимости от участия в воспроизводственном процессе потребности делятся на производственные (потребление средств производства и рабочей силы в процессе производства) и непроизводственные (потребление происходит за пределами производства и делится на личное и общественное потребление).

В широком смысле слова потребности человека безграничны. Они эластичны и постоянно меняются. Количество благ, товаров и услуг, в которых испытывают потребность люди, непрерывно расширяется и растет как в количественном, так и в качественном отношении. Такая тенденция подтверждается многолетней историей человечества. В экономической теории такую тенденцию и закономерность называют законом возвышения потребностей. Действие этого закона подчеркивает не только стремление к количественному увеличению потребления, но и не в меньшей степени изменение структуры потребностей, расширение их круга, разнообразия, смещение приоритетов, развитие взаимозаменяемости, качественное совершенствование.

Прогресс человечества, рост культуры и знаний, расширяющиеся возможности научно-технического прогресса неизбежно обусловливают возвышение потребностей как закономерность человеческой цивилизации.

Другим законом потребления является закон убывающей интенсивности, или закон насыщения потребности. Суть этого закона заключается в том, что человек, испытывая потребность, с наибольшей интенсивностью потребляет какую-то часть определенного блага, и по мере дальнейшего потребления этого же блага сначала происходит уменьшение интенсивности этой потребности, а затем и полное насыщение потребности.

Поскольку потребности безграничны, а ресурсы ограничены, общество не в состоянии в каждый данный момент удовлетворить абсолютно все потребности. Приходится решать, какие блага необходимо производить, а от каких следует отказаться.

Ограничителем трудовых ресурсов является общая численность населения страны, доля трудоспособного населения, а также уровень подготовки и квалификации кадров. Материально-технические ресурсы не имеют таких жестких ограничений, их можно, в принципе, увеличивать до необходимых размеров. Однако в краткосрочный период времени увеличить объем материально-технических ресурсов на достаточно большую величину нереально, т.к. это потребует привлечения значительного времени, сил и средств. Что касается природных ресурсов, то они всегда были в ограниченном количестве и проблема их нехватки как никогда актуальна. Финансовые ресурсы также не безграничны, их величина ограничивается не только объемом финансовых запасов, но и степенью эффективности финансовой деятельности субъектов хозяйствования. Ограниченность ресурсов относительно друг друга характеризуется категорией редкости, а ограниченность относительно потребностей в них – категорией недостаточности.
Ограниченность производственных ресурсов порождает ограниченность производственных возможностей. При рассмотрении проблем производственных возможностей, как любого хозяйственного субъекта, так и всей экономики в целом, необходимо учитывать следующий принцип (принцип производственных возможностей): экономика, полностью реализующая свой потенциал, не может увеличить производство какого-нибудь блага, не отказавшись от производства другого блага. Рассмотрим простейший пример: допустим, что экономикой выпускаются только два блага (продукта) – А и Б. Имеется несколько альтернативных вариантов использования имеющихся возможностей (ресурсов):

· все ресурсы направить на производство продукта А, тогда продукт Б вообще не будет производиться;

· все ресурсы направить на производство ресурса Б, в данном случае не будет производиться продукт А;

· одновременно производить и продукт А и продукт Б, распределив ресурсы на их выпуск в определенной пропорции.

Рис. 4.1. Кривая производственных возможностей.
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В реальной жизни используется, как правило, именно третья альтернатива использования ограниченных производственных возможностей. Графически все варианты использования производственных возможностей можно изобразить при помощи кривой производственных возможностей. Каждая точка на этой кривой представляет собой максимально возможный объем производства этих продуктов.

Кривая производственных возможностей определяет границы производственных возможностей. Это означает, что все комбинации производства продуктов (благ), располагающиеся внутри на графике внутри кривой производственных возможностей могут быть легко достигнуты с использованием имеющихся ресурсов. При этом останется излишек неиспользованных ресурсов. Комбинации объемов производимых благ, расположенные непосредственно на самой кривой производственных возможностей, могут быть достигнуты только при максимально эффективном использовании имеющихся ресурсов. Если же комбинации производства расположены вне пределов кривой производственных возможностей, это означает, что такие объемы производства недостижимы при имеющихся ресурсах и технологии.

Как участник производственного процесса, человек может выступать в роли единичного, частичного и совокупного работника.

В качестве единичного работника человек выступает, когда трудится в условиях домашнего хозяйства, когда сам единолично производит готовый продукт. Исторически это было характерно для натурального хозяйства, когда каждый производил продукт для собственного потребления или своей семьи. Поскольку прообраз натурального хозяйства существует и сейчас (приусадебное хозяйство, садоводческие товарищества и т.д.), сохраняется и понятие единичного работника. Результаты и эффективность труда такого работника определяются его навыками, умением, квалификацией, прилежностью и т.д.

Частичный работник – это узкоспециализированный работник, который полностью сконцентрирован на выполнении какой-то одной операции, обусловленной сложившимся разделением труда. Такой работник не занимается изготовлением всего блага целиком, он принимает участие в создании какой-либо части блага. Подобное характерно для ремесленного производства.

Совокупный работник – это комбинация работников, которые непосредственно или опосредованно участвуют в производстве благ и услуг, идущих на удовлетворение потребностей всех членов общества. В состав совокупного работника включаются рабочие и служащие, ИТР, работники науки и индустрии, информатики, сферы услуг и управления. Научно-технический прогресс изменил роль человека в производстве, содержание его деятельности и коренным образом повлиял на структуру совокупного работника. Это проявляется: в соотношении между затратами умственного и физического труда, в сокращении численности промышленных рабочих и увеличении занятых в сфере услуг, в росте лиц с высшим образованием и т.д.

4.2. Производственные затраты.

В экономической теории под термином «затраты производства» (издержки, расходы производства) принято понимать те средства, которые тратятся хозяйственными субъектами на производство и реализацию различных хозяйственных благ. Таким образом, понятие затрат тесно связано с использованием факторов производства в процессе осуществления хозяйственной деятельностью. Затраты (издержки) могут быть разными по своему составу и по форме.

Например, можно различать затраты по виду расходуемого фактора производства:

· капитальные затраты;

· трудозатраты.

По форме выражения затрат можно выделить:

· затраты в натуральной форме;

· затраты в денежной форме.

Однако для экономической науки гораздо более важным критерием является состав затрат. Для классификации затрат по их составу существуют различные подходы. Поэтому имеется достаточно большое количество различных категорий затрат, отличных друг от друга составом входящих в них компонентов.

В первую очередь выделяют:

· бухгалтерские затраты

· экономические затраты;

Рассмотрим принципиальные различия в этих понятиях. Бухгалтерские затраты рассматриваются как фактические, т.е. реальные и зафиксированные в соответствующей бухгалтерской документации и отчетности расходы средств и ресурсов. При этом учитывается использование только чужих, не принадлежащих предприятию факторов производства. Стоимость же факторов производства, являющихся собственностью предприятия и используемых в процессе производства либо вообще не учитывается, либо учитывается не полностью. В отличие от бухгалтерского, экономическое понимание сути затрат производства основывается на факте редкости ресурсов и возможности их альтернативного использования. Выбор определенных ресурсов для производства одного товара означает невозможность одновременного производства другого, альтернативного товара. Другими словами, затраты в процессе производства непосредственно связаны с отказом от возможности производства альтернативных товаров и услуг. Поэтому при таком подходе в составе затрат должны учитываться не только фактические затраты ресурсов, но и упущенные возможности. Таким образом, экономические или альтернативные затраты - это затраты, связанные с упускаемыми возможностями наилучшего из других альтернативных вариантов использования ресурсов. Например, альтернативная стоимость рабочего времени, которое затрачивает предприниматель, может быть равна, во-первых, заработной плате, от которой он отказался, если бы продал свою рабочую силу другому предприятию в качестве менеджера. При этом необходимо отметить, что заработная плата сторожа соседнего предприятия не будет альтернативной стоимостью рабочего времени предпринимателя, поскольку здесь играет роль система ценностей и приоритетов, существующая в данной экономической системе. Во-вторых, она может быть равна стоимости, возмещающей то свободное время, которым пожертвовал предприниматель. Говоря иными словами, экономические издержки – это выплаты, которые предприятие обязано сделать, или те доходы, которые оно должно обеспечить поставщику факторов производства для того, чтобы отвлечь эти факторы от использования в альтернативных производствах. Экономические затраты по своему составу и величине гораздо больше, чем бухгалтерские затраты, т.к. учитывают не только стоимость использования  факторов производства, принадлежащих другим предприятиям, но и альтернативную стоимость использования своих собственных факторов производства.

Разделение затрат на бухгалтерские и экономические – один из возможных, но далеко не единственный способ их классификации. Другой способ классификации – разделение затрат на:

· явные затраты;

· скрытые затраты.

Явные (внешние) затраты определяются ценой факторов производства, приобретенных на рынке. Явные затраты фиксируются в хозяйственных договорах между поставщиком и заказчиком. По своему смыслу явные затраты очень близки к понятию «бухгалтерские затраты». В число явных затрат входят затраты на сырье и материалы, зарплата рабочих и служащих, жалованье менеджеров, комиссионные выплаты торговым посредникам, выплаты банкам и другим поставщикам финансовых услуг, гонорары за юридические консультации, оплата транспортных расходов, амортизация оборудования и т.д.
Скрытые (неявные, внутренние, имплицитные) затраты не предполагают фактическую передачу денежных средств или расход ресурса при совершении хозяйственной операции. Здесь идет речь о недополученных средствах, о тех доходах, которое предприятие могло бы получить, но не получило. Например, собственник земельного участка, производственного помещения или оборудования мог бы не использовать их сам в процессе производства, а сдать во временное пользование, в аренду, получая регулярные рентные платежи. Неполученная рента и будет составлять скрытые затраты собственных инвестиционных ресурсов. Другой пример: владелец маленького предприятия сам активно участвует в деятельности предприятия, заключая контракты, развозя и реализуя продукцию, договариваясь о поставках сырья и т.д. Даже если он и начисляет себе за это определенное денежное вознаграждение, все равно затраты умственного и физического труда самого собственника будут относиться к скрытым затратам, поскольку он мог бы официально работать в другом месте и получать заработную плату. Значит в данном случае в состав скрытых затрат будет входить и не полученная заработная плата. Скрытые затраты обычно не находят отражения в материалах бухгалтерского учета и не подлежат прямому покрытию за счет себестоимости. По своей сути экономические затраты представляют собой сумму явных и скрытых затрат.

Существует еще один компонент экономических затрат, который никогда не учитывается в бухгалтерском учете – это нормальная прибыль. Нормальная прибыль представляет собой ту минимальную прибыль, которая позволяет капиталу оставаться в данной сфере экономики. Таким образом, такую прибыль можно считать определенной ценой капитала, определенной платой, затратами, которое несет предприятие за само присутствие в бизнесе. Если нормальная прибыль, как цена присутствия в данном бизнесе, окажется ниже возможных доходов в другом месте, то скорее всего руководство предприятия примет решение либо перепрофилировать предприятие (изменить деятельность предприятия), либо переведет капитал предприятия в другую отрасль. Именно по этой связи нормальной прибыли с альтернативными возможностями, альтернативными затратами она и расценивается как разновидность вмененных затрат. Рассчитывается нормальная прибыль на основе средней, обычной для данной отрасли нормы прибыли.

В краткосрочном периоде времени принято выделять следующие виды затрат:

· постоянные затраты;

· переменные затраты;

· общие (валовые) затраты;

· средние затраты;

· предельные затраты.

4.3. Простое и расширенное воспроизводство. Основные и оборотные производственные фонды.

Процесс производства должен быть непрерывным. Он не заканчивается выпуском определенного количества конкретного вида продукции. Это связано с тем, что потребности человека практически безграничны и поэтому для их удовлетворения процесс производства всех видов продукции должен постоянно повторяться. Непрерывность производства предполагает возобновление изношенных факторов производства, своевременное снабжение предприятий сырьем и материалами, реализацию готовой продукции, управление и организацию производства и т.д. Для обозначения непрерывности производства, его возобновления используют термин "воспроизводство". Воспроизводство бывает общественное и индивидуальное.

Общественное воспроизводство представляет собой совокупность воспроизводящихся индивидуальных производственных звеньев единой системы народного хозяйства. Имеют место два типа общественного воспроизводства – простое и расширенное. При простом воспроизводстве объем производства из года в год возобновляется в неизменных размерах. Для расширенного воспроизводства характерно увеличение масштабов производства в каждом последующем году. Закономерности воспроизводства однотипны и для индивидуального, и для общественного воспроизводства, так как индивидуальное выступает частью общественного.

Простое воспроизводство было типично для докапиталистических типов экономик. Здесь на протяжении длительного исторического периода производство (в силу низкой рутинной техники, слабых темпов научно-технического прогресса) возобновлялось в неизменных размерах. С переходом к капитализму меняется цель производства. В погоне за прибылью резко возрастают темпы роста общественного производства. Простое воспроизводство уходит, ему на смену приходит расширенное и становится господствующим типом хозяйствования

Исходным моментом в анализе процесса воспроизводства является рассмотрение структуры валового продукта. Валовой продукт включает всю произведенную в обществе продукцию, а она весьма разнообразна. Практика тем не менее выработала определенные принципы его деления. Имеет место двоякое деление валового продукта: по натурально-вещественной форме и по стоимости. Что касается натурально-вещественной формы, то этот продукт состоит из средств производства и предметов потребления. В свою очередь в средства производства входят машины, оборудование, инструменты, сырье, вспомогательные материалы и т.д. Вторую группу (предметы потребления) образуют: продукты питания, обувь, одежда, предметы домашнего обихода, комплекс изделий, образующих содержание домашнего производства, и т.д.

В соответствии с этим делением валового продукта все общественное производство можно делить на два подотдела: отрасли, производящие средства производства, входят в первый подотдел и образуют первое подразделение общественного производства; отрасли, занятые изготовлением предметов потребления, объединяются во второе подразделение общественного производства.

Естественно, что при наличии двух подразделений необходима целостность всего общественного производства, которая достигается посредством стихийного или сознательного регулирования общественного производства. Но при этом обязательно соблюдение ряда условий, которые, кстати, неоднозначны для простого и расширенного воспроизводства. Поскольку первое подразделение восстанавливает потребленные средства производства за счет средств производства, произведенных в собственном подразделении, предприятия этого подразделения могут произвести дополнительно столько средств производства, сколько их окажется нужным второму подразделению, так как само оно их не создает.

Для расширения производства необходимо, чтобы эта дополнительная часть была больше потребностей на них со стороны предприятий второго подразделения в предшествующем сезоне. Далее, общее количество средств производства, создаваемых в первом подразделении, должно соответствовать суммарной потребности в них со стороны первого и второго подразделений, а если речь идет о расширенном воспроизводстве, их должно быть произведено больше на величину прироста потребности в них в обоих подразделениях. Наконец, во втором подразделении должно быть произведено столько предметов потребления, чтобы удовлетворить запросы занятых работников в первом и во втором подразделениях, а для расширенного воспроизводства их надо больше на величину дополнительно вовлекаемых в производственный процесс работников. Следует также учитывать, что эти рассуждения идут без учета расширения запросов населения и нужд непроизводственной сферы, которые меняют общий объем производства, но не затрагивают методологии взаимосвязи производственных процессов в первом и во втором подразделениях общественного производства.

То положение, что каждое из подразделений за счет внутреннего потребления своих изделий имеет относительную самостоятельность развития, имеет важное теоретическое и практическое значение. В самом деле получается, что при наличии жесткой зависимости одного подразделения от другого каждое имеет собственный ресурс увеличения темпов производства. Однако, во втором подразделении он ограничен, поскольку многие предметы потребления могут прийти в негодность по принципу излишества или потому, что у потребителя не окажется средств для их приобретения. С первым подразделением дело обстоит несколько иначе. Кроме объективно возможного ресурса прироста, здесь можно вызвать искусственный ресурс, например, за счет государственных вложений средств. Производство начинает развиваться не ради удовлетворения реальных потребностей народного хозяйства, а производить ради расширения производства. Такое положение в предшествующие годы имело место в советской экономике. В обществе создавалась масса техники, оборудования, непригодных или вовсе не нужных экономике, но бюрократической командно-административной системы она казалась нужной, поэтому производилась, причем в ущерб производству товаров народного потребления. Введение системы рыночных отношений кладет конец такой системе, ибо на рынке реализуется то, в чем нуждается потребитель. Конечно, и в условиях рынка государство может поднимать вверх “ресурс потребностей”, но система рыночных отношений будет их ограничивать.

Индивидуальное воспроизводство – это повторяющийся процесс непосредственной хозяйственной деятельности в масштабе отдельного предприятия, обособленного домашнего хозяйства. Процесс индивидуального воспроизводства включает: инвестирование определенной капитальной стоимости с заранее поставленной целью; соединение приобретаемых материальных ресурсов с рабочей силой; сбыт и реализация произведенных товаров, получение доходов и их распределение. Индивидуальное воспроизводство, его масштабы и эффективность определяют не только судьбу какого-то конкретного предприятия, но и в целом государства. Увеличение выпуска продукции и ее реализации ведут к росту доходов предприятия и к увеличению (за счет налоговых отчислений) доходов государственного бюджета, являющихся основой финансовой стабильности государства. В свою очередь государство стимулирует воспроизводственные процессы на предприятиях через финансовую поддержку приоритетных направлений и стимулирование инвестиций путем проведения соответствующих налоговой, ценовой, кредитной политик, изменения в хозяйственном законодательстве, преобразования отношений собственности.

Таким образом, индивидуальное расширенное воспроизводство и инвестиционная деятельность предприятий в рыночной экономике не могут рассматриваться как только их собственное внутреннее дело. Такого положения вещей не существует даже в развитой рыночной экономике, где государство всегда осуществляет ту или иную микроэкономическую инвестиционную политику.

При осуществлении производственно-экономической деятельности на предприятии всегда происходит преобразование некоторых видов экономических ресурсов в определенный экономический продукт. В процессе своего движения в производстве ресурсы постоянно меняют свою форму, переходя из одной стадии в другую, прежде чем стать конечным продуктом, идущим на удовлетворение потребностей. Движение ресурсов начинается с денежной формы, текущих и долгосрочных инвестиций. На эти средства приобретаются сырье и материалы, станки и оборудование, нанимается рабочая сила и т.д. Наличные ресурсы, используемые в процессе производства, принято называть фондами. Процесс движения производственных фондов непрерывен, постоянно повторяется, проходя определенные стадии и одновременно меняя свои функциональные формы.

Стадия I – здесь происходит превращение денежной формы в производственную, т.е. деньги авансируются на приобретение средств производства и на наем рабочей силы, что создает предпосылки для организации производства.

Стадия II – приобретенные факторы взаимодействуют, и создается новый продукт. Эта стадия является главной, т.к. именно в производстве создается новая потребительская стоимость.

Стадия III – на этой стадии происходит реализация готовой продукции или превращение товарной формы производственных фондов в денежную. Стоимость, созданная в процессе производства, реализуется и принимает денежную форму. Реализуя данный продукт на рынке, хозяйственный субъект получает обратно авансированные средства, с надбавкой (прибылью).

Из сказанного выше следует, что движение фондов, охватывающее последовательно их авансирование, применение в производстве, реализацию произведенного товара и возвращение авансированных денег к исходной форме, образует кругооборот фондов. При рассмотрении этого вопроса важно уяснить, что движение фондов, их кругооборот должны быть непрерывными, иначе не избежать либо спада производства, либо его полной остановки и банкротства производителя. Кругооборот совершается нормально до тех пор, пока его различные стадии (I, II, III) без задержки переходят одна в другую. Если фонды задерживаются в денежной форме, то деньги уходят из обращения. Если они останавливаются на производственной стадии, то налицо остановка производства. Если фонды задержались на последней стадии, то налицо затоваривание, неплатежи и т.д. Непрерывный ход кругооборота требует, чтобы у каждого предпринимателя различные части его фондов одновременно находились в различных функциональных формах (денежной, производительной и товарной). Для предпринимателя все стадии и формы пребывания фондов одинаково важны. На первой стадии важно, по какой цене приобретаются средства производства, их качество, квалификация рабочих; на второй стадии встают проблемы организации производства, управления, внедрение прогрессивных технологий; на третьей – знание рынка, цен, спроса, наличие консультантов и т.д.

Кругооборот фондов, взятый как отдельный акт, в результате которого стоимость полностью возвращается к своей первоначальной форме, называется оборотом фондов. Обороты фондов постоянно следуют один за другим, возобновляются и повторяются.

Оборот протекает во времени, которое называется временем оборота. Это тот период, в течение которого авансированные средства в денежной форме возвращаются к владельцу в той же форме. Время оборота состоит из времени производства и времени обращения.
Время производства – это время нахождения фондов в сфере производства. Оно в свою очередь состоит из рабочего периода, когда фонды находятся в непосредственном производстве, из перерывов в процессе производства по технологическим и организационным причинам ( воздействие сил природы, необходимость химических процессов, реакций, пересменка, обеденные перерывы, выходные, праздничные дни и т.п.) и из времени нахождения фондов в запасах, которые необходимы для обеспечения непрерывности производственного процесса.

Время обращения – это время нахождения фондов в сфере обращения. Оно включает процессы, проходящие на первой и третьей стадиях кругооборота фондов. Это – приобретение средств производства и наем рабочей силы, реализация продукции, превращение товаров в деньги, перечисление денег на расчетный счет предприятия.

Время оборота имеет тенденцию к сокращению в связи с внедрением достижений научно-технического прогресса в производство, в сферу обращения, в инфраструктуру рынка и т.п. Сокращение времени оборота – один из важнейших факторов экономии ограниченных ресурсов, так как позволяет при тех же самых ресурсах произвести больше товаров.

Фонды принято делить на основные и оборотные. Основные фонды – это средства труда; т.е. здания, сооружения, станки, производственное оборудование, транспортные средства и т.д. Оборотные фонды – это предметы труда (сырье и материалы) и финансовые средства. В экономической практике предназначенные для производства материальные и денежные ресурсы называют капиталом, разделяя его на физический (средства производства) и денежный, предназначенный для приобретения физического. Вникнув в значение слова “капитал”, можно утверждать, что рассматриваемые нами понятия основных и оборотных фондов предприятий, их кругообороты и обороты являются идентичными с понятиями “основной и оборотный капитал, его кругооборот и оборот”. Просто само название “основные” и “оборотные” фонды для нас пока более привычно и более часто встречается на практике.

По роли в процессе производства основные фонды подразделяются на производственные и непроизводственные. К производственным основным фондам относятся те основные фонды, которые либо непосредственно участвуют в производственном процессе, либо способствуют его осуществлению (заводы, фабрики, транспорт и т.д.). К непроизводственным основным фондам относятся те, которые предназначены для целей непроизводственного потребления (жилье, больницы, школы, институты и т.д.). По принадлежности основные фонды подразделяются на собственные и арендованные.

Оборотные фонды и фонды обращения. Для обеспечения процесса производства материальных благ, помимо основных фондов, требуется наличие оборотных фондов. Оборотные фонды могут быть в виде сырья, материалов, топлива, электроэнергии, различных услуг других предприятий, которые используются при производстве того или иного продукта. В процессе производства оборотные фонды претерпевают изменения своей натуральной формы. Структура оборотных фондов зависит от степени механизации, принятой технологии, организации производства, длительности производственного цикла и т.д. По характеру участия в производстве все оборотные фонды можно разделить на три группы – производственные запасы, незавершенное производство и расходы будущих периодов.

Производственные запасы – это предметы труда, которые еще не вступили в производственный процесс, но находятся на складах предприятий в определенном размере для обеспечения непрерывности производственного процесса.

Незавершенное производство – это предметы труда, которые уже вступили в производственный процесс, но еще пребывают в стадии обработки или сборки и не являются готовой продукцией. В натуральном виде – это полуфабрикаты собственного изготовления.

Расходы будущих периодов – это затраты, связанные с перспективной подготовкой производства новых видов продукции и их освоением. Это расходы на проектирование и конструирование образцов новых изделий, на разработку технологий их изготовления, расходы на эксплуатационные подготовительные работы и др.

Для обеспечения непрерывности процесса производства к оборотным фондам необходимы дополнительные средства для обслуживания сферы обращения. Эти средства называются фондами обращения. К фондам обращения относятся: готовая продукция, находящаяся на складе предприятия; отгруженная, но еще не оплаченная покупателем готовая продукция; денежные средства предприятия в его кассе, на расчетном счете, в аккредитивах, в ценных бумагах и др.; средства в расчетах (подотчетные суммы, выданные отдельными лицами, дебиторская задолженность и др.).

Оборотные фонды, выраженные в денежном эквиваленте, и фонды обращения, вместе взятые, образуют оборотные средства предприятия, которые используются для создания производственных запасов, авансирования затрат в процессе производства и реализации продукции. Следовательно, оборотные средства обслуживают как процесс производства продукции, так и процесс ее реализации.

Оборотные средства могут быть нормируемыми и ненормируемыми. Оборотные фонды и часть фондов обращения (в виде готовой продукции на складах) представляют собой нормируемые средства. Остальная часть оборотных средств относится к ненормируемым. Нормирование оборотных средств заключается в разработке и установлении норм запасов всех оборотных средств по отдельным видам товарно-материальных ценностей и разработке нормативов собственных оборотных средств в денежном выражении. Нормируемые оборотные средства составляют более 80 % оборотных средств предприятий.

По источнику образования и режиму их использования оборотные средства делятся на собственные и заемные. Собственные – это средства, которые постоянно находятся в распоряжении предприятия. Источниками их формирования могут быть: уставный фонд, прибыль, устойчивые пассивы, бюджетные ассигнования. Заемные – это средства, которые образуются за счет предоставления предприятиям кредитов коммерческими банками, привлеченные средства других организаций.

Пути ускорения оборачиваемости оборотных средств на предприятиях:

· на стадии производственных запасов – установление прогрессивных норм расхода сырья, материалов, топлива, энергии; правильный учет и планирование топливно-энергетических ресурсов; замена дорогостоящих и редких видов материалов, топлива более дешевым; контроль за сохранностью сырья, материалов и др.;

· на производственной стадии – сокращение длительности производственного цикла и повышение его непрерывности; ритмичность работы предприятия; применение энерго- и материалосберегающих технологий и комплексное использование сырья; экономия и бережливость; использование отходов; улучшение качества продукции и др.;

· в сфере обращения – рациональное и своевременное обеспечение предприятия сырьем, материалами, топливом; организация маркетинговой службы; ускорение реализации продукции; сокращение дебиторской, кредиторской задолженности и др.

Рынок, его функции и структура.

5.1 Рынок как экономическая категория. Функции рынка.

Рынок в системе экономических отношений играет исключительно важную роль. Современная экономика большинства стран мира носит рыночный характер, т.е. без рынка существовать не может. Рыночная система хозяйствования оказалась наиболее эффективной и гибкой для решения основных экономических проблем мировой экономики. Она формировалась длительное время, в течение столетий, приобретая цивилизованные формы и, по всей видимости, с некоторыми изменениями, будет определять экономический облик будущего в ближайшее время.

Рынок – понятие многомерное и сложное, поэтому достаточно трудно охарактеризовать его однозначно, в нескольких словах. В упрощенном, узком понимании рынок можно рассматривать как любое место обмена (торговли) жизненными благами. В более обобщенном смысле рынок представляет собой общую совокупность всех процессов обмена, актов купли-продажи вне зависимости от того, где они происходят. В данном случае рынок понимается как процесс соединения продавца (представителя предложения жизненных благ) и покупателя (представителя спроса на жизненные блага) и характеризуется многими экстерриториальными признаками, такими, как вид продаваемых жизненных благ, объем продаж и покупок (емкость рынка), способ торговли, уровень цен и т.д. В то же время рынок есть олицетворение системы существующих экономических отношений между домашними хозяйствами, предприятиями, государственными органами и иностранными хозяйственными субъектами, опирающийся на принцип, согласно которому все существующие жизненные блага продаются и покупаются, обмениваются на свободной основе, без принуждения, но с соблюдением определенных правил.

В экономической науке есть свое, чисто теоретическое определение рынка. Такое строго научное определение, имеющее конкретный, четкий и ясный смысл, принято называть «экономической категорией». Исходя из этого, под термином «рынок» в экономической теории следует понимать следующее: рынок, как экономическая категория, - это некое любое абстрактное место, где происходит встреча спроса и предложения (т.е. продавцов и покупателей). Сам рынок ничего не продает и не покупает, рынок только предоставляет возможность для обмена жизненными благами. В системе экономических отношений рынок выступает как своеобразный инструмент регулирования, который управляет экономическим поведением хозяйственных субъектов в целях согласования взаимных желаний и намерений. Хозяйственные субъекты действуют так, как предписывает им рынок, иначе они будут нести финансовые потери.

Сущность рынка, как экономической категории, наиболее полно проявляется в тех функциях, которые он призван выполнять в экономике. Обычно выделяют следующие функции рынка:

· регулирующая функция – рынок осуществляет регулирование происходящих экономических процессов;

· стимулирующая функция – рынок обеспечивает развитие действующих на нем хозяйственных субъектов;

· информационная функция – рынок является источником ценной экономической информации, на основе которой принимаются управленческие решения;

· санирующая функция – рынок очищает экономику от экономически слабых, нежизнеспособных хозяйственных субъектов;

· социальная функция – рынок предоставляет государству лучшие возможности для достижения социальной справедливости в национальной экономике.

Важность выполняемых рынком функций не означает, что рынок является идеальным средством для разрешения всех без исключения социально-экономических проблем, возникающих в государстве и обществе. Просто рынок – это такая система экономических отношений, которая лучше всего соответствует товарному характеру производства. Рынок позволяет более оперативно реагировать на те изменения, которые происходят в экономике. Рынок осуществляет свою регулирующую функцию путем воздействия на категории «спрос» и «предложение». Соотношение спроса и предложения определяет динамику развития экономики и всех происходящих в ней процессов.

5.2. Структура и инфраструктура рынка. Формы и виды рынков.

В отличие от абстрактной, чисто теоретической модели рынка, описанной в предыдущем параграфе, рынок в действительности представляет собой сложную совокупность конкретных экономических отношений и связей между представителями спроса и предложения, включая и посредников между ними, по поводу движения материальных и нематериальных благ (в том числе и денежных средств), отражающие экономические интересы субъектов рыночных отношений. В экономике существуют различные формы и виды рынков, которые можно классифицировать по различным признакам (критериям).

Например, в зависимости от того, что является объектом купли-продажи на рынке, различают (товарный или объектовый признак):

· рынок потребительских товаров и услуг;

· рынок факторов производства;

· рынок недвижимости;

· рынок земли;

· рынок информации;

· денежный рынок;

· рынок ценных бумаг и т.д.

По демографическому признаку различают:

· рынок товаров и услуг для женщин;

· рынок товаров и услуг для мужчин;

· рынок товаров и услуг для детей;

· рынок товаров и услуг для подростков;

· рынок товаров и услуг для лиц пожилого возраста и т.д.

По месторасположению различают (территориальный или географический признак):

· европейский рынок;

· азиатский рынок;

· российский рынок;

· белорусский рынок;

· областной рынок;

· районный рынок;

· местный рынок (Минский, Гродненский) и т.д.

По организации рыночного обмена различают:

· оптовый рынок;

· розничный рынок;

· экспортный рынок;

· импортный рынок и т.д.

Многообразие форм и видов рынка определяют структуру рынка.

Однако ситуация на рынке зависит не столько от того, где он расположен, что на нем продают или для кого продается товар, а, в большей степени, от того, сколько представителей спроса и предложения в данный момент присутствуют на рынке и вступают во взаимодействие друг с другом. Поэтому рынки довольно часто классифицируют именно по этому принципу.

Рис. 5.1. Формы рынков в зависимости от количества представителей спроса и предложения.
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На каждом рынке действуют сотни и тысячи различных субъектов хозяйствования, совокупность которых определяет инфраструктуру рынка. Например, к инфраструктуре белорусского рынка ценных бумаг (фондового рынка) можно отнести:

· национальный банк Республики Беларусь;

· коммерческие банки;

· фондовые биржи;

· брокерские конторы;

· предприятия, общества, организации и учреждения, выпускающие в обращение ценные бумаги;

· иностранные хозяйственные субъекты;

· физические лица и т.д.

Взаимоотношения между представителями спроса и предложения в первую очередь характеризуются конкуренцией (от лат. concur – соревнование) между ними. По степени конкуренции различают:

а). рынки совершенной конкуренции (полиполии);

б). рынки несовершенной конкуренции:

· монополистические рынки;

· олигополистические рынки;

· рынки монополистической конкуренции.

Характерные черты и отличия указанных рынков можно представить в виде таблицы.

Рис. 5.2. Характерные черты рынков в зависимости от конкуренции.
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5.3 Рынок и рыночная экономика. Модели рыночной экономики.

Понятия "рынок" и "рыночная экономика" тесно связаны, но не тождественны. Рыночная экономика – более широкое понятие, это экономическая система, построенная на рыночных принципах. Рынок выступает как один из элементов экономики. Причем в рыночной экономике рынок занимает важнейшее место. Рынок может присутствовать и в других экономических системах, построенных на других принципах, где он будет играть второстепенную роль. Такие экономические системы не принято называть рыночными.

Таким образом, рыночная экономика – это качественное состояние, тип функционирования экономической системы, базирующийся на всеобщности рыночных отношений во всех звеньях и на всех стадиях общественного воспроизводства и регулирующих функциях государственных структур. В рыночной экономике движение ресурсов предопределено состоянием платежеспособного спроса, а деньги являются основным связующим средством взаимодействия экономических субъектов.

Эффективное функционирование рыночной экономики зависит от выполнения ряда условий.

1. Экономическая свобода и самостоятельность субъектов хозяйствования. Каждый субъект вправе самостоятельно выбирать вид деятельности и решать, какие блага и в каком количестве производить, где и по каким ценам их реализовывать с учетом конъюнктуры рынка. Тем самым создаются предпосылки для наиболее полной реализации экономическим субъектом своих возможностей и способностей.

2. Многообразие форм собственности. Реализация данного условия позволяет, во-первых, выявить наибольшую эффективность тех или иных форм собственности, во-вторых, осуществить право личности на выбор определенной формы хозяйственной деятельности. В рыночной экономике все формы собственности должны находиться в равных условиях и оптимально сочетаться между собой.

3. Ликвидация монополизма в производстве и реализации благ. Это необходимое условие поддержания здоровой конкуренции. В свою очередь, конкуренция между производителями позволяет не только обеспечивать развитие рынка, но и поддерживать высокое качество выпускаемой продукции при относительно низких ценах.

4. Рыночные цены, формируемые под влиянием колебаний спроса и предложения. При отсутствии признаков монополизации рынка, рыночная цена, как правило, не опускается ниже себестоимости производства и не поднимается выше суммы, в которой учитываются все производственные и коммерческие расходы, косвенные налоги и средняя норма прибыли.

5. Обеспечение примата потребителя. При дефицитной экономике неминуема власть производителя над потребителем. В рыночной же экономике при товарном насыщении рынка производители начинают бороться за потребителя, производство ориентируется на запросы потребителей и "подстраивается" под них. Ориентация на потребителей требует изучения реальных и потенциальных потребностей рынка.

6. Устойчивость финансовой и денежной системы. Стабильная финансовая и денежная система – залог стабильности всей экономики. В механизме функционирования рыночной экономики должны предусматриваться меры по укреплению национальной денежной единицы, преодолению дефицита госбюджета, сокращению непроизводительных расходов, повышению эффективности деятельности банковской системы и др.

7. Открытость экономики. Данное условие реализуется путем предоставления предприятиям и организациям осуществлять внешнеэкономические связи и операции при соблюдении установленных правил. Иностранные экономические субъекты, в свою очередь, имеют право выступать на внутреннем национальном рынке не только в роли товаропроизводителей и продавцов, но и владельцев собственности.

8. Обеспечение социальной защищенности населения. Система социальной защиты должна включать в себя прежде всего реализацию таких мер, как организация рациональной занятости населения, выплаты по безработице, система компенсаций и индексаций доходов людей, поддержание должного жизненного уровня малообеспеченных граждан.

9. Достаточно полный охват экономики рыночными отношениями, полноценное функционирование товарного, финансового рынка и рынка рабочей силы.

10. Развитая рыночная инфраструктура, т.е. комплекс отраслей и хозяйственных служб, обеспечивающих общие условия производства и жизнедеятельности людей.

Не существует единой модели рыночной экономики. На практике реализуется одновременно много таких моделей. Их специфика зависит от исторических особенностей развития конкретной страны, уровня ее экономического развития, соотношения функций государственных и общественных структур, выборов приоритетов общественного развития и т.д. В качестве характерных примеров можно привести американскую модель рыночной экономики, немецкую модель рыночной экономики, японскую и шведскую модель рыночной экономики.

В мировой практике с учетом особенностей развития тех или иных стран (исторических особенностей, уровня развития национальной экономики, выбора приоритетов общественного развития, традиций и т.д.) сложилось несколько моделей рыночного хозяйства, по-своему решающих социальные проблемы. Это американская, или либеральная модель, шведская модель, японская модель, немецкая модель, или социальное рыночное хозяйство.

Американская модель рыночной экономики предусматривает проведение либеральной социальной политики, ориентированной на снижение вмешательства государства в решение индивидуальных проблем граждан, на предоставление им возможно большей экономической свободы. Считается, что создание государством условий для активной и инициативной деятельности позволит мобилизовать собственные силы людей, не полагающихся на чью-либо стороннюю помощь, на решение своих социальных проблем. Здесь активно поощряется предпринимательство, достижение личного успеха, обогащение наиболее активной части населения. Задача социального равенства в данной модели не рассматривается. Приемлемый уровень жизни малообеспеченных групп населения, как и регулирование других вопросов экономики, обеспечивается за счет перераспределения части национального дохода, а также налоговых функций.

Иной подход к решению социальных проблем характерен для шведской модели. Основными целями ее являются: поддержание высокой и стабильной занятости, быстрый экономический рост, выравнивание доходов населения, достижение стабильности цен. Сердцевину шведской системы составляет социальная политика, которая базируется на трех основных принципах:

· равенстве, понимаемом как обеспечение равных возможностей достижения благосостояния;

· предоставлении социальных гарантий населению, предусматривающих всевозможные ситуации;

· достижении полной занятости трудоспособного населения.

Сокращение имущественного неравенства достигается за счет перераспределения национального дохода в пользу менее обеспеченных слоев населения. Социальная политика обеспечивает высокий уровень удовлетворения социальных потребностей через трансфертные платежи (бесплатные услуги).

Японская модель в значительной мере основана на исторических традициях, на приоритете интересов нации над личными интересами, высокой трудовой дисциплинированности. Для нее характерно отставание уровня жизни населения от роста производительности труда, что обеспечивает высокую конкурентоспособность японских товаров на мировом рынке за счет более низких затрат на производство.

Особое значение придается социальным аспектам рыночной экономики (социальному страхованию, безработице, пенсионному обеспечению и т.д.). Власти ведут борьбу против социального неравенства. При распределении государственных средств они следят за обеспечением социальных прав всех граждан в случае болезни, безработицы, ухода на пенсию и т.д.

Для японской модели характерно руководящее воздействие государства на основные направления развития экономики, что обеспечивается прежде всего через экономическое планирование. Оно носит рекомендательный (индикативный) характер. Однако планы рассматриваются как важнейшие стратегические направления развития экономики. В системе регулирующих рычагов важное место отводится налогам, а также мерам законодательного воздействия на отдельные направления хозяйственной деятельности.

Широкую известность получила немецкая модель рыночной экономики, которую называют еще социальным рыночным хозяйством. Для этой модели характерны значительный удельный вес государственной собственности, сильные позиции частного предпринимательства и рыночного механизма в формировании структуры хозяйства. Здесь велико участие государства в хозяйственной деятельности, которое проявляется прежде всего в решении социальных проблем (безработицы, социального страхования и т.д.), в производстве общих благ, например, охране окружающей среды, строительстве общих дорог и т.д.

Особое место в немецкой модели занимает политика доходов и занятости. Государство поощряет доходы всех производителей, которые вносят вклад в рост рынка, включая его экспортную часть, прогрессивные структурные сдвиги в экономике. Рост доходов населения увязывается с ростом покупательной способности марки на основе роста производительности труда и насыщения внутреннего рынка. Ведется борьба против чрезмерной дифференциации в уровнях доходов как фактора ограничения рынка.

Рыночный механизм регулирования.

6.1 Спрос и факторы на него влияющие. Законы спроса.

Спрос (в английской транскрипции demand, сокращенно D) – это желание, подкрепленное способностью (возможностью) хозяйственных субъектов приобретать жизненные блага (товары, услуги). Спрос отражает, с одной стороны, потребность покупателя в некоторых товарах или услугах, а, с другой стороны, возможность оплатить покупку по приемлемым ценам.

Различают:

· индивидуальный спрос, отражающий реакцию конкретного покупателя на данный товар (услугу);

· рыночный спрос, характеризующий объем (величину) спроса на товар (услугу) всех участников рынка;

· совокупный спрос, отражающий интегрированный спрос в масштабах национальной экономики, т.е. спрос всех хозяйственных субъектов на все жизненные блага (товары и услуги).

Так как мы рассматриваем взаимодействие спроса и предложения на рынке, то предметом изучения будет являться рыночный спрос.

Рыночный спрос – явление очень сложное, изменчивое, подверженное влиянию многих различных факторов. В данном случае под факторами, воздействующими на спрос, понимаются  какие-то внешние силы, явления и условия, которые оказывают влияние на состояние спроса. К основным объективным факторам, воздействующим на спрос, относят:

а). ценовой фактор:

· цена товара (услуги), сокращенно Цт;

б). неценовые факторы: 
· величина доходов (Д);

· размер имущества (И);

· цены других, сопряженных товаров (ЦДТ);

· ожидаемая польза товара (ОПТ);

· количество покупателей (КП);

· потребительские вкусы (ПВ);

· качество продукции (К);

· мода (М) и т.д.

В общем виде зависимость спроса от перечисленных факторов выражается функциональной зависимостью, где воздействующие факторы выступают в качестве независимой переменной (аргумента), а величина спроса на товар (услугу) за период времени t (Ст/t) – в качестве зависимой переменной (функции):

                          Ст/t = ( (Цт, Д, И, ЦДТ, ОПТ, КП, ПВ, К, М…)             (6.1)

Однако зависимость спроса от ценовых и неценовых факторов проявляется по-разному.

6.1.1 Зависимость спроса от цены (ценового фактора).

Если представить себе, что все остальные факторы в какой-то период времени t будут оставаться неизменными (постоянными), то зависимость величины спроса от цены будет носить обратный (отрицательный) характер:

                                                    Ст/t = - ( (Цт)                                               (6.2)

Приведенная формула представляет собой математическое выражение закона спроса, который гласит: на любом рынке, при прочих равных условиях, существует обратная зависимость между ценой товара (услуги) и величиной спроса, предъявляемого покупателями на этот товар (услугу). Это означает, что при увеличении цены спрос уменьшается, а при снижении цены спрос увеличивается.
Графическая зависимость величины спроса от цены товара (услуги) представляет собой кривую спроса.

Рис. 6.1. Кривая спроса.
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Природа закона спроса определяется двумя эффектами: эффектом дохода и эффектом замещения. Согласно эффекту дохода, при увеличении цены товара (услуги) покупатель, располагая неизменной суммой денег, сможет купить меньше товаров (услуг). Согласно эффекту замещения, при увеличении цены товаров (услуг) потребители начинают замещать эти товары (услуги) другими, более дешевыми. Совокупность описанных эффектов и определяет обратный (отрицательный) характер зависимости между спросом и ценовым фактором.

Таким образом, при изменении ценового фактора происходит изменение только величины (количества) спроса, а сам характер спроса не изменяется. Совершенно иначе влияют на спрос неценовые факторы.

6.1.2. Зависимость спроса от неценовых факторов.

Под воздействием неценовых факторов меняется характер самого спроса, что графически проявляется в сдвиге всей кривой спроса влево или вправо. Рассмотрим влияние на спрос неценовых факторов на примере изменения доходов покупателей.
Представим себе, что в какой-то период времени t, при условии, что все остальные факторы (в том числе и цена) остаются неизменными, увеличились доходы покупателей. Увеличение доходов вызовет сдвиг кривой спроса вправо-вверх (до положения Ст/t1 (D1)). Вследствие этого, при той же цене (Р0 = const), происходит резкое увеличение спроса – так называемый «скачок спроса» (от Q0 до Q1). В данном случае скачок спроса будет положительным, т.е. спрос на товары( услуги) резко увеличится (см. Рис. 6.2).

Уменьшение доходов ниже начального уровня вызовет сдвиг кривой спроса влево-вниз (до положения Ст/t2 (D2)). В результате произойдет отрицательный скачок спроса (от Q0 до Q2) и спрос резко сократится (при Р0 = const). Аналогичным образом влияют на спрос и все остальные неценовые факторы.

Рис. 6.2. Зависимость спроса от доходов.
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где: Ст/t0 (D0) – спрос при начальном уровне доходов;

       Ст/t1 (D1) – спрос при повышенном уровне доходов;

       Ст/t2 (D2) – спрос при пониженном уровне доходов.

К сдвигу кривой спроса вправо приводит:

· увеличение размера имущества;

· повышение цены заменяющего товара;

· снижение цены дополняющего товара;

· более высокая оценка полезности товара потребителями;

· увеличение числа покупателей;

· пессимистические ожидания потребителей (ажиотажный спрос);

· повышение качества товара;

· товар входит в моду (модный товар).

К сдвигу кривой спроса влево приводит:

· уменьшение размера имущества;

· снижение цены заменяющего товара;

· повышение цены дополняющего товара;

· более низкая оценка полезности товара потребителями;

· уменьшение числа покупателей;

· оптимистические ожидания потребителей;

· снижение качества товара;

· товар выходит из моды (не модный товар).

6.2. Предложение и факторы, на него влияющие. Законы предложения. Понятие эластичности.


Предложение (по-английски supply, сокращенно S) – это количество товаров (услуг), которое производители имеют возможность и хотят представить на рынок при определенной цене.

На предложение также влияют различные факторы:

а). ценовой фактор:

· цена товара (услуги) – сокращенно Цт;

б). неценовые факторы:

· уровень технологии (УТ);

· производственные возможности (ПВ);

· количество производителей или продавцов (КП);

· цены других товаров (ЦДТ);

· цены факторов производства (ЦФП);

· инфляционные ожидания (ИО);

· производственные цели (ПЦ) и т.д.

Общая зависимость предложения на товар (услугу) за период времени t (Пт/t) выражается функцией предложения:

                        Пт/t = ( (Цт, УТ, ПВ, КП, ЦДТ, ЦФП, ИО, ПЦ…)            (6.3)
6.2.1. Зависимость предложения от цены товара (услуги).

При условии, что в какой-то период времени t все остальные факторы будут оставаться неизменными, то предложение будет находиться в прямой (положительной) зависимости от цены товара (услуги):

                                                        Пт/t = ( (Цт)                                                (6.4)

Приведенная формула является математическим выражением закона предложения, который гласит: на любом рынке, при прочих равных условиях, величина предложения на данный товар (услугу) напрямую зависит от цены этого товара (услуги). Графическим выражением закона предложения является кривая предложения (см. Рис. 6.3).
При увеличении цены товара предложение этого товара будет расти, а при уменьшении цены товара предложение на него будет снижаться. Подобная зависимость определяется тем, что при повышении цены на товар, производители (продавцы) будут стремиться продать как можно больше данных товаров, чтобы максимализировать свою прибыль. Если же цена на товар снизится, то производить и продавать его станет не выгодно, поэтому его предложение сократится.

Необходимо учитывать, что при изменении цены товара (услуги) изменяется только величина предложения, а сам характер предложения остается прежним.

Рис. 6.3. Кривая предложения.
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6.2.2. Зависимость предложения от неценовых факторов.
При изменении неценовых факторов скачкообразно изменяется сам характер предложения, что на графике проявляется в виде сдвига всей кривой предложения влево или вправо. Рассмотрим влияние неценовых факторов на примере изменения уровня технологии.

Рис. 6.4. Зависимость предложения от уровня технологии.
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где: Пт/t0 (S0) – кривая предложения при начальном уровне технологии;

        Пт/t1 (S1) – кривая предложения при повышении уровня технологии;

        Пт/t2 (S2) – кривая предложения при снижении уровня технологии.

Представим себе, что какому-то начальному уровню технологии соответствует кривая предложения Пт/t0 (S0). В случае увеличения уровня технологии (например, вследствие установки нового оборудования), при условии, что в данный период времени остальные факторы не изменяются, кривая предложения смещается вправо до положения Пт/t1 (S1), в результате чего величина предложения резко, скачкообразно увеличивается с Q0 до Q1.

При снижении уровня технологии (например, при выходе из строя оборудования) происходит обратное явление: кривая предложения сдвигается влево до положения Пт/t2 (S2), вследствие чего происходит отрицательный скачок величины предложения с Q0 до Q2 (при неизменной цене Р = const). Подобным же образом влияют на предложение и другие неценовые факторы.

К сдвигу кривой предложения вправо приводит:

· увеличение производственных возможностей;

· увеличение количества производителей (продавцов);

· снижение цен на другие товары (услуги);

· снижение цен факторов производства;

· производственный план предусматривает увеличение выпуска продукции.

К сдвигу кривой предложения влево приводит:

· сокращение производственных возможностей;

· уменьшение количества производителей (продавцов);

· увеличение цен на другие товары (услуги);

· увеличение цен факторов производства;

· производственный план предусматривает снижение выпуска продукции.

Законы спроса и предложения описывают общую зависимость спроса и предложения от воздействующих на них факторов, но не показывают, в какой степени или пропорции осуществляется эта зависимость. Например, закон спроса гласит, что при уменьшении цены происходит увеличение спроса, но не указывается, на сколько конкретно происходит это увеличение. Сильно увеличивается спрос, или же он увеличивается незначительно? Конкретная количественная степень зависимости спроса и предложения от воздействующих факторов определяется понятием «эластичность».

Эластичность измеряет реакцию величины спроса и предложения на изменение воздействующих факторов. С математической точки зрения эластичность – это первая производная от функции спроса и предложения (мера реакции одной переменной на изменения другой переменной). С помощью эластичности измеряют и сравнивают две величины: величину, которая вызывает изменения (различные воздействующие факторы) и величину, которая изменяется (спрос или предложение). Причем для удобства сравнивают не абсолютные изменения, а относительные (т.е. %) изменения этих величин. В общем виде эластичность определяется по следующей формуле:
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Существуют различные формы эластичности, подробнее о которых будет рассмотрено в курсе "Микроэкономика".

6.3. Взаимодействие спроса и предложения на рынке. Рыночное равновесие и механизм его восстановления.
Встречаясь на рынке, спрос и предложение вступают во взаимодействие. От характера этого взаимодействия зависит ситуация и условия, которые складываются на рынке. Графически взаимодействие спроса и предложения на рынке выражается путем размещения кривых спроса и предложения в единых координатных осях.

Рис. 6.5. Взаимодействие спроса и предложения на рынке.
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                                                                               Величина спроса (Qd) и предложения (Qs)

Наиболее выгодная, с экономической точки зрения, ситуация на рынке складывается тогда, когда существует равновесие между спросом и предложением (т.е. равенство между спросом и предложением, D = S). В данном случае спрос и предложение взаимно удовлетворяют друг друга. На рисунке равновесие между спросом и предложением достигается в точке пересечения кривых спроса и предложения.

Точке равновесия соответствует цена равновесия или рыночная цена (Ре). Равновесная рыночная цена играет важную роль и выполняет следующие функции:

· калькуляционную функцию;

· селективную функцию;

· информационную функцию.

Вследствие того, что спрос и предложение могут существенно изменяться под воздействием различных факторов, рыночное равновесие, теоретически, может быть в любой момент времени нарушено. Требуется рассмотреть, может ли рынок самостоятельно, без вмешательства извне, восстановить утраченное равновесие между спросом и предложением.

Представим себе, что в определенный момент времени по каким-то причинам спрос стал больше предложения.

Рис. 6.6. Восстановление рыночного равновесия при избытке спроса.
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                                                                                                                                           Qd, Qs
В этой ситуации возникает избыток спроса, что означает появление дефицита на товары (услуги). В условиях нехватки товаров (услуг) цены на них начинают повышаться. Вследствие включения ценового фактора происходит увеличение предложения и сокращение спросов (согласно закону спроса и предложения). Этот процесс продолжается до тех пор, пока утраченное равновесие не будет восстановлено. Данный механизм представляет собой так называемую "модель Вальраса".

Рис. 6.7. Восстановление рыночного равновесия при избытке предложения.
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Если же ситуация складывается иная и предложение становится больше спроса, то процесс восстановления равновесия между спросом и предложением происходит несколько иначе.

В данном случае возникает избыток предложения, что означает избыток товаров (услуг) на рынке, «затоваривание» рынка. Производители (продавцы) в таких условиях начинают нести убытки. Желая сократить убытки и реализовать товары (услуги) представители предложения вынуждены снижать цены на товары (услуги). При снижении цены, как было рассмотрено в законах спроса и предложения, начинается увеличение спроса и уменьшение предложения.

Этот процесс взаимного «сближения» спроса и предложения продолжается до тех пор, пока равновесие между ними не восстановится.

Сущность и особенности переходной экономики.

7.1. Понятие и структура переходной экономики.

Экономическая и социальная неэффективность командно-административной экономики, ее бесперспективность в условиях НТР, исчерпание ограниченного потенциала экономического развития, застой и углубление кризиса, накапливание и обострение социальных противоречий обусловили для большой группы стран так называемой «системы социализма» необходимость перехода к новой экономической системе рыночного типа. Этот переход, это преобразование возможно лишь путем изменения всей совокупности экономических отношений прежней системы, механизма ее функционирования.

Процесс формирования современной рыночной экономики – дело довольно трудное. Ведь рыночная система функционирует на принципиально иных механизмах экономического развития, чем административно-командная, а потому и сформировать ее в сжатые сроки не представляется возможным. Нельзя быстро преобразовать отношения собственности и изменить сложившейся механизм хозяйствования, создать рыночную инфраструктуру и соответствующую нормативно-правовую базу, сформировать новое мировоззрение у субъектов хозяйствования.

Таким образом, переход от одной социально-экономической системы к другой – весьма важный по целям и сложный по содержанию трансформационный процесс. Сложность этого процесса обусловлена, во-первых, грандиозностью задач по реформированию существующей системы, ее преобразованию в направлении развития экономической свободы и инициативы во всех их проявлениях. Во-вторых, сложность состоит и в необходимости преодоления кризисных явлений в экономике, унаследованных от административно-командной системы, и обострившихся вследствие вступления общества в новую систему.

Процесс формирования рыночной экономики требует довольно длительного периода времени, в течение которого будет существовать так называемая “переходная” (транзитивная) экономика. Переходную экономику можно охарактеризовать как особую фазу (или форму) состояния национальной экономики, в которой осуществляются радикальные преобразования, связанные с постепенным преодолением административных элементов и утверждением социальной ориентации и рыночных принципов хозяйствования.

Экономика переходного периода характеризует как бы “промежуточное” состояние общества, когда прежняя система социально-экономических отношений и институтов разрушается и реформируется, а новая только формируется и развивается. Переходная экономика представляет собой определенную совокупность отношений и элементов командно-административной и современной рыночной систем. В ее структуре противоречиво сосуществуют элементы и экономические связи как старой, так и новой экономической системы. С одной стороны, в ней присутствуют оставшиеся в наследство от прежней экономической системы методы управления, субъекты хозяйствования (колхозы, государственные предприятия), правовые нормы. По своей форме это действительно “старые”, существовавшие в плановой экономике элементы. Однако изменение условий и среды функционирования наполняет их новым содержанием, сообщает им иные функции. С другой стороны, в экономике переходного периода появляются и получают развитие новые, не свойственные прошлой системе элементы, такие, как предпринимательские структуры на базе частной собственности (фермерские хозяйства, акционерные общества, различные негосударственные фонды, разнообразные банковские учреждения и т.д.).

Таким образом, структура переходной экономики является «смешанной», содержащей элементы и механизмы современного рыночного хозяйства и командно-административной системы. Специфика такой экономики обусловила следующие особенности ее функционирования:

1) преемственность (инерционность) воспроизводственного процесса, исключающего возможность быстрой замены существующих экономических форм и отношений другими, желательными. Поэтому для новой экономики характерно сохранение в течение достаточно длительного периода старых экономических форм и отношений;

2) неустойчивость, нестабильность развития экономики и связанная с этим неопределенность итогов развития, вариантность формирования новой системы;

3) интенсивное развитие всех новых экономических форм и отношений. Понимание необратимости эволюционного процесса, а также основных его тенденций позволяет ускорить его путем осуществления той или иной программы реформ. В силу этого резко возрастает роль субъективного фактора, от которого зависит правильность выбора направлений и путей развития, его практическая реализация.

Все многообразие разноплановых проблем и задач, которые следует решить в переходный период, можно свести к трем группам. Это, во-первых, задачи чрезвычайного характера, связанные с кризисным состоянием экономики и других сфер общественной жизни; во-вторых, задачи перехода от плановой системы хозяйствования к рыночной; в-третьих, задачи перспективного стратегического развития в направлении создания социально ориентированной экономики.

Сочетание этих задач определяет не только своеобразие содержания переходного периода, но и следующие стратегические направления и пути их решения:

· разгосударствление экономики и приватизация государственной собственности;

· структурная перестройка отраслей национальной экономики;

· обеспечение финансовой стабилизации экономики;

· демократизация экономики;

· либерализация цен;

· формирование и развитие рыночной инфраструктуры;

· создание эффективной системы социальной защиты;

· достижение социальной переориентации экономики.

Осуществление указанных направлений трансформации административно-командной системы будет способствовать зарождению рыночной экономики и ее развитию. Так, разгосударствление экономики и приватизация создадут необходимые предпосылки для появления жизнеспособных, хорошо управляемых предприятий, задействования хозяйственной мотивации и предприимчивости широких слоев населения. Поэтому необходимо ускорить процессы разгосударствления и приватизации. Тем более, что от темпов преобразования отношений собственности зависит процесс конкуренции в переходный период. Однако это ускорение должно происходить не путем административного воздействия на эти процессы, а на основе создания действенной экономической мотивации субъектов хозяйствования.

Структурная перестройка отраслей и хозяйственных комплексов призвана преодолеть сложившуюся за прошлые десятилетия структурную несбалансированность экономики и создать структуру экономики, адекватную реальным потребностям общества, базирующуюся на современных прогрессивных технологиях, способную эффективно функционировать в условиях рынка.

Осуществление финансовой стабилизации экономики посредством ограничения бюджетных расходов, проведения сдерживающей фискальной и жесткой денежно-кредитной политики будет способствовать сдерживанию инфляции и стабилизации обменного курса белорусского рубля. Для этого следует, прежде всего, обеспечить действенный контроль за кредитной эмиссией, использовать для финансирования бюджетного дефицита неинфляционные источники, добиться снижения убыточности аграрного сектора и жилищно-коммунального хозяйства.

Демонополизация экономики является важнейшей предпосылкой для развития рыночной конкуренции. Ее эффективное проведение в рамках переходного периода предполагает:

· во-первых, разработку системы ограничений на слияние и иные межфирменные соглашения, ведущие к существенному росту уровня монополизации и ослаблению конкуренции;

· во-вторых, проведение при наличии возможности разукрупнения сложившихся предпринимательских монополий;

· в-третьих, создание конкуренции в монополизированных отраслях, поощрение действующих предприятий в других отраслях к производству монополизированных видов продукции, поощрение импорта такой продукции и др.

Либерализация цен, переход к их формированию в соответствии с рыночным механизмом позволяет ликвидировать состояние товарного дефицита, создадут условия для усиления конкурентной борьбы. Возможны два основных способа перехода к рыночному ценообразованию:

а) радикальный, т.е. быстрая и широкомасштабная, полная либерализация цен, выступающая основным элементом реализации так называемых “шоковых” экономических реформ;

б) постепенный, т.е. поэтапная и рассчитанная на длительный период времени либерализация цен.

Формирование и развитие рыночной инфраструктуры будет способствовать повышению эффективности функционирования механизма рынка, расширению и укреплению рыночных связей. В соответствии с особенностями той или иной рыночной сферы в переходной экономике появляются и получат дальнейшее развитие обслуживающие их элементы инфраструктуры: сфера товарного обращения – от розничной торговой сети до бирж; сфера рынка труда, представленная различными бюро по трудоустройству, центрами по переподготовке кадров, образовательными учреждениями и биржей труда; сфера обращения капитала включает в себя фондовые и валютные биржи, банки и небанковские инвестиционные учреждения.

Создание эффективной системы социальной защиты населения призвано обеспечивать каждому члену общества гарантии определенного уровня жизни, минимально необходимого для развития и использования его способностей (трудовых, предпринимательских, личностных) и защищать наиболее уязвимых членов общества (стариков, детей, инвалидов и т.д.). А это возможно лишь посредством социальной переориентации экономики на основе активной структурно-инвестиционной политики в направлении опережающего развития производства потребительских товаров и услуг. В переходной экономике должны быть созданы такие отношения и механизмы, которые практически ориентировали бы все уровни хозяйствования не только на наращивание объемов производства и услуг, но и на достижение определенного уровня потребления при нормативных характеристиках дифференциации и гарантиях минимального уровня реального потребления и его приближения к прогрессивной структуре реального потребления товаров и услуг, оптимальной модели потребления.

Трансформация административно-командной системы в рыночную экономику может быть осуществлена двумя основными вариантами: эволюционным путем или путем шоковой терапии. Различие между ними заключаются в сроках проведения системных преобразований и стабилизационных мер, объеме регулирующих функций государства и др.

Выбор эволюционного или шокового пути перехода к рыночной экономике зависит не столько от силы воли политического руководства, сколько от комплекса экономических, социальных, политических, исторических и других факторов, как внутреннего (эндогенного), так и внешнего (экзогенного) характера. Выбор эволюционного варианта трансформации экономической системы обусловливают стабильность политического режима, устойчивость финансовой системы страны, низкий удельный вес в национальной экономике военно-промышленного комплекса, доминирование тяжелой промышленности и сельского хозяйства и др. Примерами стран, где был избран эволюционный путь преобразований, могут служить Китай, Венгрия, Беларусь.

Для шокового варианта характерны быстрая либерализация ценообразования. Ранее созданный инфляционный потенциал ликвидируется за счет обесценения денежных сбережений населения. Резко сокращаются объемы государственных расходов и государственных заказов. Сокращается финансирование социальных программ. Вводятся единые и обязательные для всех принципы налогообложения. Создаются предпосылки для привлечения иностранного капитала. Государственные предприятия ускоренно переводятся на полный коммерческий расчет и приватизируются. Крупные предприятия разбиваются на более мелкие и самостоятельные субъекты хозяйствования (реструктуризируются). При этом убыточные производства закрываются или консервируются. При помощи иностранных финансовых инъекций обеспечивается быстрая стабилизация национальной денежной единицы. По пути "шоковой терапии" пошли Польша, Россия, страны Балтии.

Переходная экономика специфична, поскольку характеризует как бы “промежуточное” состояние общества, эпоху экономических, политических и социальных преобразований. Отсюда и особенность ее характера, ее структуры, отличающей от “обычной” экономики. Эта особенность состоит в том, что переходный период базируется на разных типах и видах собственности, разнообразных формах хозяйствования.

С изменением состава элементов в переходной экономике изменяется характер и содержание экономических связей. Произошел “развал” старых (планово-директивных) связей, и начался процесс формирования новых (рыночных) связей. Естественно, что формирование новых рыночных связей – длительный процесс, зависящий как от субъектов (элементов) экономики, так и от внешних для них условий.

Постепенно, по мере становления и упрочнения новой экономической системы, структура экономики будет упрощаться, господствующее положение в ней займут экономические связи и отношения, присущие новой системе. Но это вовсе не значит, что сформируется однородная по своей социально-экономической структуре экономика. Ведь рыночная экономика, которой, как известно, в чистом виде не существует, представляет собой экономику смешанной социально-экономической системы. Смешанная экономика характеризуется тем, что в ней равноправно сосуществуют в подвижных формах взаимодействия государственный, частный и государственно-частный сектор. И подтверждение тому – социально-экономическая структура индустриально развитых государств.

Так, в США, Великобритании, Франции, Германии и других странах есть государственные предприятия, мощные частные корпоративные объединения, частные фирмы, весьма распространен малый бизнес. Взятые в совокупности, эти структуры образуют смешанное хозяйство. Имеющая место неоднородность государственного и негосударственного, государственного и домашнего хозяйства, позволяет говорить о современной смешанной экономике как о многосекторной. Многосекторность и многопрофильность – это не только наличие многих равноправных секторов и типов хозяйства, но и их взаимодействие между собой. Это взаимодействие в экономике реализуется государством, частными корпорациями и рынком.

Переход к новой экономической системе, базирующейся на рыночных началах, потребовал серьезных институциональных изменений в экономике. Одно из них – образование новых субъектов хозяйствования, адекватных этой системе. Новые субъекты хозяйства, адекватные новым экономическим условиям, формируются двумя основными способами.
Во-первых, это реформирование государственного сектора, реорганизация существовавших ранее предприятий путем их приватизации, преобразования в новые организационно-правовые формы, выделения структурных частей предприятий в самостоятельные хозяйственные единицы.

Во-вторых, это создание совершенно новых предприятий, когда их участники собирают начальный капитал и проходят в соответствии с принятыми процедурами государственную регистрацию. Снятие ограничений на создание новых предприятий, а также ограничений относительно размеров частных предприятий резко интенсифицировали институциональные изменения в экономике.

Переход к рынку предполагает создание конкурентно-образующей среды. Ее структурными элементами должны стать не просто хозяйствующие субъекты, а различные собственники. Для рынка не важно, будут ли эти хозяйствующие собственники называться по-прежнему или превратятся в акционерные общества, важно, чтобы они были собственниками используемых в производстве ресурсов и производимой продукции, реализовать которую могли бы по своему усмотрению. Не важно также, к какой форме собственности эти хозяйствующие субъекты относятся – к государственной или частной. Важно, чтобы они были реальными собственниками и имели возможность самостоятельно распоряжаться объектами этой собственности. Необходимо, чтобы хозяйствующий субъект мог самостоятельно выбрать вид производственной деятельности, форму собственности, способ организации производства и в своих интересах использовать полученные результаты. Обеспечить указанные условия можно посредством реформирования отношений собственности. При этом темпы преобразования отношений собственности определяют процесс развития конкуренции в рыночной экономике.

Учитывая, что в переходной экономике государственный сектор будет продолжать играть весомую роль, формирование субъектов рыночных отношений должно предполагать не только стимулирование частного предпринимательства, но и преобразование государственных предприятий. Суть этих преобразований состоит в том, чтобы разграничить права и обязанности госпредприятий, в значительной степени вывести их из-под прямой государственной опеки, создать экономические и правовые предпосылки для их экономической ответственности за результаты хозяйственной деятельности вплоть до банкротства и закрытия, уравнять предприятия всех форм собственности в отношении предпринимательского риска.

Становление рынка предполагает экономическую свободу всех субъектов собственности и звеньев хозяйствования. Экономическая свобода – это выбор хозяйствующими субъектами форм собственности; рациональный отбор методов хозяйствования, поставщиков сырья и оборудования, а также потребителей продукции; определение вида продукции и объемов ее производства; взвешенная оценка перспектив развития; установление или регулирование цен на реализуемую продукцию.

Формирование перспективной структуры товарного хозяйства по соотношению в нем крупных, средних и мелких предприятий, различных типов собственности должно носить разумный, продуманный характер. Приоритет должен быть отдан производствам, обеспечивающим более высокую производительность труда, обеспечивающим экономическую безопасность страны. Именно с этих позиций необходимо оценивать путь движения экономики к рынку.

7.2. Государственная экономическая политика в условиях переходной экономики.

Переход к рыночной экономике является не только периодом собственно перехода к рынку, но и периодом формирования и становления социально ориентированной рыночной экономики. Создание такой экономики – конечная цель реформирования экономики.

Социально ориентированная рыночная экономика – это такая экономика, в которой производственные отношения и механизм хозяйствования обеспечивают подчинение воспроизводственных процессов задачам развития личности, преодолевают отчуждение человека от труда и его результатов, средств производства, общества и культуры.

В формировании социально ориентированной экономики рыночного типа особое значение приобретает государство. Объектами социальной и экономической политики государства выступают те стратегические задачи, которые определяют содержание переходного периода от командно-административной экономики к новой экономической системе.

Экономическая политика выступает как генеральная линия действий, проводимых органами власти от лица государства в области национального производства. Экономическая политика призвана выражать цели и задачи развития, интересы страны и народа.

В переходной экономике особенное значение приобретает законотворчество, включая выработку антимонопольного законодательства, закрепление новых экономических отношений. По многим направлениям развитие рыночной инфраструктуры должно получать институциональную и материальную поддержку со стороны государства.

Важным фактором развития рыночных отношений выступают контакты национальной экономики с внешним миром. Поэтому здесь также необходимо рационально использовать потенциал государства для развития внешних экономических связей, разрабатывая оптимальную стратегию внешней экономической деятельности.

Принято считать, что рыночная экономика уже сама по себе имеет ярко выраженный социальный характер. Вместе с тем в современных моделях социально ориентированной экономики рыночного типа активно разрабатываются соответствующие механизмы по нейтрализации врожденных свойств и деформаций рыночной экономики. Социальная политика предполагает деятельность государства, профсоюзов, других общественных организаций, направленную на обеспечение благоприятных условий жизни и труда, сохранение относительной социальной справедливости, предполагает мобилизацию социальных факторов экономического роста и формирование системы социальной защиты. В условиях переходной экономики государством должна проводиться такая социальная политика, которая способствовала бы прогрессу национальной экономики.

Существует множество моделей социально ориентированных экономических систем. Каждая страна, исходя из признанных ею целей, идеологии, уровня развития экономики, обеспеченности ресурсами, по-своему решает социальные проблемы общества, создает свою модель рыночной экономики.

Что же касается выбора модели развития для Республики Беларусь, то следует отметить, что в силу экономической и политической специфики республики, менталитета ее народа, Беларусь реализует свою собственную модель построения социально ориентированной экономики. Однако это не означает, что в Беларуси не учитывается зарубежный опыт решения социальных проблем. Наоборот, этот опыт тщательно исследуется и анализируется с целью недопущения ошибок, имевших место в других странах.

Анализ имеющихся моделей рыночной экономики позволяет сделать некоторые выводы, имеющие непосредственное отношение к социальной политике государства в переходный период.

Во-первых, проблему создания социально ориентированной экономики нельзя сводить к простому обеспечению максимально большего числа жителей страны средствами существования, к перераспределению доходов в целях оказания социальных услуг населению. Высокоразвитая система социального обеспечения, как показывает опыт Швеции, – чрезвычайно дорогостоящее дело и на определенной ступени развития ее нагрузка на ресурсы общества становится столь сильной, что может привести к совокупному общественному ущербу.

Во-вторых, социально ориентированная экономика – это, прежде всего, экономика, создающая необходимые условия для самостоятельного обеспечения индивидами достойного уровня жизни. Поэтому суть социальной ориентации рыночной экономики следует видеть не в том, чтобы осуществлять максимально широкую социальную помощь, а в том, чтобы создавать такие условия, когда благосостояние будет достигаться не столько перераспределением благ, сколько активной и инициативной деятельностью граждан. Только если эта деятельность невозможна или затруднена по независящим от субъекта причинам, государство должно оказывать поддержку, частично компенсируя утрачиваемые доходы, но, разумеется, не гарантируя максимальные.

В-третьих, проводя социальную политику, направленную на снижение вмешательства государства в решении индивидуальных социальных проблем граждан, следует учитывать менталитет людей, нашу отечественную, унаследованную от прошлого специфику. Ведь политика государственных гарантий, проводимая до этого многие десятилетия и опиравшаяся на господствующую идеологию патернализма, снимала с людей заботу о решении собственных социальных проблем, лишая их тем самым действенных стимулов к борьбе за существование и самореализацию. Поэтому в переходный период не все смогут воспользоваться представленной возможностью самореализации и самообеспечения. Абстрагироваться от этого обстоятельства нельзя, ибо это может привести к расколу общества на тех, кто уже способен действовать без поддержки, и тех, кто не может без нее прожить, к обострению социальной напряженности.

В-четвертых, система социальной защиты не должна ограничиваться поддержкой малообеспеченных слоев населения или тех, кто не включен в общественное производство (учащиеся, пенсионеры, инвалиды). Она должна включать в себя и защиту лиц, участвующих в общественном производстве и, прежде всего, людей, работающих по найму. Осуществляется это через регламентирование в законодательной форме труда (продолжительность рабочей недели, продолжительность и порядок предоставления отпусков, охраны труда и др.) и его оплаты (установление минимальной заработной платы и др.), а также определение прав работников при приеме на работу и увольнении.

В-пятых, социально ориентированная рыночная экономика – это экономика, способная эффективно функционировать и обеспечивать экономический рост. Ведь именно достигнутый уровень развития экономики, как свидетельствует мировой опыт, является определяющим фактором преобразований в социальной сфере.

Учитывая зарубежный опыт и оценивая в целом объективные возможности перехода нашей республики к своей модели социально ориентированной рыночной экономики, необходимо исходить, прежде всего, из достигнутого уровня развития отечественной экономики, а не из протекающих политических и экономико-политических процессов. И только по мере обеспечения высокого уровня развития экономики будут созданы экономические предпосылки для практического осуществления модели социально ориентированной рыночной экономики.

Одним из главных условий перехода к рыночной экономике является изменение роли государства как регулятора хозяйственных процессов. В плановой экономике государственное управление играло решающую роль в определении всех экономических пропорций, тогда как в рыночной экономике основным регулятором хозяйственных пропорций является рынок.

В переходной экономике ни один из механизмов координации хозяйственной деятельности не является доминирующим: централизованное планирование потеряло уже всеобъемлющий характер, а механизм рыночной самонастройки еще не заработал в полной мере. И в течение определенного периода административно-командные методы регулирования экономики будут сосуществовать одновременно с методами, характерными для рыночной экономики. Однако по мере продвижения к рынку, с одной стороны, будет происходить уменьшение степени государственного вмешательства в экономику, с другой стороны, меняются формы, методы и инструменты государственного регулирования, ибо прежние, сложившиеся в эпоху тоталитаризма, непригодны для регулирования экономики переходного периода.

Однако в экономике переходного периода роль государственного регулирования более значима, чем в сложившемся рыночном хозяйстве. В сформированной рыночной экономике государство только поддерживает благоприятные условия для развития экономики. В переходной же экономике государство призвано регулировать процесс перехода к рыночному хозяйству, стимулировать создание инфраструктуры рынка, формировать условия для его нормального функционирования.

Роль государства в переходной экономике конкретизируется в его функциях. Функции государства – это основные направления его деятельности, посредством которых реализуется назначение государства как политической организации, добивающейся стабильности общества. Все функции государства в экономике переходного периода связаны со становлением и развитием рыночных отношений. Можно выделить две группы регулирующих функций государства:

1) функции по созданию условий эффективной работы рынка;

2) функции по дополнению и корректировке действия собственно рыночных регуляторов.

К первой группе относится функции обеспечения правовой базы и создания общих правовых условий экономической деятельности субъектов хозяйствования, а также функции стимулирования и защиты конкуренции как главной движущей силы в рыночной среде, создания и развития рыночной инфраструктуры.

Эти функции присущи как переходной, так и развитой рыночной экономике. Но, если в развитой рыночной экономике, обеспечение правовой базы реализуется в основном путем контроля за применением действующего хозяйственного законодательства и внесения в него частичных корректировок, то в переходной экономике необходимо заново создавать всю базу хозяйствования. Правовая база экономики переходного периода, доставшаяся в наследство от командной экономики и ориентированная на директивное, централизованное руководство хозяйством, не соответствует новой рыночной модели. Необходимо не просто приспособление ее к новым условиям и даже не существенная корректировка. Недостаточно только поддержание государством “правил игры”, отвечающих новым рыночным условиям. Правовая база рынка во многом должна быть создана заново.

Государству принадлежит важная роль в стимулировании и защите конкуренции. В связи с неразвитостью конкуренции и чрезвычайно высоким уровнем монополизации рынка, характерным для экономики переходного периода, реализация данной функции приобретает особое значение. Ведь там, где существует монополистическая власть, механизм цен не может обеспечить эффективное использование располагаемых обществом ресурсов. Монополия нарушает рыночную конкуренцию, делая ее в ряде случаев несостоятельной. Поэтому, во-первых, нужны законы, которые разрешают и стимулируют предпринимателей открывать новые фирмы. Во-вторых, процесс приватизации существующих предприятий должен предусматривать создание конкурентных рынков. В-третьих, следует открыть внутренние рынки для иностранных предпринимателей. В-четвертых, должны быть приняты законы, поощряющие конкуренцию и запрещающие монополистические объединения и соглашения относительно цен.

Формирование рыночной системы предполагает обеспечение экономической и политической стабильности. С одной стороны, это необходимо для нарождающегося внутреннего бизнеса, а с другой – для привлечения иностранного капитала.

Государство призвано сыграть существенную роль в становлении рынка и его сегментов, институтов и инфраструктуры. Именно государство институционально формирует структуру рынка: рынок товаров и услуг; финансовый рынок, включающий в себя межбанковский рынок, валютный рынок, рынок ценных бумаг, рынок среднесрочных и долгосрочных банковских кредитов; рынок труда. Государство также активно участвует и в создании инфраструктуры рынка: банки, биржи (товарные, сырьевые, фондовые), холдинги, корпорации и т.д.

Ко второй группе относятся функции регулирования распределительных процессов и распределения доходов, корректировки результатов рыночных процессов, обеспечения экономической стабильности и стимулирования экономического роста.

Государство, помимо функций чисто переходного характера, выполняет функции, регулирующие макроэкономические пропорции, оказывающие стабилизирующее воздействие на экономику. На первый план выходят экономические методы регулирования. Решение таких макроэкономических задач, как преодоление кризисных явлений в экономике, спад производства, сдерживание инфляции, проведение структурной перестройки, решение проблем социальной защиты граждан, может быть реализовано только с помощью гибкого применения комплекса инструментов фискальной и кредитно-денежной политики.

Целенаправленная реализация государством функции экономической стабилизации должна обеспечить не только равновесие в сложившихся условиях, но и выход из кризиса. Этого можно достичь на основе разработки и реализации научно обоснованной модели становления и развития рыночной системы, построенной с учетом сложившихся условий, внутренних и внешних факторов экономического развития.

Переход к рыночной экономике сопровождается увеличением дифференциации доходов различных слоев населения. Причем этот процесс происходит на фоне экономического спада и высоких темпов инфляции, которые обостряют проблему неравенства, вызывая снижение жизненного уровня населения. Государство вынуждено более интенсивно участвовать в регулировании распределительных процессов, происходящих в переходной экономике. Цель государственного вмешательства – сократить различия в размерах доходов между отдельными субъектами путем их перераспределения.

Посредством определенных финансово-бюджетных инструментов (дополнительное налогообложение или предоставление субсидий) государство получает возможность предотвращения негативных и стимулировать позитивные, с точки зрения общества, эффекты частной экономической деятельности.

В тех сферах, где рынок оказывается неспособным в полной мере обеспечить удовлетворение общественных потребностей, в частности, в “общественных товарах и услугах”, государство берет на себя эту функцию. Вмешательство государства носит здесь вспомогательный характер и призвано гарантировать необходимое предложение товаров, которые по тем или иным причинам не производятся рынком или производятся недостаточно, например, услуги образования.

Регулирующие функции государство выполняет посредством административных или экономических методов. Административные, или прямые методы регулирования ограничивают свободу хозяйствования. Они преобладали в командной экономике. Экономические методы адекватны природе рынка. Они непосредственно воздействуют на конъюнктуру рынка и через нее косвенно на производителей и потребителей товаров и услуг.

КРАТКИЙ СЛОВАРЬ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ТЕРМИНОВ
Альтернативные (вмененные, экономические) затраты (издержки) - затраты, отражающие ценность наилучшего из альтернативных вариантов, от которого пришлось отказаться при экономическом выборе. Альтернативные затраты часто определяются как ценность упущенных возможностей: затраты одного блага, выраженные в другом благе, которым пришлось пожертвовать для получения первого блага.

Анализ (от др. греч. "разложение") - научный метод познания (исследования), заключающийся в разделении чего-то целого на части с целью их более детального изучения.

Аналогия (от др. греч. "сходство") - научный метод познания (исследования), основанный на переносе свойств с известного объекта на неизвестный.

Аукцион - способ продаж посредством торгов (покупателем считается лицо, предложившее наибольшую цену).

Аукцион открытый - разновидность аукциона, когда каждый участник знает, какую цену на торгах предлагает другой участник.

Аукцион закрытый - разновидность аукциона, когда участники заявляют цену на торгах одновременно и не знают, какую цену предлагают другие участники.

Аукцион английский - разновидность аукциона, когда стартовая цена повышается.

Аукцион голландский - разновидность аукциона, когда стартовая цена понижается.

Блага - все то, что используется для удовлетворения потребностей.

Бухгалтерские затраты (издержки) - рассматриваются как фактические, т.е. реальные и зафиксированные в соответствующей бухгалтерской документации и отчетности расходы средств и ресурсов. При этом учитывается использование только чужих, не принадлежащих предприятию факторов производства.
Внешние (явные) затраты (издержки) - затраты факторов производства, не принадлежащих субъекту хозяйствования, как правило фиксируются в соответствующей документации.

Внутренние (неявные) затраты (издержки) - затраты факторов производства, которые принадлежат самому субъекту хозяйствования, в ряде случаев не фиксируются в документах, т.к. их трудно учесть.

Воспроизводство (общественное воспроизводство)- непрерывный и постоянно возобновляемый процесс производства в масштабах всего общества.

Государственная собственность - форма собственности, когда субъектом собственности выступает какой-либо орган государственной власти.

Дедукция (от лат. "выведение") - научный метод познания (исследования), когда изучение ведется от общего к частному.

Демонополизация экономики — снижение степени монополизации экономики посредством проведения деконцентрации сложившихся предпринимательских монополий, содействия развития конкуренции, ограничения слияний и иных межхозяйственных соглашений.

Закон предложения - прямая зависимость между ценой и количеством предлагаемого товара (услуг).

Закон спроса - обратная зависимость между ценой и количеством приобретаемых товаров (услуг).

Затраты (издержки) - расходы ресурсов, связанные с производством и реализацией продукта.

Земля - один из основных факторов производства, планета Земля, представляет собой не только источник различных ресурсов, но и среду обитания человека.

Индивидуальный спрос - спрос на конкретный товар (услугу) со стороны конкретного потребителя.

Индукция (от лат. "наведение") - научный метод познания (исследования), когда изучение ведется от частного к общему.

Капитал - один из основных факторов производства, представляет собой совокупность средств используемых в процессе производства, включая и денежные средства.

Командная (командно-административная) экономика - экономическая система, в которой доминируют государственная собственность, директивное планирование, централизованное руководство, прямое вмешательство государства в деятельность хозяйственных субъектов и административные методы управления.

Коммунальная (муниципальная) собственность - разновидность государственной собственности, когда субъектом собственности выступают местные органы власти.

Кривая предложения - графическое изображение зависимости между ценой товара (услуги) и величиной предложения этого товара (услуги). Представляет собой восходящую кривую.

Кривая (граница) производственных возможностей - кривая, демонстрирующая различные комбинации двух благ, которые могут быть произведены в экономике при полном использовании данного объема ресурсов и данной технологии.

Кривая спроса - графическое изображение зависимости между ценой товара (услуги) и величиной спроса на данный товар (услугу). Представляет собой нисходящую кривую.

Либерализация цен — переход к формированию цен в соответствии с рыночным механизмом.

Метод (от др. греч. "путь") науки - способ, прием познания (исследования).

Объект собственности - благо, принадлежащее какому-нибудь лицу (субъекту собственности).
Производство - процесс создания экономических благ.

Потребности - внутренние мотивы, побуждающие к экономической деятельности. Интенсивность потребностей наряду с редкостью определяет ценность благ.

Права собственности - установленная законодательством совокупность властных прав, поведенческих отношений, складывающихся между экономическими субъектами по поводу отчуждения и использования благ.

Производственные возможности - возможности общества по производству экономических благ при полном и эффективном использовании всех имеющихся ресурсов при данном уровне развития технологии.

Республиканская собственность - разновидность государственной собственности, когда субъектом собственности являются центральные органы власти.

Ресурсы производства - блага, которые могут быть использованы в процессе производства.

Рыночная экономика - экономическая система, в основе которой лежит рыночный механизм хозяйствования.

Синтез (от др. греч. "соединение") - научный метод познания (исследования), заключающийся в соединении разрозненных частей в целое.

Смешанная экономика — экономическая система, соединяющая в себе черты различных экономических систем (например, командно-административной и рыночной экономики).

Социально ориентированная рыночная экономика — экономика, в которой производственные отношения и механизм хозяйствования обеспечивают подчинение воспроизводственных процессов задачам развития личности, преодолевая отчуждение человека от труда и его продуктов, средств производства, общества и культуры.

Сравнение - научный метод познания (исследования), заключающийся в определении сходства и различий явлений и процессов.

Субъект собственности - лицо или лица, которым принадлежат какие-то блага (объект собственности).

Труд - один из важнейших факторов производства, обычно характеризующийся как целенаправленная и сознательная человеческая деятельность.
Факторы производства - важнейшие условия, исходные данные, без которых производство было бы невозможно (земля, труд, капитал, предпринимательство, наука, информация и т.д.). Факторы производства состоят из ресурсов производства.

Функции государства — это основные направления его деятельности, посредством которых реализуется назначение государства как политической организации

“Шоковая терапия” — один из путей перехода к рыночной экономике посредством реализации полного набора быстрых и радикальных мероприятий по реформированию административно-командной системы

Эволюционный путь перехода к рыночной экономике — постепенное, поэтапное преобразование административно-командной системы в рыночную

Экономика переходного периода характеризует промежуточное состояние общества и представляет собой смесь отношений и элементов административно-командной и современной рыночной систем

ВОПРОСЫ К СЕМИНАРСКИМ ЗАНЯТИЯМ
ТЕМЫ ДОКЛАДОВ И РЕФЕРАТОВ

Занятие 1. Экономическая теория как наука.

Вопросы к семинарским занятиям:

1. Роль экономики в жизни общества.

2. Предмет и функции экономической теории.

3. Методы познания экономических процессов.

4. Эволюция экономических взглядов.

5. Развитие экономической науки в ХХ в.

Темы докладов и рефератов:
1. Предмет и методы экономической теории.

2. Сущность экономической теории как науки, ее функции.

3. Возникновение экономической науки. Экономическая мысль древнего мира.

4. Развитие экономики в эпоху средневековья.

5. Экономическая школа меркантилистов.

6. Экономическая школа физиократов.

7. Классическая экономическая школа.

8. Марксизм.

9. Маржинализм.

10. Неоклассическая Кембриджская школа.

11. Кейнсианство.

12. Монетаризм.

Занятие 2. Экономическая система общества.

Вопросы к семинарским занятиям:

1. Понятие экономической системы.

2. Свойства и функции экономических систем.

3. Структура экономической системы.

4. Классификация экономических систем.

5. Марксистский подход к классификации экономических систем.

6. Классификация экономических систем У. Ростоу.

7. Классификация экономических систем Д.Белла.

8. Современная классификация экономических систем.

Темы докладов и рефератов:

1. Сущность понятия «экономическая система». Структура экономических систем.

2. Подходы к классификации экономических систем в различных экономических школах.
3. Характеристика основных типов экономических систем.

4. Экономика Беларуси с точки зрения теории экономических систем.

5. Функционирование и эволюция экономических систем. Экономическое развитие.

Занятие 3. Собственность. Ее место и роль в экономике.

Вопросы к семинарским занятиям:

1. Собственность как экономическая и юридическая категория.

2. Структура отношений собственности.

3. Сущность субъектно-объектных отношений собственности. Классический подход.

4. Теория «прав собственности» неоинституционалистов.

5. Сущность субъектно-субъектных отношений собственности.

6. Классификация форм и видов собственности.

7. Государственная собственность.

8. Негосударственная (частная) собственность.

9. Понятие и сущность трансформации собственности. Основные формы.

10. Способы огосударствления собственности.

11. Способы разгосударствления (приватизации) собственности.
Темы докладов и рефератов:

1. Собственность как экономическая категория. Отношения собственности.

2. Взгляд на проблему собственности различных экономических школ.

3. Формы и виды собственности.

4. История развития форм собственности.

5. Сущность и значение трансформации собственности в экономике.

6. Основные способы трансформации собственности в современных условиях.

7. Развитие форм собственности в Республике Беларусь.

Занятие 4. Производство: основные цели, факторы и результаты.

Вопросы к семинарским занятиям:

1. Сущность производства как целенаправленной деятельности людей.

2. Связь производства с потребностями.

3. Основные производственные цели.

4. Роль человека в структуре производства.

5. Ограниченность ресурсов и проблема экономического выбора.

6. Производственные возможности и их границы.

7. Производственные затраты (издержки).

8. Основные показатели эффективности производства.

9. Экономические и бухгалтерские затраты (издержки).

10. Простое и расширенное воспроизводство. Индивидуальное воспроизводство.

11. Основные производственные фонды, их физический и моральный износ.

12. Понятие амортизации.

13. Оборотные производственные фонды и фонды обращения. Время оборота, факторы, влияющие на него.
Темы докладов и рефератов:
1. Формы и виды производств. Их классификация.

2. Характеристика основных факторов производства.

3. Соотношение потребностей человека и производства: количественный и качественный аспекты.

4. Проблема ограниченности ресурсов и кривая производственных возможностей.

5. Понятие воспроизводства. Формы и виды воспроизводства.

6. Сущность основных и оборотных фондов. Кругооборот и оборот фондов.

Занятие 5. Рынок, его функции и структура.
Вопросы к семинарским занятиям:

1. Рынок как экономическая категория.

2. Сущность и значение рынка в экономической системе общества.

3. Функции рынка.

4. Структура рынка. Формы и виды рынков.

5. Инфраструктура рынка.

6. Формы рынков в зависимости от соотношения представителей спроса и предложения.

7. Конкуренция, ее формы и виды.

8. Классификация рынков с точки зрения конкуренции.

9. Характеристика рынков совершенной конкуренции.

10. Характеристика монополистических рынков.

11. Характеристика олигополистических рынков.

12. Характеристика рынков монополистической конкуренции.

Темы докладов и рефератов:

1. Исторический процесс формирования и развития рынка.

2. Сущность рынка, его место и роль в экономике.

3. Рыночная экономика. Основные модели рыночных экономик.

4. Соотношение рынка и государства. Экономические функции государства.

5. Белорусская модель социально ориентированной рыночной экономики.

6. Формы и виды конкурентных рынков. Их особенности.

Занятие 6. Рыночный механизм регулирования.

Вопросы к семинарским занятиям:

1. Сущность категорий спрос и предложение.

2. Факторы, влияющие на спрос. Ценовые и неценовые факторы.

3. Зависимость спроса от ценовых факторов. Кривая спроса.

4. Зависимость спроса от неценовых факторов. Сдвиг кривой спроса. Скачок спроса.

5. Факторы, влияющие на предложение.

6. Зависимость предложения от ценовых факторов. Кривая предложения.

7. Влияние на предложение неценовых факторов. Сдвиг кривой предложения.

8. Понятие эластичности. Эластичность спроса и предложения.

9. Взаимодействие спроса и предложения на рынке.

10. Рыночное равновесие.

11. Рыночная цена и ее функции.

12. Стабильность рыночного равновесия.

13. Механизм восстановления рыночного равновесия.
Темы докладов и рефератов:

1. Законы спроса и предложения. Рыночное равновесие.

2. Концепции равновесия рынка в различных экономических школах.

3. А. Смит – основоположник теории рыночного регулирования.

4. Рыночный механизм регулирования, его преимущества и недостатки.

5. Рынок и государство: проблемы взаимоотношений.

6. Кейнсианская модель регулирования рынка.

7. Монетаристская модель регулирования рынка.

Тема 7. Сущность и особенности переходной экономики.

Вопросы к семинарским занятиям:

1. Понятие переходной (транзитивной) экономики.

2. Задачи переходной экономики.

3. Основные направления реформирования национальной экономики.

4. Концепции проведения экономических реформ.

5. Реформирование отношений собственности.

6. Реформирование денежной системы.

7. Реформирование банковского сектора.

8. Реформы в промышленности.

9. Реформы в сельском хозяйстве.

10. Эффективность экономических реформ.

11. Роль государства в переходной экономике.
Темы докладов и рефератов:

1. Переходная (транзитивная) экономика – особый вид экономических систем.

2. Модель социально-ориентированной рыночной экономики.

3. Опыт реформирования национальных экономик восточноевропейских стран.

4. Опыт реформирования национальных экономик стран бывшего СССР.

5. Особенности белорусской модели переходной экономики.

6. Основные направления реформирования экономики Республики Беларусь.

МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ПО НАПИСАНИЮ И ОФОРМЛЕНИЮ КУРСОВЫХ РАБОТ
1. ОБЩИЕ ТРЕБОВАНИЯ К КУРСОВОЙ РАБОТЕ 

Курсовая работа является одной из важнейших форм учебного процесса, она направлена преимущественно на практическую подготовку и выполняется в соответствии с учебными планами.

Цель курсовой работы: а) закрепить, углубить и расширить теоретические знания; б) овладеть навыками самостоятельной работы; в) выработать умения формулировать суждения и выводы, логически последовательно и доказательно их излагать; г) выработать умение публичной защиты; д) подготовиться к более сложной задаче - выполнению дипломной работы.

Тематика курсовых работ должна отвечать учебным задачам теоретического курса, быть увязана с практическими задачами народного хозяйства и науки, быть реальной. Курсовая работа носит учебно-исследовательский характер и в то же время должна опираться на новейшие достижения науки в своей сфере.

Темы курсовых работ и графики их выполнения разрабатывают и утверждают кафедры, ведущие те дисциплины, по которым учебными планами предусмотрены курсовые работы.

Требования, предъявляемые к курсовой работе, можно объединить в три группы: требования к структуре; требования к содержанию (основной части); требования к оформлению.

Написание курсовой работы осуществляется под руководством преподавателя - руководителя работы. Руководство начинается с выдачи задания и продолжается в форме консультаций. Студент во время консультаций уточняет круг вопросов, подлежащих изучению, составляет план исследования, структуру работы, сроки выполнения ее этапов, определяет необходимую литературу и другие материалы, а также устраняет недостатки в работе, на которые указывает руководитель.

Студенты заочного отделения выполняют работу на материалах предприятий (организаций, учреждений), где они работают или проходят практику. Студенты дневного обучения могут использовать материалы, собранные в период практики.

Выполненная студентом курсовая работа проверяется в срок до 10 дней преподавателем — руководителем работы, который дает письменное заключение по работе — рецензию.

При оценке работы учитываются: содержание работы, ее актуальность, степень самостоятельности, оригинальность выводов и предложений, качество используемого материала, а также уровень грамотности (общий и экономический). Одновременно рецензент отмечает ее положительные стороны и недостатки, а в случае надобности указывает, что надлежит доработать. Рецензия заканчивается выводом, может ли работа быть допущена к защите.

Работа вместе с рецензией выдается студенту для ознакомления и возможного исправления. Если же курсовая работа по заключению рецензента является неудовлетворительной и подлежит переработке, то после исправления она представляется на повторное рецензирование с обязательным представлением первой рецензии.

Защита работы производится на заседании специальной комиссии, состоящей из двух — трех человек, один из которых — руководитель курсовой работы, состав комиссии утверждается кафедрой за 10—15 дней до защиты. Курсовая работа должна быть защищена до начала экзаменационной сессии. На защите студент должен кратко изложить содержание работы, дать исчерпывающие ответы на замечания рецензента и вопросы членов комиссии. Окончательная оценка курсовой работы выставляется комиссией по итогам защиты и качеству выполненной работы. Работа, выполненная студентом в научном кружке (обществе) и доложенная на его заседании, засчитывается как курсовая.

Объем курсовой работы — до 35—40 страниц рукописного текста или 25—30 страниц печатного текста, выполненного через 1,5 межстрочных интервала. Работу сшивают в папку-скоросшиватель или переплетают.

2. ВЫБОР ТЕМЫ КУРСОВОЙ РАБОТЫ
Каждый студент может самостоятельно выбрать тему из списка рекомендуемых тем с учетом своей будущей профессии. Это даст возможность студенту углубить знания по своей будущей специальности. От правильного выбора темы в немалой степени зависит успех работы студента, поэтому на этот этап подготовки курсовой работы надо обратить особое внимание. После выбора темы студент сообщает ее руководителю для того, чтобы конкретная тема курсовой работы была закреплена за конкретным студентом. Выбор одной темы сразу несколькими студентами не допускается. Произвольное изменение темы курсовой работы запрещается. Разрешается изменять тему выбранной курсовой работы только с разрешения руководителя. Изменение темы курсовой работы должно быть мотивировано. Неоднократное изменение темы курсовой работы не допускается.
При выборе темы курсовой работы необходимо учитывать не только ее актуальность в научном и практическом плане, но и степень ее разработанности в опубликованной литературе. К тому же, следует учесть, что наличие большого количества литературы по теме, с одной стороны облегчает студенту работу над курсовой, а с другой стороны - это может помешать студенту проявить свою самостоятельность в исследовательской работе, если он творчески не осмыслит имеющуюся литературу. Работа над избранной темой требует от студента знаний методологии выполнения исследований, творческого мышления, логики и аргументации изложения, отражения личного отношения к исследуемой проблеме, прилежания и профессионализма.

3. СОСТАВЛЕНИЕ БИБЛИОГРАФИИ

Следующим важнейшим этапом в подготовке курсовой работы является составление библиографии.  Существует традиционная схема поиска литературы в справочном аппарате библиотек, где представлены каталоги, картотеки и справочно-библиографические указатели.

Известно, что библиографические издания не всегда могут полностью удовлетворить исследователя. Новейшая литература не всегда отражена в них. В этом случае необходимо обратится к периодическим изданиям "Книжная летопись", "Летопись журнальных статей", "Летопись газетных статей".

При подборе литературы по теме курсовой работы лучше всего составлять библиографию в виде картотеки по типу библиотечного каталога, причем на каждую книгу, статью, сборник документов заполняется отдельная карточка. Составленную таким образом библиографию легко пополнять, делать соответствующие перестановки в карточках. Главным в таком методе работы является то, что студент имеет возможность ориентироваться в разнообразном библиографическом материале, систематизировать и дополнять его. Отсутствие таких небольших карточек значительно усложняет работу над курсовой.

Библиографию курсовой работы следует показать научному руководителю, который даст советы по ее совершенствованию.

4. РАЗРАБОТКА ПЛАНА КУРСОВОЙ РАБОТЫ
Разработка плана - очень важный и ответственный этап в написании курсовой работы. Ошибаются те студенты, которые оставляют составление плана на завершающий этап работы. При таком подходе работа ведется бессистемно, и в конечном итоге обрекает студента на неудачу. Усовершенствование плана может продолжаться во время работы над курсовой, отдельные вопросы плана могут уточняться, менять свою формулировку, но основное направление, содержание будущей работы должны быть отражены в заранее составленном плане.

План работы должен способствовать наиболее полному освещению важнейших вопросов темы, определять направления поиска решений поставленной задачи. Поскольку разработка плана - наиболее сложная задача, необходимо все время консультироваться с научным руководителем.

Составление плана должно включать два этапа: составление предварительного и окончательного варианта плана. 

Предварительный вариант плана составляется обычно после утверждения темы и общего знакомства студента с основными литературными источниками. Естественно, он буден несовершенным. И, тем не менее, он имеет очень большое значение, так как без такого плана трудно целенаправленно работать над курсовой работой.

Окончательный вариант составляется в процессе совершенствования, корректировки предварительного плана по мере того, как студент овладевает основным материалом, относящимся к теме работы. Этот вариант плана утверждается научным руководителем и становится обязательным документом. Замена плана возможна только с разрешения научного руководителя.

План курсовой работы отражая ее структуру и содержание, включает:

· Введение.

· Название разделов (2-3 раздела, которые нумеруются).

· Заключение. 

· Список использованной литературы.

· Приложения (если есть).

Каждый раздел (вопрос) курсовой работы является составной ее частью, поэтому названия работы и ее разделов не должны совпадать. Название работы и разделов (вопросов) должны отвечать таким требованиям, как конкретность, выразительность, лаконичность.
5. ОБРАБОТКА ОТОБРАННОГО МАТЕРИАЛА

Это один из самых сложных и трудоемких этапов исследовательской деятельности, т.к. необходимо ознакомиться с различными нормативными документами, множеством литературы, различными подходами и взглядами авторов, многообразием путей решения исследуемых вопросов. Изучение материалов может производиться как по спискам обязательной и рекомендуемой литературы, так и самостоятельно. Основными источниками информации могут являться:

· учебная литература – различные учебники, учебные пособия, учебно-методические и методические пособия;

· специальная литература – научные публикации, монографии, книги и сборники статей по выбранной тематике;

· публикации в специализированных периодических изданиях (журналах и газетах), например «Вопросы экономики», «Белорусский экономический журнал», «Международные отношения и мировая экономика», «Финансы, учет, аудит», «Главный бухгалтер», «Банковский вестник», «Директор», «Вестник БГУ», «Национальная экономическая газета» и т.д.;

· статистические данные, публикуемые в специальных статистических сборниках;

· нормативные документы (законы Республики Беларусь, декреты и указы Президента Республики Беларусь, постановления Правительства Республики Беларусь, постановления местных органов власти, ведомственные нормативные акты),

· информационные данные, содержащиеся в научных сайтах Интернета.

Изучение необходимой литературы должно сопровождаться составлением библиографического списка (список используемой литературы). Библиографический список должен всесторонне охватывать исследуемую тему. В библиографический список должно входить не менее 10 источников. Использование в курсовой работе менее 10 источников говорит о недостаточном исследовании выбранной темы студентом. Курсовые работы, содержащие в списке используемой литературы менее 10 наименований, к защите не допускаются.

Наиболее распространенным способом изучения различной литературы, является осуществление необходимых выписок из нее. Выписки из прочитанного материала могут носить весьма разнообразный характер, например, простой и развернутый план, краткие тезисы, цитаты, фактические данные, формулы, пространное изложение и т.д. Выписки следует делать на отдельных листках бумаги со ссылками на статью, монографию или учебник (с указанием страниц) откуда взяты идеи, факты или цитаты. В результате изучения необходимой литературы у студента должно накопиться большое количество выписок из различных источников, после чего приступают к систематизации полученных материалов.

Систематизация изученных источников позволяет с большей степенью эффективности организовать их анализ и обобщение, сформулировать основные выводы относительно исследуемой темы. Задачей анализа собранных материалов является отбор тех данных из источников, которые непосредственно войдут в текст курсовой работы. В ходе анализа студенту нужно обращать внимание на то, что в собранных материалах могут содержаться несовпадающие, а иногда и противоположные точки зрения по одному и тому же вопросу. В этом случае студент обязан отразить в курсовой работе не только сам факт наличия разных мнений, но и свое отношение к данной проблематике, и аргументировано обосновать, какая из приведенных точек зрения представляется ему наиболее правильной. Итогом этого этапа исследований должно стать обобщение имеющихся материалов, т.е. построение логической концепции (модели) курсовой работы. Результат такого обобщения оформляется в виде предварительного (чернового) варианта курсовой работы.

6. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ КУРСОВОЙ РАБОТЫ

Структура курсовой работы должна способствовать раскрытию избранной темы. Она должна иметь: титульный лист, содержание, введение, основную часть, заключение, список использованных источников и приложения (См. приложения 1-4).

Введение является обязательной частью курсовой работы. Во введении обосновывается актуальность выбранной темы, определяется общая цель курсовой работы, конкретные ее задачи и методы исследования. При постановке задач курсовой работы рекомендуется использовать термины «исследовать», «изучить», «установить», «выявить», «показать». Не рекомендуется использовать термин «сделать». Далее раскрывается структура работы и дается сжатое изложение ее основных вопросов. Студент во введении также может сформулировать основные причины, побудившие его выбрать именно эту тему, указать, в чем заключается привлекательность данной темы. Также, по традиции, во введении производится краткий обзор литературы и рассматривается широта научных исследований по данной теме. Объем введения должен быть не менее 2 листов, но не более 4 листов текста. Рисунки, графики, таблицы и схемы во введении, как правило, не размещаются.

Характеризуя литературные источники по теме исследования, студент должен сделать их краткий обзор, а не только ограничиться перечислением.

Основную структурную часть курсовой работы составляют разделы (главы, вопросы). Их должно быть не меньше двух - трех. Каждая раздел (глава) должен освещать отдельный вопрос раскрываемой темы. При написании разделов (глав) необходимо добиваться сохранения логической связи между ними, последовательности перехода от одной главы (раздела) к другой. Содержание глав (разделов) должно соответствовать их названию, быть достаточно аргументированным. Это, однако, не означает, что они должны быть перегружены фактическим и статистическим материалом. Следует приводить наиболее важные факты, умело их обобщая. Необходимо помнить, что курсовая работа выполняется по конкретной учебной дисциплине  и должна учитывать актуальные проблемы экономической теории.

Важно, чтобы студент в своей работе выявил и изложил основные тенденции изучаемых процессов, подтвердил их наиболее типичными примерами или цифровыми данными. Однако не надо перегружать работу и цифровым материалом. Лучше всего обобщить статистические данные в таблицах, графиках, диаграммах и т.д., а в тексте давать анализ этих сводных материалов. Надо подчеркнуть, что статистический материал должен быть убедительным.

Убедительность проявляется в употреблении цитат. Они не нужны для доказательства безусловных и достоверных истин, но в тех случаях, когда необходимо принципиально оспорить, подвергнуть критике какое-нибудь ошибочное положение или утверждение, когда потребуется опереться на чью-нибудь авторитетную мысль для подкрепления своей аргументации, они необходимы. Цитаты должны быть точными, по возможности краткими и соответствовать сущности исследуемого вопроса. Не надо употреблять несколько цитат подряд. Все цитаты должны быть оформлены ссылкой на источник.

При написании работы не надо избегать элементов полемики. Необходимо помнить, что в полемике рождается истина, она присуща настоящей науке. Главы нужно заканчивать краткими выводами. Выводы предыдущей части должны подводить к содержанию следующей, чтобы укрепить их связь между собой и обеспечить целостность курсовой работы и логическую последовательность ее изложения.
Основная часть, равно как введение и заключение, должна быть написана ясным и четким научным языком, не допускающим различных толкований. Следует избегать оборотов разговорной речи и вульгаризмов. Не рекомендуется использовать для одного и того же понятия различные термины (синонимы). Не следует перегружать работу иностранными словами или малопонятными и редко используемыми терминами. В тексте работы не должно содержаться никаких сокращений, кроме общепринятых, все остальные слова должны быть написаны полностью и правильно, согласно существующих правил. Наличие орфографических и других ошибок снижает качество работы. В тексте работы могут использоваться аббревиатуры типа МВФ, ВВП, ООН, ЕС и т.д. Однако все они должны быть предварительно расшифрованы. Для этого при первом упоминании в тексте подобных аббревиатур они указываются полностью, например, «Международный валютный фонд», а затем в круглых скобках указывается их сокращенное название (МВФ). В дальнейшем эту аббревиатуру можно использовать без дополнительных пояснений. Логически связанные между собой части текста должны выделяться в виде абзацев.

Необходимо избегать логических ошибок, например, когда одинаково называют курсовую работу и один из ее разделов.

Содержание работы следует иллюстрировать таблицами, графическим материалом (рисунками, схемами, графиками, диаграммами и т.п.).

Следует правильно понимать сущность метода теоретического анализа и не сводить всю курсовую работу к переписыванию целых страниц из двух — трех источников. Чтобы работа не граничила с плагиатом, серьезные теоретические положения необходимо давать со ссылкой на источник. Причем это не должен быть учебник по данной дисциплине. Написание курсовой работы предполагает более глубокое изучение избранной темы, нежели она раскрывается в учебной литературе.

Выполняя работу, не следует перегружать ее длинными цитатами из авторитетной теоретической публикации. Например, давая определение, надо своими словами пересказать, кто из ученых и в каких источниках дает определение (понятие) этого термина и обязательно сравнить разные точки зрения, показать совпадения и расхождения, а также наиболее доказательные выводы в рассуждениях ученых.

В работах, носящих, в основном, теоретический характер, анализируя литературу по теме исследования, изучая и описывая опыт наблюдаемых событий (явлений), автор обязательно высказывает свое мнение и отношение к затрагиваемым сторонам проблемы.

Завершает курсовую работу заключение. Его главное назначение - подведение итогов всей работы. В нем, как правило, не приводятся ни новые фактические данные, ни новые теоретические положения, о которых не было разговора в основном тексте. Заключение обычно включает только общие выводы автора по рассмотренным основным проблемам и может указывать на дальнейшие перспективы развития изучаемого явления.

Очень важно, чтобы на все вопросы, которые были сформулированы студентом во введении, были даны ответы в заключении, ибо заключение показывает степень реализации целей и задач, поставленных во введении, научно-теоретическую и практическую ценность выполненной работы.

При написании курсовой работы студенту не надо забывать о стиле изложения. Язык экономического исследования должен быть точным, ясным, не допускающим двусмысленного толкования. Нельзя забывать, что необычные термины нужно брать в кавычки, непонятные - разъяснять в ссылках, а некоторые непонятные слова вообще не употреблять.

7. ТРЕБОВАНИЯ К ОФОРМЛЕНИЮ КУРСОВОЙ РАБОТЫ
7.1. Общие требования
Курсовые работы относятся к текстовым документам, содержащим сплошной текст, унифицированный текст (текст, разбитый на графы-таблицы, ведомости, спецификации и т.п.) и иллюстрации (схемы, диаграммы, графики, чертежи, фотографии и т.п.).

Текстовые документы выполняют на белой бумаге формата А4 (210 х 297 мм), соблюдая следующие размеры полей: левое — 30 мм; правое — 10 мм, нижнее — 20 мм, верхнее — 15 мм, на одной стороне листа на белорусском или русском языках одним из следующих способов:

1. Рукописным. Писать следует черными, синими или фиолетовыми чернилами. Высота букв и цифр не менее 2,5 мм;

2. Машинописным. Шрифт пишущей машинки должен быть четким, высотой не менее 2,5 мм, лента только черного цвета (полужирная), текст печатать через 1,5 межстрочных интервала;

3. С применением печатающих и графических устройств вывода ЭВМ (компьютерная технология подготовки документов). В этом случае на странице формата А 4 следует размещать 38—41 строку и 60—74 знака в строке.

Рекомендуемым типом шрифта, предназначенным для набора текстовых данных студенческой работы, является пропорциональный шрифт с засечками Times New Roman, размер которого 13pt или 14pt (пунктов). При подготовке текста с помощью компьютерных технологий предпочтение следует отдавать операционной системе Windows, используя при этом текстовый процессор Microsoft Word, версия 6.0 и выше.

7.2. Нумерация страниц.

Нумерация страниц, разделов, подразделов, пунктов, подпунктов, рисунков, таблиц, формул, приложений осуществляется арабскими цифрами без знака №.

Страницы работы следует нумеровать арабскими цифрами, соблюдая сквозную нумерацию по всему тексту. Номер страницы проставляют на верхнем поле листа в правом углу без слова страница (стр., с.) и знаков препинания.

Титульный лист и листы, на которых располагают заголовки структурных частей курсовых работ «СОДЕРЖАНИЕ», «ВВЕДЕНИЕ», «ЗАКЛЮЧЕНИЕ», «СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННЫХ ИСТОЧНИКОВ», «ПРИЛОЖЕНИЯ», не нумеруют, но включают в общую нумерацию работы.
7.3. Оформление заголовков разделов, подразделов, пунктов и подпунктов 
Текст основной части студенческих работ делят на разделы, подразделы, пункты и подпункты.

Заголовки структурных частей курсовых работ «СОДЕРЖАНИЕ», «ВВЕДЕНИЕ», «ЗАКЛЮЧЕНИЕ», «СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННЫХ ИСТОЧНИКОВ», «ПРИЛОЖЕНИЯ» и заголовки разделов (глав) основной части следует располагать в середине строки без точки в конце и писать (печатать) прописными буквами, не подчеркивая.

Заголовки подразделов и пунктов печатают строчными буквами (первая — прописная) с абзаца и без точки в конце. Если заголовок включает несколько предложений, их разделяют точками. Переносы слов в заголовках не допускаются.

Расстояние между заголовками и текстом при выполнении работы печатным способом 3-4 межстрочных интервала (межстрочный интервал равен 4,25 мм), расстояние между заголовками раздела и подраздела — 2 межстрочных интервала.

Каждую структурную часть курсовой работы и заголовки разделов основной части необходимо начинать с новой страницы.

Разделы (главы) нумеруют по порядку в пределах всего текста, например, 1, 2, 3 и т.д.

Пункты должны иметь порядковую нумерацию в пределах каждого раздела или подраздела. Номер пункта включает номер раздела (главы) и порядковый номер подраздела или пункта, разделенные точкой, например: 1.1, 1.2 или 1.1.1., 1.1.2. и т.д.

Если раздел или подраздел имеет только один пункт или подпункт, то нумеровать пункт (подпункт) не следует.

После номера раздела, подраздела, пункта и подпункта в тексте работы ставится точка (в отличие от стандарта).
7.4. Иллюстрации
Для наглядности, доходчивости и уменьшения физического объема сплошного текста в работе следует использовать таблицы и иллюстрации (схемы, диаграммы, графики, чертежи, карты, фотографии и т.п.).

Иллюстрации следует располагать в работе непосредственно после текста, в котором они упоминаются впервые, или на следующей странице. На все иллюстрации должны быть даны ссылки в работе.

Иллюстрации обозначают словом «Рис.» и нумеруют арабскими цифрами порядковой нумерации в пределах всей работы, например: Рис. 1, Рис. 2. Допускается нумерация в пределах раздела. Номер рисунка в этом случае состоит из номера раздела и порядкового номера рисунка, разделенных точкой, например: Рис. 2.4 (четвертый рисунок второго раздела).

Иллюстрации должны иметь подрисуночный текст, состоящий из слова «Рис.», порядкового номера рисунка и тематического наименования рисунка, например: Рис.3. Динамика трудозатрат.

Схема — это изображение, передающее обычно с помощью условных обозначений и без соблюдения масштаба основную идею какого-либо устройства, предмета, сооружения или процесса и показывающее взаимосвязь их главных элементов. Обозначение схем и общие требования к их выполнению установлены ГОСТ 2.701-84. Правила выполнения схем алгоритмов и программ автоматизированным способом и от руки установлены стандартом ГОСТ 2.708-81.

Диаграмма — это графическое изображение, наглядно показывающее функциональную зависимость двух и более переменных величин; способ наглядного представления информации, заданной в виде таблиц чисел. Основные правила выполнения диаграмм установлены в рекомендациях Р 50-77-88.

Выбор типа диаграммы зависит от тех задач, для решения которых предназначена диаграмма. Она должна быть достаточно простой и наглядной. Наилучшим средством создания диаграмм является табличный процессор Microsoft Excel. Данный табличный процессор предлагает 14 различных стандартных типов диаграмм.

7.5. Таблицы
Таблица является методом унифицированного текста, и такой текст, представленный в виде таблицы, обладает большой информационной емкостью, наглядностью, позволяет строго классифицировать, кодировать информацию, легко суммировать аналогичные данные.
Таблицу помещают под текстом, в котором впервые дана на нее ссылка. Слово "таблица" и ее номер размещают слева в одной строчке с названием таблицы.

Нумеруют таблицы арабскими цифрами в пределах всей работы, например: Таблица 1 или в пределах раздела, например: Таблица 2.3. Если в работе одна таблица, ее не нумеруют. На все таблицы должны быть приведены ссылки, при этом следует писать слово «таблица» с указанием ее номера, например: в соответствии с таблицей 3.2.

Заголовки граф таблицы должны начинаться с прописной буквы, а подзаголовки граф — со строчной буквы, если они составляют одно предложение с заголовком, или с прописной буквы, если они имеют самостоятельное значение. В конце заголовков и подзаголовков таблиц точки не ставят. Заголовки и подзаголовки граф указывают в единственном числе. Графу "Номер по порядку" (№ п/п) в таблицу включать не допускается.

Разделять заголовки и подзаголовки боковика и граф диагональными линиями не допускается. Горизонтальные и вертикальные линии, разграничивающие строки таблицы, допускается не проводить, если их отсутствие не затрудняет пользование таблицей.

Пример построения таблицы приведен на рис. 1.
	
	Нумерационный

заголовок


	Тематический заголовок




	
	Таблица 3. Трудоемкость структур производства сельскохозяйственных товаров

	Головка
	Сельскохозяйственные товары


	Прямые
затраты 
труда,

тыс. чел.-ч. на 1 млрд. продукции()
	В среднем за 1999-2002 гг.
	 заголовок граф

	
	
	
	структура, %
	тыс. чел.-ч. на 100 млрд.

продукции
	подзаго-ловок граф

	
	Зерно
	4,96
	11,55
	57,3
	горизонтальные ряды

	
	Картофель
	6,33
	21,57
	136,5
	

	
	Сахарная свекла
	18,25
	1,30
	23,7
	

	
	Овощи
	7,50
	2,71
	20,3
	

	
	Льноволокно
	15,15
	0,25
	3,8
	

	
	Мясо всех видов 

(в живом виде)
	7,29
	37,35
	272,3
	

	
	Молоко
	18,68
	19,84
	370,6
	

	
	Яйца
	4,20
	5,43
	22,8
	

	
	Итого
	-
	100,000
	907,3
	





Боковик 




Графы

*) В среднем за 1986—1999 гг.

Примечание. Литературный источник: [2, с.37, таблица 2] или (собственная разработка), если таблица составлена самостоятельно.

Рис. 1. Пример оформления таблицы

Располагают таблицы на странице обычно вертикально. Помещенные на отдельной странице таблицы могут быть расположены горизонтально, причем головка таблицы должна размещаться в левой части страницы. Как правило, таблицы слева, справа и снизу ограничивают линиями.

7.6. Формулы и уравнения
Формулы следует нумеровать сквозной нумерацией арабскими цифрами, которые записываются на уровне формулы справа в круглых скобках. Ссылки в тексте на порядковые номера формул дают в скобках: например: .... в формуле (5).

Допускается нумерация формул в пределах раздела. В этом случае номер формулы состоит из номера раздела и порядкового номера формулы, разделенных точкой, например: (5.2).

Формулы и уравнения следует выделять из текста в отдельную строку. Выше и ниже каждой формулы и уравнения необходимо оставлять не менее одной свободной строки. В качестве символов физических величин в формуле следует применять обозначения, установленные соответствующими нормативными документами. Пояснение символов и числовых коэффициентов, если они не пояснены ранее, должны быть приведены непосредственно под формулой. Пояснение каждого символа следует давать с новой строки в той последовательности, в которой символы приведены в формуле. Первая строка пояснения должна начинаться со слова "где" (без двоеточия).

Например: Статистической характеристикой, используемой при контроле качества продукции, является размах, определяемый по формуле
                                                  R = Хmax - Хmin                                               (2.3)
где Хмах — максимальное значение контролируемого параметра в выборке;

      Xmin — минимальное значение контролируемого параметра в выборке.

Формулы, следующие одна за другой и не разделенные текстом, отделяют запятой.

Переносить формулы на следующую строку допускается только на знаках выполняемых операций, причем знак в начале следующей строки повторяют. При переносе формулы на знаке умножения применяют знак "х".

Порядок изложения математических  уравнений, такой же, как и формул.

7.7. Сокращения
В работе допускаются общепринятые сокращения и аббревиатуры, установленные правилами орфографии и соответствующими нормативными документами, например: с. — страница; г. — год; гг. — годы; мин. — минимальный; макс. — максимальный; абс. — абсолютный; отн. — относительный; т.е. — то есть; т.д. — так далее; т.п. — тому подобное; др. - другие; пр. — прочее; см. — смотри; номин. — номинальный; наим. — наименьший; наиб. — наибольший; млн — миллион; млрд — миллиард; тыс. — тысяча; канд. — кандидат; доц. — доцент; проф. — профессор; д-р — доктор; экз. — экземпляр; прим. — примечание; п. — пункт; разд. — раздел; сб. — сборник; вып. — выпускник; изд. — издание; б.г. — без года; сост. — составитель; Мн — Минск.

Принятые в курсовых работах малораспространенные сокращения, условные обозначения, символы, единицы и специфические термины, повторяющиеся в работах более трех раз, должны быть представлены в виде отдельного перечня (списка).

7.8. Ссылки
Ссылка — это словесное или цифровое указание внутри работы, адресующее читателя к другой работе (библиографическая ссылка) или фрагменту текста (внутритекстовая ссылка).

Библиографическую ссылку в тексте на литературный источник осуществляют путем приведения номера по библиографическому списку источников.

Номер источника по списку необходимо указывать сразу после упоминания в тексте, проставляя в квадратных скобках (в косых — в случае машинописного оформления) порядковый номер, под которым ссылка значится в библиографическом списке.

Обязательно при использовании в работе заимствованных из литературных источников цитат, иллюстраций и таблиц указывать наряду с порядковым номером источника номера страниц, иллюстраций и таблиц. Например: [2, с.21, таблица 5], где 2 — номер источника в списке, 21 — номер страницы, 5 — номер таблицы.

Если таблицы и иллюстрации составлены (разработаны) автором работы самостоятельно, то следует отметить, например: Примечание. Литературный источник: собственная разработка.

7.9. Список использованных источников

Источники следует располагать в порядке появления ссылок в тексте работы. Сведения об источниках, включаемых в список, необходимо давать в соответствии с требованиями ГОСТ 7.1-84 с обязательным приведением названий работ. 
Кроме печатных источников для выполнения курсовой работы могут быть использованы материалы сайтов. 

Примеры библиографического описания различных видов произведений печати приведены в приложении 4.
7.10. Приложения
Приложения оформляют как продолжение работы на ее последующих страницах или в виде отдельной части (книги), располагая приложения в порядке появления на них ссылок в тексте работы.

Каждое приложение следует начинать с новой страницы с указанием вверху посередине страницы слова «ПРИЛОЖЕНИЕ» (прописными буквами) и его номера, под которым приводят заголовок, записываемый симметрично тексту с прописной буквы.

Если в работе более одного приложения, их нумеруют последовательно, например: "ПРИЛОЖЕНИЕ 1, ПРИЛОЖЕНИЕ 2" и т.д.

При оформлении приложений отдельной частью на титульном листе под названием работы печатают прописными буквами слово «ПРИЛОЖЕНИЯ».

Таблицы, иллюстрации и формулы, помещаемые в приложении, нумеруют в пределах каждого приложения, например: Рис. П.2.4 (четвертый рисунок второго приложения); Таблица II.1.2 (вторая таблица первого приложения).
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Приложение 4

Примеры библиографического описания различных видов произведений печати

	Характеристика
	Пример оформления

	1
	2

	Один, два или, три автора
	Колбасин Д.А., Хралович С.П. Сделки и их нотариальное удостоверение: Учеб. пособие. Мн.: ЗАО «Веды», 1998. 88 с.

	Четыре и более авторов
	Трудовое право: Учеб. / В.И. Семенков, В.Н. Артемова, Г .А. Василевич и др.; Под общ. ред. В.И. Семенкова. Мн.: Амалфея, 1997. 592 с.

	Авторство в книге
	Российское законодательство: проблемы, перспективы. М.: Бек. 1995. 77 с.

	Коллективный автор
	Результаты и показатели медицинской науки Беларуси: Информ. бюл. / Белорус, центр мед. технологий, информатики, управления и экономики здравоохранения. Мн.. 1996. 167 с.

	Сборник научных трудов
	Современные проблемы экономики и управления Республики Беларусь: Тез. докл Респ. науч.-практ. студ. конф. 13—15 апреля 1999 г. Мн.: БГЭУ, 1999. 96 с.

	Многотомное издание
	Сборник нормативных актов о труде Республики Беларусь: В 8 т. / Сост. Б.А. Волков. Мн.: Амалфея, 1998.

	Один из томов многотомного
	Справочник юрисконсульта: В 3 т. Мн.: Амалфея, 1997. Т.З. 650 с.

	Брошюры научно-популярных серий


	Вопросы ассортимента и качества товаров культурно-бытового и хозяйственного назначения. М., 1985. 60 с. (Управление качеством продукции: Обзор информ./ ВНИИКИ; Вып.4).

	Вторичные источники
	Экономика промышленности // Реферат,  журн. 2000. №11. 24 с.

	Иностранная литература (am л.яз.)
	Abbott Keith. Pendlebury Norman Business low — 6th ed. London: DP Publications ltd., 1995. 478 p. Herroden  W.,  Lambrecht  M.  Manufacturing  un  a Postindustrial Society //  European  Management Sournal. 1989. № 2. Vol. 7. P  5    9

	Белорусская литература
	Галубов1ч B.I. Эканам1чны стан, побыт i гандаль старажытнай Беларуш XVI— XVIII стст. Мн.: Веды. 1997. 273 с.


Окончание таблицы П.4
	1
	2

	Ссылка на главу книги
	Ремизов К.С. Нормирование труда // Гурьяков С.Х., Поляков И А., Ремизов К.С. Справочник экономиста noj труду. 5-е изд.  М., 1982. Гл.1. С.5 — 58.

	Диссертации
	Кондакова Н.М. Методологические аспекты развития учета основных средств и амортизации в современных условиях хозяйствования (по мат. с.-х. и обсл. АПК предпр. РБ): Дис. ... канд. экон. наук: 08.00.12 / БГЭУ. Мн.. 1998. 148 с.

	Авторефераты диссертаций
	Шишлова Т. А. Трансакционный анализ сбытовых каналов в международном маркетинге: Автореф. дис. ... канд. экон. наук / Санкт-Петерб. гос. ун-т экономики и финансов. СПб., 2000. 22 с.

	Отчеты о НИР
	Рынок труда специалистов экономического профиля: мониторинг, прогноз, механизм регулирования: Отчет о НИР / БГЭУ; Науч. рук. А.В. Бондарь. Мн., 1996 87 с

	Нормативные акты
	Закон Республики Беларусь от 24 ноября 1993 г. № 2686-ХИ «0 залоге» // Ведомости Верховного Совета. 1993. № 35. Ст. 449. Декрет  Президента  Республики  Беларусь  от  20 марта 1998 г. № 3 «0 разгосударствлении и приватизации  государственной  собственности  в  Республике Беларусь» // Рэспублiка. 1998. 24 сак.

	Стандарты
	СТБ 997-96. Ценные бумаги и документы. Термины и определения. Изд. официальное; Введен с 30.12.96. Мн.: Белстандарт, 1997. 25 с.

	Инструкция
	Инструкция по применению налогового законодательства РБ. 41. Мн.: ИЗОГРАФ, 1992. 36 с.

	Карта
	Атлас мира. М. ГУГК, 1988. 337 с.

	Депонированные научные работы
	Кохно Н.П. Экономический механизм технологического производства / Белорус, гос. экон. ун-т. Мн., 1996. 193 с. Деп. в ин-те «Белинформпрогноз» 28.09.96 № Д 199626 // Человек и экономика. 1996. № 3. С. 47.

	Составная часть серийного издания:
а) из газеты
	Витушко В.А. Действителен ли закон? // Сов. Белоруссия. 1991. 21 нояб. С.З.

	б) из журнала
	Умичевич О.В. Банковский маркетинг в США и Канаде: новые технологии // США. Канада: Экономика. Политика. Культура. 2000. № 4. С. 55— 63.

	Ссылка на материалы интернет-сайтов
	WWW.neg.by  "Национальная экономическая газета"


ПЕРЕЧЕНЬ ПРИМЕРНЫХ ТЕМ КУРСОВЫХ РАБОТ

1. Основные способы и динамика приватизации коммунальной собственности в Республике Беларусь.

2. Особенности реформирования республиканской собственности в Республике Беларусь.

3. Содержание, основные цели и задачи переходного периода в национальной экономике.

4. Переходная (транзитивная) экономика - особый тип экономической системы.

5. Модели реформирования экономик командно-административного типа на примере стран Восточной Европы.

6. Сравнительный опыт преодоления кризисных явлений переходного периода в Беларуси и странах СНГ.

7. Антикризисные программы стабилизации и развития национальной экономики.

8. Социально ориентированная экономика смешанного типа как цель экономических реформ в Беларуси.

9. Трансформация собственности - одно из основных направлений экономических реформ переходного периода.

10. Трансформация собственности в странах Восточной Европы и СНГ. Положительный и отрицательный опыт.

11. Основные направления социально-экономических реформ в условиях переходного периода на примере Республики Беларусь.

12. Актуальные проблемы реформирования аграрного сектора национальной экономики.

13. Конкуренция как главный инструмент рыночного саморегулирования.

14. Место и роль предпринимательства в переходной экономике.

15. Проблема открытости и либерализации национальной экономики в условиях переходного периода.

16. Роль и функции государства в переходной экономике: опыт Беларуси.

17. Роль государства в обеспечении социальной направленности экономических реформ.

18. Недостатки командно-административной системы хозяйствования и необходимость переходного периода.

19. Китайская модель реформирования экономики и возможность ее использования в условиях Республики Беларусь.

20. Инвестиционная политика государства в условиях переходной экономики.

21. Проблемы денежно-кредитной политики государства в переходной (транзитивной) экономике.

22. Формы и методы государственного регулирования экономики в переходный период.

23. Особенности налоговой политики государства в условиях переходной экономики.

24. Государственная собственность в условиях переходного периода: проблемы эффективного использования. Опыт Беларуси и стран СНГ.

25. Взаимодействие Беларуси с международными кредитно-финансовыми институтами в рамках проведения экономических реформ.

ВОПРОСЫ ДЛЯ ПОДГОТОВКИ К ЭКЗАМЕНУ

1. Предмет и функции экономической теории. Разделы экономической теории.

2. Экономические категории. Экономические законы.

3. Экономическая теория, прогнозы и политика. Экономические цели общества. Позитивная и нормативная экономическая теория.

4. Методы экономической науки: сущность и основные характеристики.

5. Потребности как предпосылка производства. Классификация и основные характеристики потребностей.

6. Закон возвышения потребностей. Экономические интересы и их классификация.

7. Факторы и ресурсы производства. Классификация и характеристика ресурсов. Ограниченность ресурсов.

8. Фактор производства "труд".

9. Фактор производства "земля" и невозобновляемые природные ресурсы.

10. Фактор производства "капитал". Основной и оборотный капитал. Физический и моральный износ основного капитала. Амортизация.

11. Фактор производства "предпринимательство".

12. Экономические блага: классификация, основные характеристики. Взаимозаменяемоть и взаимодополняемость благ. Редкость экономических благ.

13. Проблема выбора в экономике. Производственные возможности общества и их границы. Кривая производственных возможностей общества (кривая трансформации).

14. Проблема эффективности. Производство и экономический рост. Экономическая и социальная эффективность.

15. Понятие, элементы и уровни экономической системы. Экономическая система общества. Критерии выделения экономических систем.

16. Собственность: понятие и эволюция. Формы и виды собственности.

17. Трансформация собственности: национализация, разгосударствление и приватизация.

18. Натуральное хозяйство. Рыночное (товарное) хозяйство.

19. Типология современных экономических систем: традиционная экономика, классический капитализм, административно-командная экономика, смешанная экономика.

20. Рынок: понятие и функции. Рыночная система и ее эволюция.

21. Конкуренция: понятие и виды. Совершенная конкуренция.

22. Несовершенная конкуренция: монополия, олигополия, монополистическая конкуренция.

23. Классификация рынков. Рыночная инфраструктура.

24. Функции государства в современной рыночной экономике и методы ее регулирования.

25. Модели рыночной экономики: либеральная модель, социально ориентированная модель.

26. Переходная экономика: сущность, цели, задачи.

27. Национальные модели рыночных систем: американская, немецкая, японская, шведская.

28. Особенности белорусской национальной экономической модели.

29. Программа социально-экономического развития Республики Беларусь на 2006-2010 гг.

30. Понятие спроса. Зависимость спроса от ценовых факторов.

31. Зависимость спроса от неценовых факторов.

32. Понятие предложения. Зависимость величины предложения от цены.

33. Зависимость предложения от неценовых факторов.

34. Рыночное равновесие. Рыночная цена.

35. Механизм восстановления рыночного равновесия.

36. Понятие эластичности. Эластичность спроса по цене.

37. Точечная и дуговая эластичность по цене. Факторы эластичности спроса по цене.

38. Перекрестная эластичность спроса. Коэффициенты перекрестной эластичности спроса.

39. Эластичность спроса по доходу. Законы Энгеля.

40. Эластичность предложения по цене.

41. Мгновенное, краткосрочное и долгосрочное равновесие и эластичность предложения.

42. Экономические субъекты: домашнее хозяйство, предприятие, государство. Домашнее хозяйство как экономический субъект. Понятие рационального потребителя.

43. Основные законы потребления. Понятие общей и предельной полезности. Закон убывающей предельной полезности.

44. Бюджетные ограничения. Правило максимизации полезности потребителем.

45. Предприятие как экономический субъект. Понятие рационального производителя.

46. Организационно-правовые формы предприятий.

47. Производственные периоды: краткосрочный и долгосрочный. Постоянные и переменные факторы производства. Производственная функция, ее характеристики и типы.

48. Изокванты. Карта изоквант.

49. Предельная норма технологического замещения. Взаимозаменяемость факторов производства.

50. Общий, средний и предельный продукт: понятие, измерение, взаимосвязь.

51. Закон убывающей предельной производительности.

52. Понятие и классификация издержек. Бухгалтерские и экономические издержки.

53. Издержки производства в краткосрочном периоде. Постоянные и переменные издержки.

54. Общие, средние и предельные издержки, их динамика.

55. Издержки производства в долгосрочном периоде. Эффекты масштаба.

56. Изокосты. Правило минимизации издержек.

57. Доход и прибыль предприятия. Общий, средний, предельный доход.

58. Нормальная прибыль. Экономическая и бухгалтерская прибыль. Правило максимизации прибыли.

59. Валовой внутренний продукт (ВВП). Принципы расчета ВВП.

60. Расчет ВВП по расходам и доходам.

61. Номинальный и реальный ВВП. Индекс цен. Дефлятор ВВП.

62. Понятие совокупного спроса. Кривая совокупного спроса. Неценовые факторы совокупного спроса.

63. Понятие совокупного предложения. Кривая совокупного предложения. Неценовые факторы совокупного предложения.

64. Краткосрочная и долгосрочная кривые совокупного предложения.

65. Краткосрочное и долгосрочное равновесие в модели AD-AS. Эффект храповика.

66. Макроэкономическая нестабильность и формы ее проявления. Циклический характер экономического развития и его причины.

67. Фазы экономического цикла.

68. Безработица. Типы безработицы. Закон Оукена.

69. Инфляция, ее определение и измерение. Последствия инфляции.

70. Причины инфляции. Формы инфляции.

71. Цели макроэкономического регулирования.

72. Сущность денег. Функции денег.

73. Обращение денег. Денежные агрегаты.

74. Денежный рынок. Структура денежного спроса и предложения.

75. Денежно-кредитная система и ее структура.

76. Национальный банк и его функции.

77. Коммерческие банки и их функции. Специализированные кредитно-финансовые организации.

78. Понятие финансов и их функции.

79. Структура финансовой системы. Государственные и частные финансы.

80. Госбюджет и его функции. Расходы и доходы бюджета.

81. Налогообложение: сущность, принципы. Виды налогов.

82. Государственный долг: внутренний и внешний.

83. Мировая экономика и предпосылки ее возникновения.

84. Закрытая и открытая экономика.

85. Структура мировой экономики и типология стран.

86. Формы международных экономических отношений: мировая торговля.

87. Формы международных экономических отношений: движение капитала.

88. Формы международных экономических отношений: миграция рабочей силы.

89. Валютный рынок и валютный курс. Виды валютных курсов.

90. Платежный баланс и его структура.

91. Региональная интеграция: Евросоюз.

92. Региональная интеграция: НАФТА.

93. Региональная интеграция: ЕврАзЭС.

94. Региональная интеграция: союз Беларуси и России.
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КРИТЕРИИ ОЦЕНОК
При оценке ответа студента преподаватели руководствуются следующими критериями:

10 баллов - десять:
- систематизированные, глубокие и полные знания по всем разделам учебной программы, а также по основным вопросам, выходящим за ее пределы;
- точное использование научной терминологии (в том числе на иностранном языке), стилистически грамотное, логически правильное изложение ответа на вопросы;
- безупречное владение инструментарием учебной дисциплины, умение его эффективно использовать в постановке и решении научных и профессиональных задач;
- выраженная способность самостоятельно и творчески решать сложные проблемы в нестандартной ситуации;
- полное и глубокое усвоение основной и дополнительной литературы, рекомендованной учебной программой дисциплины;
- умение ориентироваться в теориях, концепциях и направлениях по изучаемой дисциплине и давать им критическую оценку, использовать научные достижения других дисциплин;
- творческая самостоятельная работа на практических, лабораторных занятиях, активное участие в групповых обсуждениях,  высокий уровень культуры исполнения заданий.
9 баллов - девять:
систематизированные, глубокие и полные знания по всем разделам учебной программы;
точное использование научной терминологии (в том числе на иностранном языке), стилистически грамотное, логически правильное изложение ответа на вопросы;
- владение инструментарием учебной дисциплины, умение его эффективно использовать в постановке и решении научных и профессиональных задач;
- способность самостоятельно и творчески решать сложные проблемы в нестандартной ситуации в рамках учебной программы;
- полное усвоение основной и дополнительной литературы, рекомендованной учебной программой дисциплины;
- умение ориентироваться в основных теориях, концепциях и направлениях по изучаемой дисциплине и давать им критическую оценку;
- самостоятельная работа на практических, лабораторных занятиях, творческое участие в групповых обсуждениях, высокий уровень культуры исполнения задания.
8 баллов - восемь:
- систематизированные, глубокие и полные знания по всем поставленным вопросам в объеме учебной программы;
- использование научной терминологии, стилистически грамотное, логически правильное изложение ответа на вопросы, умение делать обоснованные выводы;
- владение инструментарием учебной дисциплины (методами комплексного анализа, техникой  информационных технологий), умение его использовать в постановке и решении научных и профессиональных задач;
- способность самостоятельно решать сложные проблемы и рамках учебной программы;
- усвоение основной и дополнительной литературы, рекомендованной учебной программой дисциплины;
- умение ориентироваться в основных теориях, концепциях и направлениях по изучаемой дисциплине и давать им критическую оценку с позиций государственной идеологии (по дисциплинам социально-гуманитарного цикла);
-  активная самостоятельная работа на практических, лабораторных занятиях, систематическое участие в групповых обсуждениях, высохни уровень культуры исполнения заданий.
7 баллов - семь:
- систематизированные, глубокие и полные знания по всем разделам учебной программы;
- использование научной терминологии (в том числе на иностранном языке), лингвистически и логически правильное изложение ответа на вопросы, умение делать обоснованные выводы;
- владение инструментарием учебной дисциплины, умение его использовать в постановке и решении научных и профессиональных задач;
- усвоение основной и дополнительной литературы, рекомендованной учебной программой дисциплины;
- умение ориентироваться в основных теориях, концепциях и направлениях по изучаемой дисциплине и давать им критическую оценку;
- самостоятельная работа на практических, лабораторных занятиях, участие в групповых обсуждениях, высокий уровень культуры исполнения заданий.
6 баллов - шесть:
- достаточно полные и систематизированные знания в объеме учебной программы;

- использование необходимой научной терминологии, стилистически грамотное, логически правильное изложение ответа на вопросы, умение делать обоснованные выводы;
- владение инструментарием учебной дисциплины, умение его использовать в решении учебных и профессиональных задач;
- способность самостоятельно применять типовые решения в рамках учебной программы;
- усвоение основной литературы, рекомендованной учебной программой дисциплины;
- умение ориентироваться в базовых теориях, концепциях и направлениях по изучаемой дисциплине и давать им сравнительную оценку:
- активная самостоятельная работа на практических, лабораторных занятиях, периодическое участие в групповых обсуждениях, высокий уровень культуры исполнения заданий.
5 баллов - пять:

- достаточные знания в объеме учебной программы;
- использование научной терминологии, стилистически грамотное, логически правильное изложение ответа на вопросы, умение делать выводы;
- владение инструментарием учебной дисциплины, умение его использовать в решении учебных и профессиональных задач;
- способность самостоятельно применять типовые решения в рамках учебной программы;
- усвоение основной литературы, рекомендованной учебной программой дисциплины;
- умение ориентироваться в базовых теориях, концепциях и направлениях по изучаемой дисциплине и давать им сравнительную оценку;
- самостоятельная работа на практических, лабораторных занятиях, участие в групповых обсуждениях, высокий уровень культуры исполнения заданий.
4 балла – четыре:
- достаточный объем знаний в рамках образовательного стандарта;
- усвоение основной литературы, рекомендованной учебной программой дисциплины;
- использование научной терминологии, стилистическое и логическое изложение ответа на вопросы, умение делать выводы без существенных ошибок;
- владение инструментарием учебной дисциплины, умение его использовать в решении стандартных (типовых) задач;
- умение под руководством преподавателя решать стандартные (типовые) задачи;

- умение ориентироваться в основных теориях, концепциях и направлениях по изучаемой дисциплине и давать им оценку;
- работа под руководством преподавателя па практических, лабораторных занятиях, допустимый уровень культуры исполнения заданий.

3 балла - три, НЕЗАЧТЕНО:
- недостаточно  полный  объем  знаний   в  рамках  образовательного стандарта;
- знание   части   основной   литературы,   рекомендованной   учебной программой дисциплины;
использование научной терминологии, изложение ответа на вопросы с существенными лингвистическими и логическими ошибками;
слабое владение инструментарием учебной дисциплины, некомпетентность в решении стандартных (типовых) задач;
- неумение ориентироваться в основных теориях, концепт и направлениях изучаемой дисциплины;
- пассивность на практических и лабораторных занятиях, низкий уровень культуры исполнения заданий.
2 балла - два, НЕЗАЧТЕНО:
- фрагментарные знания в рамках образовательного стандарта;
- знания отдельных литературных источников, рекомендованных учебной программой дисциплины;
- неумение использовать научную терминологию дисциплины, наличие в ответе грубых стилистических и логических ошибок;
- пассивность на практических и лабораторных занятиях, низкий уровень культуры исполнения заданий.
1 балл - один, НЕЗАЧТЕНО:
- Отсутствие  знаний   и   компетенций   в  рамках   образовательного стандарта или отказ от ответа.
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